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1.1. Доходность вложений иностранного капитала в финансовые активы страны-заемщика

Общие условия
Иностранный инвестор имеет возможность вложить капитал в следующие зарубежные финансовые активы:

· в национальную валюту страны-заемщика;

· в ценные бумаги компании этой же страны.

Доходность вложений в зарубежную валюту dB:
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, где х0 и х1 – курс зарубежной для инвестора валюты (национальной валюты страны-заемщика) по отношению к денежной единице страны его (инвестора) граж-данства соответственно в начале и в конце периода вложения (отрезка времени, на который инвестор покупает валюту), д. ед.

Доходность вложений в зарубежные ценные бумаги dБ:
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, где Р0 и Р1 – курсы покупаемых зарубежных ценных бумаг в национальной валюте страны-заемщика соответственно в начале и в конце периода вложения (отрезка времени, на который инвестор приобретает эти бумаги), д. ед.

Годовая ставка доходности вложений инвестора (%):

·  в зарубежную валюту ЕВ:
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·  в зарубежные ценные бумаги ЕБ:


[image: image4.wmf]t

Т

d

Е

Б

Б

×

=


, где Т = 365 – число дней в году;

t – период вложения (дни). 

Требуется определить, в какие зарубежные финансовые активы инвестору вы-годнее вкладывать капитал.

Образец отчета по практическому занятию

Исходные данные, д. ед.:
	Стоимость ценных бумаг компании страны-заемщика

(в национальной валюте)
	Курс валюты страны-заемщика по отношению к денежной единице страны гражданства инвестора
	Период вложения t, дней

	на начало

Р0
	на конец

Р1
	на начало

Х0
	на конец

Х1
	в валюту
	в ценные бумаги

	периода вложения
	периода вложения
	
	

	63
	68
	27
	29
	155
	98


1. Доходность вложений в зарубежную валюту:
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2. Доходность вложений в зарубежные ценные бумаги:
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3. Годовая ставка доходности вложений в зарубежную валюту:
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4. Годовая ставка доходности вложений в зарубежные ценные бумаги:
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Вывод: доходность вложения иностранного капитала в ценные бумаги компа-нии страны-заемщика выше, чем доходность его вложения в покупку национальной валюты этой страны.

Контрольные вопросы

1. Кто из субъектов сделки реализует иностранные инвестиции, а кто – зарубежные?

2. Как определяется доходность вложений в разные финансовые активы, если период вложе-ния в них одинаков?

3. Для чего определяется годовая ставка доходности вложений?

4. Какого вида иностранные инвестиции – прямые, портфельные или прочие – имеют место в данном примере?

5. Какими объектами гражданского права являются иностранные инвестиции в данном при-мере?
6. Что является объектом (объектами) вложения иностранного капитала в данном примере?

7. По какой из рассчитываемых в данном практическом задании величине доходности вло-жений в зарубежные финансовые активы делался вывод об эффективности этих вложе-ний?
Варианты индивидуальных заданий
	Номер варианта
	Стоимость ценных бумаг компании страны-заемщика 

(в национальной валюте)
	Курс валюты страны-заемщика по отношению к денежной единице страны гражданства инвестора
	Период вложения, дней

	
	на начало
	на конец
	на начало
	на конец
	в валюту
	в ценные бумаги

	
	периода вложения
	периода вложения
	
	

	1
	98
	105
	32
	26
	93
	125

	2
	99
	101
	34
	29
	62
	32

	3
	100
	104
	36
	30
	124
	141

	4
	98
	105
	33
	35
	93
	87

	5
	99
	103
	35
	29
	62
	31

	6
	100
	105
	37
	30
	124
	131

	7
	98
	106
	34
	36
	31
	69

	8
	99
	104
	36
	30
	93
	87

	9
	100
	101
	35
	28
	124
	134

	10
	98
	106
	35
	27
	62
	68

	11
	99
	106
	29
	33
	31
	71

	12
	100
	102
	34
	26
	93
	84

	13
	98
	103
	36
	31
	62
	109

	14
	99
	101
	33
	36
	124
	118

	15
	100
	106
	30
	34
	93
	45

	16
	98
	102
	29
	33
	62
	74

	17
	99
	104
	31
	35
	31
	115

	18
	100
	105
	37
	30
	124
	74

	19
	98
	103
	32
	27
	93
	89

	20
	99
	102
	30
	28
	62
	112

	21
	100
	104
	32
	35
	31
	87

	22
	98
	102
	38
	34
	31
	85

	23
	99
	104
	30
	27
	62
	38

	24
	100
	103
	31
	33
	93
	42

	25
	98
	101
	33
	26
	124
	108

	26
	99
	101
	30
	34
	93
	91


	27
	100
	104
	31
	32
	62
	74

	28
	98
	102
	32
	35
	31
	68

	29
	99
	105
	34
	29
	124
	149

	30
	100
	103
	31
	34
	31
	54


Литература

Раздел 1.3 темы 1 курса лекций по дисциплине и аналогичные разделы любых учебников и учебных пособий по инвестициям и инвестиционной деятельности.

4.1. Оценка эффективности инвестиционного проекта динамическим методом
Общие условия
Для реализации производственного коммерческого инвестиционного проекта сроком десять лет на втором году его реализации осуществляются предпроизводст-венные расходы, связанные с организационно-правовым оформлением предприятия – объекта инвестирования. Затраты (инвестиции), необходимые для создания основ-ных средств данного предприятия, реализуются в первые три года проекта равными долями, после чего (с четвертого года) начинается освоение производства. С этого года в течение четырех лет полностью равномерно амортизируют предпроизводст-венные расходы и с этого же года основные средства, как внеоборотные активы предприятия, ставятся ему на баланс и, в свою очередь, амортизируют со скоростью 12 % в год. НДС (ставка 18 %) включается в балансовую стоимость предпроизводст-венных расходов и амортизирует вместе с ними. В балансовую стоимость основных средств НДС не входит, т.к. предприятие находится на общей схеме налогообложе-ния, которая, в том числе, предполагает налог на прибыль (см. ниже).

Выпуск продукции в рамках инвестиционного проекта осуществляется в соот-ветствии со следующим графиком освоения производства:
	Год реализации инвестиционного проекта
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10

	План выпуска продукции, %
	24
	44
	69
	100
	100
	100
	100


Годовая выручка от продаж соответствует полной производственной програм-ме (стопроцентному плану выпуска продукции) и учитывается в размере, остающем-ся у предприятия, т.е. без НДС. Возмещения НДС по материальным оборотным активам не происходит, поскольку считается, что входящий и исходящий НДС по ним одинаковы, в силу чего его величина в сумме материальных затрат не учиты-вается. Текущие затраты на производство и сбыт продукции включают в себя:

· прямые (материальные и трудовые) затраты (также соответствуют полной производственной программе);

· косвенные (прочие) затраты, в свою очередь, включающие:

· общепроизводственные (цеховые) расходы (принимаются равными 5 % от прямых (материальных и трудовых) затрат);

· общехозяйственные (заводские) расходы (принимаются равными 7 % от прямых (аналогично) затрат);

· коммерческие и сбытовые расходы (принимаются равными 3 % от выр-учки от продаж, также без НДС);

· амортизацию (см. выше);
· налог на имущество (начисляется с учётом амортизации основных средств, учитываемой с года их постановки на баланс, по ставке 2,2 %).

Прибыль до налогообложения равна разности между годовой выручкой от продаж и текущими затратами на производство и сбыт продукции. Убытки первых лет выпуска продукции (если они есть) на следующие годы не переходят, т.к. явля-ются элементами текущих денежных потоков. Налог на прибыль уплачивается по ставке 20 %. Чистый доход от операционной деятельности равен разности между прибылью до налогообложения и налогом на прибыль. Текущее сальдо денежного потока от операционной деятельности равно чистому доходу от неё и амортизации, взятой со знаком «плюс» (кроме года ликвидации проекта).

Оборотные пассивы в составе оборотного капитала не учитываются. Первона-чальный оборотный капитал (оборотные активы) формируется в год, предшест-вующий началу его использования, как сумма производственных запасов и незавер-шенного производства (принимается равной 15 % от прямых материальных затрат), а также готовой продукции (принимается равной 25 % от суммы прямых трудовых и косвенных затрат). Увеличение или уменьшение оборотных активов определяется, соответственно, ростом или снижением текущих затрат на производство и сбыт продукции. Доходы от возврата в конце проекта оборотных активов рассчитываются с учетом вышеуказанного их изменения. Также в год ликвидации предприятия (про-екта) имеют место доходы от реализации его имущества (основных средств) по це-не, на 17 % дороже их остаточной балансовой стоимости на момент окончания производственной деятельности, т. е., на конец десятого года. Оба вида этих ликви-дационных поступлений учитываются в размере, остающемся у предприятия, т. е. без НДС.

Ликвидационные затраты, связанные с реализацией этих активов и устране-нием последствий от воздействия проекта на окружающую среду, учитываются с НДС. Налогооблагаемая прибыль этого года равна положительному ликвидаци-онному сальдо.

Норма дисконта Е принимается равной депозитной ставке Сбербанка РФ. Фак-тор (множитель) текущей стоимости (коэффициент дисконтирования) PVIFE,t опре-деляется по таблице 1.

Недисконтированный и дисконтированный чистый доход проекта равны, соот-ветственно, накопленному и накопленному дисконтированному сальдо денежного потока от инвестиционной и операционной деятельности за 11 лет. По этим же текущим сальдо определяются потребности в дополнительном финансировании с учетом и без учета дисконта. Индексы доходности недисконтированных и дисконти-рованных затрат и инвестиций находятся как отношение сумм соответствующих элементов и сальдо денежных потоков за 11 лет. При этом к притокам от операцион-ной деятельности относятся годовая выручка от продаж и амортизация (кроме года ликвидации проекта), а к оттокам – текущие затраты на производство и сбыт про-дукции, а также налог на прибыль.

Недисконтированный и дисконтированный сроки окупаемости определяются методом интерполяции по формулам
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, где ЧДа (ЧДДа) и ЧДб (ЧДДб) – соответственно последнее отрицательное и первое положительное текущие значения накопленного и накопленного дисконтированного сальдо денежного потока от инвестиционной и операционной деятельности;

tа – номер года (шага расчета), соответствующий значению ЧДа (ЧДДа).

Внутренняя норма доходности определяется методом подбора пошаговым уве-личением нормы дисконта до выполнения условия ЧДДi+1 < 0. Тогда искомое значе-ние внутренней нормы доходности будет определяться неравенством

Еi < IRR < Еi+1.

Если на последнем шаге при Еn = 40 % (см. таблицу 1) ЧДДn  > 0, то внут-ренняя норма доходности определяется методом экстраполяции по последнему (n) и предпоследнему (n – 1) шагам подбора по формуле
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Порядок выполнения задания
1. Заполнить титульный лист отчета из рабочей тетради с исходными данны-ми своего варианта из таблицы 2.

2. Составить таблицы денежных потоков от инвестиционной и операционной деятельности. Для этого в окнах их исходных форм, помеченных точкой (см. таб-лицы 3 и 4), разместить элементы денежных потоков с учетом знака и с точно-стью их расчета до целых, используя данные своего варианта и общие условия к выполнению задания (см. выше).

3. По данным таблиц денежных потоков от инвестиционной и операционной деятельности составить с точностью определения до целых (кроме коэффициента дисконтирования) таблицу исходных данных для расчета критериев эффективнос-ти инвестиционного проекта (см. таблицу 5), используя ту же информацию, что указана в п. 2.

4. По таблице исходных данных для расчета критериев эффективности инве-стиционного проекта рассчитать эти критерии (см. таблицу 6) с точностью:

· до целых (абсолютные стоимостные показатели);

· до сотых (относительные показатели доходности и сроки окупаемости).

Исходная информация – раздел «Общие условия» (см. выше) и параграф 4.4 курса лекций.

5. По значению нормы дисконта (см. исходные данные своего варианта), таб-лицам 1 и 5 и разделу «Общие условия» (там же) определить внутреннюю норму доходности с шагом подбора по норме дисконта 4% и точностью определения денежных потоков (см. таблицу 7) до целых.

Для нахождения внутренней нормы доходности с помощью пакета Excel в одноименную таблицу столбцом или строкой (их окна резервируются одинарным или двойным кликом левой клавиши) ввести значения текущего сальдо денежного потока от инвестиционной и операционной деятельности (см. таблицу 5). Одним кликом выделить любое пустое окно этой же таблицы Excel под будущий ответ. Вызвать мастер функций fx и из его финансовых функций выбрать функцию ВСД→ОК. В графу Значения появившегося диалогового окна нажатой левой кла-вишей ввести набранные одиннадцать значений текущего сальдо денежного пото-ка от инвестиционной и операционной деятельности, как функции. Если в графе Предположение этого же окна ожидаемая величина ВНД не указывается, то она по умолчанию равна 10 %. Далее ОК того же диалогового окна и ответ в зарезерви-рованном ранее окне под него. Распечатку расчета приложить к отчету по данному практическому занятию вместо двух последних таблиц данного от-чета.

6. Проверить правильность и полноту выполнения расчетов у преподавателя и защитить отчет по практическому занятию, устно ответив на контрольные вопро-сы (см. ниже).

Контрольные вопросы 

1. Какие существуют признаки классификации инвестиционных проектов и к каким разновид-ностям по этим признакам относится оцениваемый на данном практическом занятии про-ект?

2. Какие фазы своего развития включает инвестиционный проект и какова их длительность?

3. На какой фазе развития инвестиционного проекта осуществляется оценка его эффективно-сти?

4. В какую документацию по инвестиционному проекту включается расчет его эффективности?

5. Что входит в состав предпроизводственных расходов?

6. Как определялась балансовая стоимость предпроизводственных расходов?

7. В состав каких затрат включается амортизация предпроизводственных расходов? Чему равна норма этой амортизации?

8. Почему срок амортизации предпроизводственных расходов короче срока амортизации основ-ных средств?

9. Что входит в состав затрат на создание основных средств?

10. Учитывается или нет НДС в балансовой стоимости основных средств и почему?

11. Почему в денежных потоках от операционной деятельности выручка от продаж учитывается без НДС?

12. Почему в денежных потоках от операционной деятельности текущие затраты на производ-ство и сбыт продукции учитываются без НДС?

13. Что входит в состав прямых и косвенных текущих затрат на производство и сбыт продукции?
14. Амортизация каких внеоборотных активов проекта включается в состав текущих затрат на производство и сбыт продукции?
15. Почему отсутствует амортизация основных средств в год ликвидации проекта?

16. Почему налог на имущество изменяется по шагам расчета?

17. Какой налог из рассчитываемых в выполняемом задании относится на финансовый резуль-тат, а какой – на текущие затраты на производство и сбыт продукции?

18. Каким элементом денежного потока от операционной деятельности – оттоком или притоком – является амортизация и почему?

19. Почему убыток (если он есть) от операционной деятельности текущего года не переходит на следующий год?

20. Какие существуют способы определения потребности в оборотном капитале? Какой из них использовался при выполнении данного практического задания и почему?

21. На каком году реализации инвестиционного проекта формируются оборотные активы и почему?

22. Состав оборотных активов.

23. Как связано изменение величины оборотных активов с изменением текущих затрат на произ-водство и сбыт продукции?

24. Какой субъект инвестиционной деятельности, осуществляемой в виде капитальных вложе-ний, осваивает затраты на создание основных средств инвестиционного проекта?

25. Состав оборотных пассивов.

26. Какова структура оборотного капитала на t-ом шаге? Какие его составляющие относятся к оборотным производственным фондам, а какие – к фондам обращения?
27. По каким причинам инвестиционный проект ликвидируется после десяти лет реализации?

28. Состав ликвидационных поступлений. Учитывается НДС в их стоимости или нет и почему?

29. Каков состав доходов от возврата оборотных активов в конце проекта и как определялись эти доходы?

30. Как определялась величина доходов от реализации основных средств по окончании проекта?

31. Почему не рассчитывалась величина налога на имущество в год ликвидации проекта?

32. Как рассчитывалась величина налога на прибыль в год ликвидации проекта?

33. Что входит в состав ликвидационных затрат и почему они учитываются с НДС?

34. Почему норма дисконта проекта принималась равной депозитной ставке Сбербанка? Чему еще может быть равен норматив дисконтирования при подобных расчетах?

35. Какие существуют методы оценки эффективности инвестиционного проекта и какой из них использовался при выполнении данного практического задания?

36. Какими критериями оценивается доходность инвестиционного проекта и как эти критерии связаны между собой?

37. Каков смысл величины дисконта проекта?

38. С каким знаком оттоки денежных потоков учитывались при расчете индексов доходности и почему?

39. Какой индекс доходности – затрат или инвестиций – имеет бóльшее значение и почему?

40. Какими критериями оценивается риск инвестиционного проекта? Как по этим критериям выглядит оцениваемый проект?

41. Какой срок окупаемости – с учетом или без учета дисконтирования – больше (меньше) и по-чему?

42. Как соотносятся между собой критерии риска и доходности инвестиционного проекта?

43. Какие существуют способы определения внутренней нормы доходности инвестиционного проекта? Какой из них использовался при выполнении данного практического задания?

44. Чему равна степень устойчивости оцениваемого в данной задаче инвестиционного проекта?

45. Чему равны и как соотносятся между собой фактическая и предельная стоимости внешнего капитала, необходимого для реализации инвестиционного проекта? Чему равна величина этого капитала?

46. Какие из определяемых на данном практическом занятии критериев эффективности инвести-ционного проекта являются абсолютными, а какие – относительными?
47. Какие критерии эффективности инвестиционного проекта определялись, а какие рассчитыва-лись по таблице его денежных потоков?
48. Почему при выполнении данного практического задания не оценивались денежные потоки от финансовой деятельности?

49. Какие существуют виды эффективности инвестиционного проекта и какие из них оценива-лись на данном практическом занятии?

50. В каких ценах рассчитывались критерии эффективности инвестиционного проекта и почему? Какие виды цен используются для оценки этой эффективности?

51. Какие, по отношению к инвестиционному проекту, существуют последствия его реализации? Какие из них оценивались при выполнении данного практического задания?

Литература

Темы 2 – 5 курса лекций по дисциплине и аналогичные темы любых учебников и учеб-ных пособий по инвестициям и инвестиционной деятельности.

Таблица 1
Фактор (множитель) текущей стоимости PVIFE,t
	Е, %
	Шаг расчета (номер года) t

	
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11

	4
	0,962
	0,925
	0,889
	0,855
	0,822
	0,790
	0,760
	0,731
	0,703
	0,676
	0,651

	5
	0,952
	0,907
	0,864
	0,823
	0,784
	0,746
	0,711
	0,677
	0,645
	0,614
	0,586

	6
	0,943
	0,890
	0,840
	0,792
	0,747
	0,705
	0,665
	0,627
	0,592
	0,558
	0,528

	7
	0,935
	0,873
	0,816
	0,763
	0,713
	0,666
	0,623
	0,582
	0,544
	0,508
	0,476

	8
	0,926
	0,857
	0,794
	0,735
	0,681
	0,630
	0,584
	0,540
	0,500
	0,463
	0,397

	9
	0,917
	0,842
	0,772
	0,708
	0,650
	0,596
	0,547
	0,502
	0,460
	0,422
	0,356

	10
	0,909
	0,826
	0,751
	0,683
	0,621
	0,565
	0,513
	0,467
	0,424
	0,386
	0,319

	11
	0,901
	0,812
	0,731
	0,659
	0,593
	0,535
	0,482
	0,434
	0,391
	0,352
	0,307

	12
	0,893
	0,797
	0,712
	0,636
	0,567
	0,507
	0,452
	0,404
	0,361
	0,322
	0,287

	13
	0,885
	0,783
	0,693
	0,613
	0,543
	0,480
	0,425
	0,376
	0,333
	0,295
	0,261

	14
	0,877
	0,769
	0,675
	0,592
	0,519
	0,456
	0,400
	0,351
	0,308
	0,270
	0,237

	15
	0,870
	0,756
	0,658
	0,572
	0,497
	0,432
	0,376
	0,327
	0,284
	0,247
	0,215

	16
	0,862
	0,743
	0,641
	0,552
	0,476
	0,410
	0,354
	0,305
	0,263
	0,227
	0,192

	17
	0,855
	0,731
	0,624
	0,534
	0,456
	0,390
	0,333
	0,285
	0,243
	0,208
	0,178

	18
	0,847
	0,718
	0,609
	0,516
	0,437
	0,370
	0,314
	0,266
	0,225
	0,191
	0,162

	19
	0,840
	0,706
	0,593
	0,499
	0,419
	0,352
	0,296
	0,249
	0,209
	0,176
	0,148

	20
	0,833
	0,694
	0,579
	0,482
	0,402
	0,335
	0,279
	0,233
	0,194
	0,162
	0,135

	21
	0,826
	0,683
	0,564
	0,467
	0,386
	0,319
	0,263
	0,218
	0,180
	0,149
	0,123

	22
	0,820
	0,672
	0,551
	0,451
	0,370
	0,303
	0,249
	0,204
	0,167
	0,137
	0,112

	23
	0,813
	0,661
	0,537
	0,437
	0,355
	0,289
	0,235
	0,191
	0,155
	0,126
	0,103

	24
	0,806
	0,650
	0,524
	0,423
	0,341
	0,275
	0,222
	0,179
	0,144
	0,116
	0,094

	25
	0,800
	0,640
	0,512
	0,410
	0,328
	0,262
	0,210
	0,168
	0,134
	0,107
	0,086

	26
	0,794
	0,630
	0,500
	0,397
	0,315
	0,250
	0,198
	0,157
	0,125
	0,099
	0,079

	27
	0,787
	0,620
	0,488
	0,384
	0,303
	0,238
	0,188
	0,148
	0,116
	0,092
	0,072

	28
	0,781
	0,610
	0,477
	0,373
	0,291
	0,227
	0,178
	0,139
	0,108
	0,085
	0,066

	29
	0,775
	0,601
	0,466
	0,361
	0,280
	0,217
	0,168
	0,130
	0,101
	0,078
	0,061

	30
	0,769
	0,592
	0,455
	0,350
	0,269
	0,207
	0,159
	0,123
	0,094
	0,073
	0,056

	31
	0,763
	0,583
	0,445
	0,340
	0,259
	0,198
	0,151
	0,115
	0,088
	0,067
	0,051

	32
	0,758
	0,574
	0,435
	0,329
	0,250
	0,189
	0,143
	0,108
	0,082
	0,062
	0,047

	33
	0,752
	0,565
	0,425
	0,320
	0,240
	0,181
	0,136
	0,102
	0,077
	0,058
	0,043

	34
	0,746
	0,557
	0,416
	0,310
	0,231
	0,173
	0,129
	0,096
	0,072
	0,054
	0,040

	35
	0,741
	0,549
	0,406
	0,301
	0,223
	0,165
	0,122
	0,091
	0,067
	0,050
	0,037

	36
	0,735
	0,541
	0,398
	0,292
	0,215
	0,158
	0,116
	0,085
	0,063
	0,046
	0,034

	37
	0,730
	0,533
	0,389
	0,284
	0,207
	0,151
	0,110
	0,081
	0,059
	0,043
	0,031

	38
	0,725
	0,525
	0,381
	0,276
	0,200
	0,145
	0,105
	0,076
	0,055
	0,040
	0,029

	39
	0,719
	0,518
	0,372
	0,268
	0,193
	0,139
	0,100
	0,072
	0,052
	0,037
	0,027

	40
	0,714
	0,510
	0,364
	0,260
	0,186
	0,133
	0,095
	0,068
	0,048
	0,035
	0,025


Таблица 2
Варианты индивидуальных заданий 

	Номер варианта
	Исходные данные, тыс. д. ед.

	
	Предпро-изводст-венные расходы без НДС
	Затраты на создание основных средств без НДС
	Годовая выручка от продаж с НДС
	Прямые мате-риальные затраты без НДС
	Прямые трудовые затраты
	Ликви-дацион-ные затраты без НДС
	Депозит-ная ставка Сбербанка РФ, %

	1
	35
	300
	640
	60
	19
	29
	7

	2
	45
	345
	701
	80
	23
	36
	6

	3
	55
	375
	762
	100
	27
	42
	5

	4
	65
	420
	823
	120
	31
	48
	4

	5
	75
	465
	884
	140
	35
	54
	7

	6
	85
	510
	945
	160
	39
	60
	6

	7
	95
	540
	1006
	180
	43
	66
	5

	8
	105
	570
	1067
	200
	47
	72
	4

	9
	115
	630
	1108
	220
	51
	78
	7

	10
	125
	660
	1189
	240
	55
	84
	6

	11
	135
	705
	1250
	260
	59
	90
	5

	12
	145
	735
	1311
	280
	63
	96
	4

	13
	155
	780
	1372
	300
	67
	102
	7

	14
	165
	815
	1433
	320
	71
	108
	6

	15
	175
	885
	1494
	340
	75
	114
	5

	16
	185
	915
	1555
	360
	79
	120
	4

	17
	195
	960
	1616
	380
	83
	126
	7

	18
	205
	1005
	1677
	400
	87
	132
	6

	19
	215
	1050
	1738
	420
	91
	138
	5

	20
	225
	1080
	1799
	440
	95
	144
	4

	21
	235
	1110
	1860
	460
	99
	150
	7

	22
	245
	1170
	1921
	480
	103
	156
	6

	23
	255
	1200
	2002
	500
	107
	162
	5

	24
	265
	1230
	2093
	520
	111
	168
	4

	25
	275
	1290
	2122
	540
	115
	174
	7

	26
	285
	1320
	2190
	560
	119
	180
	6

	27
	295
	1380
	2226
	580
	123
	186
	5

	28
	305
	1410
	2307
	600
	127
	192
	4

	29
	315
	1440
	2409
	620
	131
	198
	7

	30
	325
	1500
	2510
	640
	135
	204
	5


Таблица 3
Денежный поток от инвестиционной деятельности

	Элементы денежного потока от инвестиционной деятельности
	Номер шага расчета
	Год ликвидации объекта

	
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	

	Предпроизводственные расходы с НДС
	
	(
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Затраты на создание основных средств
	(
	(
	(
	
	
	
	
	
	
	
	

	Первоначальный оборотный капитал (оборотные активы), в т.ч.:
	
	
	(
	
	
	
	
	
	
	
	

	- производственные запасы и незавершенное производство;
	
	
	(
	
	
	
	
	
	
	
	

	- готовая продукция
	
	
	(
	
	
	
	
	
	
	
	

	Прирост (уменьшение) оборотных активов
	
	
	
	(
	(
	(
	
	
	
	
	

	Доходы от возврата в конце проекта оборотных активов
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	(

	Доходы от реализации имущества (основных средств)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	(

	Ликвидационные затраты с НДС
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	(

	Текущее сальдо денежного потока от инвестиционной деятельности
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	
	
	
	
	(


Таблица 4
Денежный поток от операционной деятельности

	Элементы денежного потока от операционной деятельности
	Номер шага расчета
	Год ликвидации объекта

	
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	

	Годовая выручка от продаж без НДС
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	

	Текущие затраты на производство и сбыт продукции без НДС, в т.ч.:
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	

	- прямые материальные затраты без НДС;
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	

	- прямые трудовые затраты;
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	

	- общепроизводственные (цеховые) расходы;
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	

	- общехозяйственные (заводские) расходы;
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	

	- коммерческие и сбытовые расходы;
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	

	- амортизация, в т.ч.:
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	

	· амортизация предпроизводственных расходов;
	(
	(
	(
	(
	
	
	
	

	· амортизация основных средств;
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	

	- налог на имущество
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	

	Прибыль до налогообложения
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	

	Налог на прибыль
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	· 

	Чистый доход от операционной деятельности
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(

	Текущее сальдо денежного потока от операционной дея-тельности
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(


Таблица 5
Исходные данные для расчета критериев эффективности инвестиционного проекта

	Элементы денежных потоков
	Номер шага расчета
	Год ликвидации объекта

	
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	

	Текущее сальдо денежного потока от инвестици-онной и операционной деятельности
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(

	Накопленное сальдо денежного потока от инвес-тиционной и операционной деятельности
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(

	Фактор (множитель) текущей стоимости (коэф-фициент дисконтирования)
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(

	Дисконтированное текущее сальдо денежного по-тока от инвестиционной и операционной деятель-ности
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(

	Накопленное дисконтированное сальдо денежно-го потока от инвестиционной и операционной де-ятельности
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(

	Притоки денежного потока от инвестиционной и операционной деятельности
	
	
	
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(

	Оттоки денежного потока от инвестиционной и операционной деятельности
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(

	Дисконтированные притоки денежного потока от инвестиционной и операционной деятельности
	
	
	
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(

	Дисконтированные оттоки денежного потока от инвестиционной и операционной деятельности
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(

	Дисконтированное текущее сальдо денежного по-тока от инвестиционной деятельности
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	
	
	
	
	(

	Дисконтированное текущее сальдо денежного по-тока от операционной деятельности
	
	
	
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(


Таблица 6

Критерии эффективности инвестиционного проекта

	Наименование критерия и его обозначение
	Единицы измерения
	Величина критерия

	Чистый доход ЧД
	(
	(

	Чистый дисконтированный доход ЧДД
	(
	(

	Потребность в дополнительном финанси-ровании ПФ
	(
	(

	Потребность в дополнительном финанси-ровании с учетом дисконта ДПФ
	(
	(

	Индекс доходности затрат ИДЗ
	(
	(

	Индекс доходности дисконтированных затрат ИДДЗ
	(
	(

	Индекс доходности инвестиций ИДК
	(
	(

	Индекс доходности дисконтированных ин-вестиций ИДДК
	(
	(

	Срок окупаемости РР
	(
	(

	Срок окупаемости с учетом дисконтиро-вания DPP
	(
	(


Дисконт проекта__________________________

Таблица 7

Определение внутренней нормы доходности IRR методом подбора
	Варьируемые значения цены авансированного капитала и соответствующие им величины коэффициентов дисконтирования и сальдо де-нежных потоков
	Шаг расчета (t)

	
	1
	2
	…
	Год ликви-дации объекта

	Коэффициент дисконтирования при Е1=Е+4%
	•
	(
	(
	(

	Дисконтированное текущее сальдо денежного потока от инвестиционной и операционной де-ятельности при Е1
	(
	(
	(
	(

	Накопленное дисконтированное сальдо денеж-ного потока от инвестиционной и операцион-ной деятельности при Е1, тыс. д. ед.
	(
	(
	(
	ЧДД1>0

	Коэффициент дисконтирования при Е2=Е1+4%
	(
	(
	(
	(

	Дисконтированное текущее сальдо денежного потока от инвестиционной и операционной де-ятельности при Е2
	(
	(
	(
	(

	Накопленное дисконтированное сальдо денеж-ного потока от инвестиционной и операцион-ной деятельности при Е2, тыс. д. ед.
	(
	(
	(
	ЧДД2>0

	∙∙∙
	∙∙∙
	∙∙∙
	∙∙∙
	∙∙∙

	Коэффициент дисконтирования при Еi=Еi-1+4%
	(
	(
	(
	(

	Дисконтированное текущее сальдо денежного потока от инвестиционной и операционной де-ятельности при Еi
	(
	(
	(
	(

	Накопленное дисконтированное сальдо денеж-ного потока от инвестиционной и операцион-ной деятельности при Еi, тыс. д. ед.
	(
	(
	(
	ЧДДi>0

	Коэффициент дисконтирования при Еi+1=Еi+4%
	(
	(
	(
	(

	Дисконтированное текущее сальдо денежного потока от инвестиционной и операционной де-ятельности при Еi+1
	(
	(
	(
	(

	Накопленное дисконтированное сальдо денеж-ного потока от инвестиционной и операцион-ной деятельности при Еi+1, тыс. д. ед.
	(
	(
	(
	ЧДДi+1<0


4.2. Эффективность иностранных инвестиций в виде объектов международной интеллектуальной собственности
Общие условия
Привлечение иностранных инвестиций в виде объектов международной интел-лектуальной собственности представляет собой приобретение предприятием стра-ны-реципиента прав на их использование с целью получения от этого использования определенных выгод в будущем. К объектам международной интеллектуальной соб-ственности относят иностранные международные патенты на изобретения, промыш-ленные образцы зарубежных фирм, иностранные ноу-хау (производственные «сек-реты», материализующие умение «что-то делать») и др.

Международная практика приобретения прав на использование иностранной интеллектуальной собственности предусматривает следующие формы вознагражде-ния лицензиара (того, кто передает (продает) эти права за рубеж, иностранного ин-вестора), выплачиваемого лицензиатом (тем, кто получает (покупает) эти права, заемщиком):

· паушальный платеж (от нем. pauschal – взятый целиком; паушальная сумма) – общая сумма сделки, дифференцируемая по сроку её действия более крупно, чем роялти (см. ниже);

· роялти (от англ. royalty – королевские привилегии) – периодические отчис-ления покупателя (лицензиата) продавцу (лицензиару) за право пользования предме-том соглашения (иностранным международным патентом). Начисляются, чаще все-го, в процентах от дополнительной прибыли лицензиата, полученной от использо-вания приобретенных им прав на международную интеллектуальную собственность.

Предприятие-лицензиат купило у страны-лицензиара право на использование иностранного международного патента, что позволяет первому получать ежегодно дополнительные 200 тыс. д. ед. прибыли в национальной валюте. По соглашению сторон вознаграждение лицензиара составляет 24 % от суммы дополнительной при-были. Ставка налога на прибыль в стране лицензиата составляет 15 %, в стране ли-цензиара – 6 %. Соотношение курсов валют этих же стран – 1 д. ед. лицензиара = 5,2 д. ед. лицензиата. Срок действия соглашения о праве использования патента – 5 лет, норма доходности хозяйственной деятельности лицензиата – 18 %.

Выплата вознаграждения лицензиару в валюте лицензиата возможна в следую-щих формах:

· паушального платежа (разовый платеж при заключении соглашения, осталь-ная сумма – равными долями каждый год в течение срока действия соглашения);

· роялти (равномерные выплаты каждые полгода срока действия соглашения).

Требуется определить:

· наиболее выгодную форму выплаты вознаграждения лицензиару;

· чистую прибыль лицензиара от продажи за рубеж права на использование своего патента с учетом двойного налогообложения и курсовой разницы валют;

· критерии эффективности использования лицензиатом иностранного между-народного патента.

Образец отчета по практическому занятию

Исходные данные

	Значение ежегодной дополнительной прибыли от приобретения патента, тыс. д. ед.
	Вознаграждение лицензиара, %
	Разовый платеж при подписании соглашения, тыс. д. ед.
	Ставка налога на прибыль, %
	Норма дисконта, %
	Валютный курс

	
	
	
	в стране лицензиата
	в стране лицензиара
	
	

	200,0
	24,0
	100,0
	15,0
	6,0
	18,0
	5,2



1. Общая сумма вознаграждения лицензиара (в валюте лицензиата):

200,0 ∙ 5 ∙ 0,24 = 240,0 тыс. д. ед.

2. График выплат в форме паушального платежа (тыс. д. ед.):

	Наимено-вание вычисля-емых величин
	0 (год, предшест-вующий заключению соглашения)
	Шаг расчета (год)
	Итого

	
	
	1
	2
	3
	4
	5
	

	Выплата вознаг-раждения
	100,0
	28,0
	28,0
	28,0
	28,0
	28,0
	240,0

	Коэффи-циент дисконти-рования
	1/(1+0,18)0=

= 1,00
	1/(1+0,18)1=

= 0,85
	1/(1+0,18)2=

= 0,72
	1/(1+0,18)3=

= 0,61
	1/(1+0,18)4=

= 0,52
	1/(1+0,18)5== 0,44
	–

	Дискон-тирован-ные выплаты по вознаг-раждению
	100 ∙ 1,00 =

= 100,0
	28∙0,85=23,8
	28∙0,72=20,2
	28∙0,61=17,1
	28∙0,52=14,6
	28∙0,44=17,3
	193,0


3. График выплат в форме роялти (тыс. д. ед.):

	Шаг расчета (полугодие)
	Выплата вознаграждения
	Коэффициент дисконтирования, доли ед.
	Дисконтированные выплаты по
вознаграждению

	1
	24,0
	1 / (1 + 0,18/2)1 = 0,92
	22,1

	2
	24,0
	1 / (1 + 0,18/2)2 = 0,84
	20,2

	3
	24,0
	1 / (1 + 0,18/2)3 = 0,77
	18,5

	4
	24,0
	1 / (1+ 0,18/2)4 = 0,71
	17,0

	5
	24,0
	1 / (1 + 0,18/2)5 = 0,65
	15,6

	6
	24,0
	1 / (1 + 0,18/2)6 = 0,60
	14,4

	7
	24,0
	1 / (1 + 0,18/2)7 = 0,55
	13,2

	8
	24,0
	1 / (1 + 0,18/2)8 = 0,50
	12,0

	9
	24,0
	1 / (1 + 0,18/2)9 = 0,46
	11,0

	10
	24,0
	1 / (1 + 0,18/2)10 = 0,42
	10,1

	Итого
	240,0
	–
	154,1


Вывод: выплата вознаграждения в форме паушального платежа лицензиару более выгодна, чем выплата в форме роялти.

4. Чистая дисконтированная прибыль лицензиара (рассчитывается для той фор-мы выплаты вознаграждения, которая оказалась более выгодной):

	Наименование и размерность вычисляемых денежных потоков, тыс. д. ед.
	Шаг расчета (год)
	Итого

	
	0
	1
	2
	3
	4
	5
	

	Выплата вознагражде-ния в валюте лицензиата
	100,0
	28,0
	28,0
	28,0
	28,0
	28,0
	240,0

	Величина вознагражде-ния после зарубежного налогообложения в валюте лицензиата
	100∙0,85=

= 85,0
	28∙0,85=

= 23,8
	28∙0,85=

= 23,8
	28∙0,85=

= 23,8
	28∙0,85=

= 23,8
	28∙0,85=

= 23,8
	204,0

	Величина вознагражде-ния к национальному налогообложению в валюте лицензиара
	85 / 5,2=

= 16,3
	23,8 / 5,2=

= 4,6
	23,8 / 5,2=

= 4,6
	23,8 / 5,2=

= 4,6
	23,8 / 5,2=

= 4,6
	23,8 / 5,2=

= 4,6
	39,3

	Величина вознагражде-ния после националь-ного налогообложения в валюте лицензиара
	16,3∙0,94=

= 15,3
	4,6∙0,94=

= 4,3
	4,6∙0,94=

= 4,3
	4,6∙0,94=

= 4,3
	4,6∙0,94=

= 4,3
	4,6∙0,94=

= 4,3
	36,8

	Коэффициент дисконтирования
	1,0
	0,85
	0,72
	0,61
	0,52
	0,44
	-

	Чистая дисконтированная прибыль лицензиара в национальной валюте
	15,3
	4,3 ∙ 0,85=

= 3,7
	4,3 ∙ 0,72=

= 3,1
	4,3 ∙ 0,61=

= 2,6
	4,3 ∙ 0,52=

= 2,2
	4,3 ∙ 0,44=

= 1,9
	28,8


5. Операционное кэш-фло лицензиата (рассчитывается для наиболее затратной для него формы выплаты вознаграждения лицензиару):

	Элементы денежных потоков, тыс. д. ед.
	0 (год, предшест-вующий заключению соглашения)
	Шаг расчета (год)
	Итого

	
	
	1
	2
	3
	4
	5
	

	Дополни-тельная прибыль
	–
	200,0
	200,0
	200,0
	200,0
	200,0
	1000

	Налоги
	–
	200 ∙ 0,15 =

= 30,0
	200 ∙ 0,15 =

= 30,0
	200 ∙ 0,15 =

= 30,0
	200 ∙ 0,15 =

= 30,0
	200 ∙ 0,15 =

= 30,0
	150,0

	Вознагра-ждение лицензи-ару
	100,0
	28,0
	28,0
	28,0
	28,0
	28,0
	240,0

	Недискон-тирован-ное сальдо
	–100,0
	200 – 30 –
– 28 = 142
	200 – 30 –
– 28 = 142
	200 – 30 –
– 28 = 142
	200 – 30 –
– 28 = 142
	200 – 30 –
– 28 = 142
	610,0

	Коэффи-циент дисконти-рования
	1,00
	0,85
	0,72
	0,61
	0,52
	0,44
	–

	Дисконти-рованное сальдо
	–100 ∙ 1 =

= –100,0
	142 ∙ 0,85 =

= 120,7
	142 ∙ 0,72 =

= 102,2
	142 ∙ 0,61 =

= 86,6
	142 ∙ 0,52 =

= 73,8
	142 ∙ 0,44 =

= 62,5
	345,8


6. Критерии эффективности использования лицензиатом иностранного международного патента:

Чистый дисконтированный доход: 345,8 тыс. д. ед.

Дисконт соглашения: 610,0 – 345,8 = 264,2 тыс. д. ед.

Индекс доходности затрат:                    
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Индекс доходности дисконтированных затрат: 
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Контрольные вопросы

1. Кто является инвестором, а кто заемщиком – лицензиат или лицензиар?

2. Чему равна величина платы лицензиата за пользование иностранным международным патен-том?

3. Кто несет потери от двойного налогообложения – лицензиат или лицензиар?

4. В какой валюте лицензиар получает вознаграждение – своей страны или страны-реципиента?

5. Почему сумма вознаграждения лицензиара различна при разных формах ее выплаты?

6. Почему расчет выплат по обеим формам включает процедуру дисконтирования?
7. К какому году (полугодию) приводятся выплаты по паушальному платежу (роялти)?

8. Какими иностранными инвестициями – прямыми, портфельными или прочими – является для лицензиата международный патент?
9. Элементами денежного потока от какой деятельности, связанной с реализацией инвестицион-ного проекта, являются доходы и затраты лицензиата?
10. Финансовым показателем чьей хозяйственной деятельности – лицензиата или лицензиара – яв-ляется норма дисконта? Чему она может быть равна?
11. Почему при выплатах в форме роялти норма дисконта делится пополам?
12. Каким исходным фактором (аргументом) определяется величина дисконта соглашения?
13. Почему дисконтирование сумм выплат лицензиару осуществляется после их налогообложения, а не до него?
14. За счет чего и насколько чистая прибыль лицензиара меньше положенной ему суммы вознаг-раждения

15. За счет чего и насколько доход лицензиата меньше прибыли от использования им иностран-ного международного патента?
16. В валюте какой страны – лицензиата или лицензиара – определяются критерии эффективности использования иностранного международного патента?

17. Почему индекс доходности затрат на использование иностранного международного патента больше дисконтированной версии этого же индекса?
18.  Какие критерии эффективности использования иностранного международного патента явля-ются абсолютными, а какие – относительными?

19. Почему не определялся срок окупаемости затрат лицензиата, связанных с использованием ино-странного международного патента?

Варианты индивидуальных заданий
	Номер варианта
	Значение ежегодной дополнительной прибыли от приобретения патента, тыс. д.ед.
	Вознаграждение лицензиара, %
	Разовый платеж при подписании соглашения, тыс. д. ед.
	Ставка налога на прибыль, %
	Норма дисконта, %
	Валютный курс

	
	
	
	
	для лицензиата
	для лицензиара
	
	

	1
	210,0
	10,0
	20,0
	10,0
	3,0
	10,0
	2,7

	2
	300,0
	30,0
	35,0
	11,0
	4,0
	15,0
	3,5

	3
	250,0
	28,0
	25,0
	12,0
	5,0
	20,0
	3,3

	4
	220,0
	11,0
	15,0
	13,0
	6,0
	16,0
	2,8

	5
	290,0
	20,0
	40,0
	14,0
	7,0
	11,0
	3,4

	6
	260,0
	29,0
	30,0
	15,0
	7,0
	12,0
	3,2

	7
	300,0
	12,0
	25,0
	16,0
	6,0
	13,0
	2,9

	8
	280,0
	24,0
	15,0
	17,0
	5,0
	14,0
	3,3

	9
	220,0
	21,0
	10,0
	18,0
	4,0
	17,0
	3,1

	10
	270,0
	27,0
	15,0
	19,0
	3,0
	18,0
	3,0

	11
	290,0
	13,0
	37,0
	19,0
	3,0
	19,0
	3,2

	12
	270,0
	25,0
	29,0
	18,0
	4,0
	20,0
	2,8

	13
	300,0
	30,0
	27,0
	17,0
	5,0
	19,0
	3,1

	14
	210,0
	22,0
	32,0
	16,0
	6,0
	18,0
	3,3

	15
	250,0
	26,0
	41,0
	15,0
	7,0
	17,0
	3,0

	16
	280,0
	14,0
	30,0
	14,0
	3,0
	16,0
	2,7

	17
	250,0
	23,0
	25,0
	13,0
	7,0
	15,0
	3,2

	18
	260,0
	21,0
	25,0
	12,0
	5,0
	14,0
	3,1

	19
	300,0
	15,0
	20,0
	11,0
	4,0
	13,0
	3,0

	20
	290,0
	29,0
	5,0
	10,0
	6,0
	12,0
	2,9

	21
	260,0
	22,0
	36,0
	10,0
	3,0
	11,0
	3,3

	22
	200,0
	24,0
	21,0
	11,0
	5,0
	10,0
	3,0

	23
	270,0
	16,0
	29,0
	12,0
	4,0
	10,0
	2,6

	24
	300,0
	23,0
	24,0
	13,0
	5,0
	11,0
	2,8

	25
	200,0
	28,0
	23,0
	14,0
	6,0
	12,0
	3,4

	26
	240,0
	25,0
	25,0
	15,0
	4,0
	13,0
	2,4

	27
	280,0
	17,0
	10,0
	16,0
	7,0
	14,0
	2,9

	28
	240,0
	20,0
	15,0
	17,0
	5,0
	15,0
	3,5

	29
	220,0
	27,0
	35,0
	18,0
	3,0
	16,0
	2,7

	30
	210,0
	18,0
	10,0
	19,0
	6,0
	17,0
	2,5


Литература

Раздел 1.3 темы 1 и тема 4 курса лекций по дисциплине, а также аналогичные разделы любых учебников и учебных пособий по инвестициям и инвестиционной деятельности.

5.1. Оценка влияния схемы финансирования инвестиционного проекта на его эффективность
Общие условия

Текущие сальдо денежных потоков от инвестиционной и операционной дея-тельности по проекту берутся соответственно из таблиц 3 и 4 практического занятия № 4.1 «Оценка эффективности инвестиционного проекта динамическим методом» данного Практикума. Темп инфляции по годам один и тот же.

Объем внешнего финансирования проекта равен потребности в дополнитель-ном финансировании ПФИ с учетом инфляции. График финансирования инвестици-онного проекта в прогнозных ценах является зеркальным отражением текущего сальдо денежного потока от инвестиционной и операционной деятельности в этих же ценах с года начала реализации проекта до года tмон, соответствующего макси-мальному отрицательному накопленному значению данного сальдо.

Предлагается три варианта схемы финансирования инвестиционного проекта:

· за счет собственных средств существующего предприятия-проектоустрои-теля;

· за счет акционерного капитала создаваемого для реализации проекта акци-онерного общества;

· за счет заемных средств (кредит) и средств, привлекаемых на безвозмездной основе (субсидии и дотации).

Собственные средства предприятия-проектоустроителя привлекаются в про-ект согласно графику его финансирования (см. выше). Фактор (множитель) текущей стоимости (коэффициент дисконтирования) PVIFE,t находится по норме рентабель-ности деятельности этого предприятия, как по норме дисконта, учитывающей инф-ляцию ЕИ, либо расчетом, либо с использованием таблицы 1 методических указаний к практическому занятию № 4.1 «Оценка эффективности инвестиционного проекта динамическим методом» данного Практикума.
Недисконтированный и дисконтированный сроки окупаемости определяются интерполяцией (см. методические указания к выше указанному занятию). Дисконт потребности в дополнительном финансировании равен разности ПФИ – ДПФИ.

Акционерный капитал формируется в первый год реализации инвестицион-ного проекта только за счет обыкновенных акций в размере, равном величине ПФИ, и возвращается акционерам в год ликвидации объекта инвестирования. Временно свободный акционерный капитал ежегодно кладется на депозит в объеме, равном разности между остатком денежных средств на счете в текущем году и текущим сальдо денежного потока от инвестиционной и операционной деятельности этого же года. Процентная ставка по депозитам каждого года неизменна. Налогооблагаемой прибылью от операций депонирования считаются проценты по депозиту.

Чистая прибыль от операций депонирования, как временно свободные денеж-ные средства, на депозит не кладется, так как, с одной стороны, она образует базу для выплаты дивидендов (см. ниже), а с другой – увеличивает запас финансовой реализуемости (состоятельности) проекта в наиболее тяжелый период его реализа-ции.

Текущее сальдо денежного потока от операционной деятельности включает в себя сальдо денежного потока от операций депонирования, равное чистой прибыли от этих операций.

Чистую прибыль под выплату дивидендов (в денежные потоки от финансовой деятельности не входит) по шагам расчета образуют:

· чистая прибыль от операций депонирования, равная разности между про-центами по депозиту и налогом на прибыль от этих операций;

· положительное сальдо денежного потока от операционной деятельности в прогнозных ценах;

· чистая прибыль года ликвидации проекта, равная разности положительного ликвидационного сальдо и налога на прибыль этого года в прогнозных ценах.

Налог на дивиденды (9 %) в денежный поток ни от операционной, ни от фи-нансовой деятельности не входит, так как взимается с акционеров предприятием, как налоговым агентом.

Нормой дисконта является уровень дивидендов по акциям ЕИ, также учитыва-ющий инфляцию. Коэффициент дисконтирования и критерии эффективности проек-та определяются так же, как и при первой схеме финансирования.

Инвестиционный проект имеет бюджетное финансирование в виде ежегодных субсидий и дотаций в размере, равном 20 % от потребности в финансировании соот-ветствующего года. Остальная часть текущей потребности во внешнем финансиро-вании покрывается банковским кредитом. При этом проценты по кредиту в течение периода этого финансирования не выплачиваются, а капитализируются (прибавля-ются к сумме кредита предыдущего года) по формуле простых процентов. Тогда задолженность по кредиту Зt текущего года с учетом капитализации

Зt = Зt-1 ∙ (1 + r) + Пt ;                  0 ≤ t ≤ tмон  ,
, где Зt-1 – задолженность по кредиту с учетом капитализации предыдущего года;

Пt – потребность в заемных средствах текущего года;
r – годовая ставка по кредиту (номинальная и неизменная по годам).

Очевидно, что для t = 1, З1  = П1, а период капитализации увеличивается на один год по отношению к периоду внешнего финансирования проекта 0 ≤ t ≤ tмон , так как

Зt мон+1 = З t мон ∙ (1 + r).
В таблице денежных потоков от финансовой деятельности задолженность по кредиту учитывается в виде своей первоначальной величины (задолженности перво-го года З1 без учёта капитализации) и последующего ее прироста Зt – Зt-1 с учётом капитализации по годам. Текущая потребность во внешнем финансировании и пот-ребность в заемных средствах в сальдо денежного потока от финансовой деятель-ности не входят.
Проценты по кредиту начинают выплачиваться с года начала выпуска продук-ции. Погашение кредита происходит в последние три года реализации проекта рав-ными долями. В год погашения части кредита проценты берутся с его величины, включающей эту гасимую часть.

Поскольку при финансировании инвестиционного проекта за счет собствен-ных средств предприятия-проектоустроителя и при финансировании проекта за счет заемных средств и средств, привлекаемых на безвозмездной основе, текущие сальдо денежных потоков от инвестиционной и операционной деятельности одинаковы, та-кими же одинаковыми для данных схем финансирования будут и недисконтиро-ванные критерии эффективности проекта.
Для определения средневзвешенной цены капитала его величина по шагам расчета находится нарастающим итогом, причем увеличение капитала за счет субси-дий и дотаций, а также за счет прироста задолженности по кредиту учитывается в начале соответствующего шага, а уменьшение капитала за счет погашения кредита – в конце.
Норматив дисконтирования для субсидий и дотаций рассчитывается по фор-муле (раздел 5.3 курса лекций по дисциплине) в зависимости от ставки рефинан-сирования и темпа инфляции (постоянны для всех шагов расчета).

Средневзвешенная цена капитала (цена авансированного капитала) WACCt по годам определяется по формуле, приведенной в том же разделе 5.3 лекционного курса. Поскольку субсидии и дотации предоставляются на безвозмездной, т.е., бес-срочной основе, они являются капиталом проекта в год его ликвидации, в силу чего цена авансированного капитала в этот год равна нормативу дисконтирования для субсидий и дотаций (см. предыдущий абзац).
Коэффициент дисконтирования и критерии эффективности проекта для треть-ей схемы финансирования определяются так же, как и в двух предыдущих случаях.

Порядок выполнения задания
1. Заполнить титульный лист отчета из рабочей тетради с исходными данными своего варианта из таблицы 1.

2. Произвести учет влияния инфляции на денежные потоки инвестиционного проекта и составить график его финансирования в прогнозных ценах. Для этого в окнах исходной формы (таблица 2), помеченных точкой, разместить и рассчитать с точностью до целых элементы денежных потоков с учетом знака, используя дан-ные своего варианта, общие условия к выполнению данного практического занятия (см. выше) и раздел 5.3 курса лекций по дисциплине. При этом базисный общий индекс инфляции определяется с точностью до 10-5.
3. Для первой (см. раздел «Общие условия», там же) схемы финансирования проверить условие финансовой реализуемости (состоятельности) проекта (таблица 3, раздел 4.3 курса лекций по дисциплине) и рассчитать критерии его эффектив-ности с учетом инфляции (таблица 4) с точностью:

· до целых (абсолютные стоимостные показатели);

· до сотых (сроки окупаемости).

4. Для второй (также см. раздел «Общие условия») схемы финансирования составить таблицы денежных потоков в прогнозных ценах от финансовой (таблица 5) и от операционной (таблица 6) деятельности. Для этого использовать данные таблиц 3 и 4 практического занятия № 4.1 «Оценка эффективности инвестиционного проекта динамическим методом» данного Практикума. Проверка условия финансо-вой реализуемости (состоятельности) проекта (таблица 7) и расчет критериев его эффективности с учетом инфляции (таблица 8) производятся согласно п. 3 данного раздела.

5. Для третьей (опять же см. раздел «Общие условия») схемы финансирования составить таблицу денежного потока от финансовой деятельности в прогнозных це-нах (таблица 9). Проверка условия финансовой реализуемости (состоятельности) проекта (таблица 10) и расчет критериев его эффективности с учетом инфляции (таблицы 11 и 12) тоже производятся согласно п. 3 данного раздела. При этом доли капиталов (бюджетных средств и кредита), норматив дисконтирования для субсидий и дотаций, а также средневзвешенная цена капитала (таблица 11) рассчитываются с точностью до сотых.
6. Составить сравнительную таблицу критериев эффективности инвестицион-ного проекта для разных схем его финансирования (таблица 13).

Контрольные вопросы 
1. Какие существуют виды эффективности инвестиционного проекта и какая из них оценива-лась в данном практическом занятии?

2. Сколько существует этапов оценки эффективности инвестиционного проекта и на каком из них вырабатывается схема его финансирования?

3. Какие существуют виды участников проекта? Какие из них присутствуют в данном практи-ческом занятии?

4. Какой критерий эффективности инвестиционного проекта является исходной величиной для выработки схемы его финансирования?

5. Изменением сальдо денежного потока инвестиционного проекта от какой деятельности– инвестиционной, операционной или финансовой – является график его финансирования?

6. Зеркальным отображением какого сальдо денежного потока от инвестиционной и опера-ционной деятельности – текущего или накопленного – является график финансирования инвестиционного проекта?

7. Учитывает или нет величина потребности в дополнительном финансировании финансовые обязательства по привлекаемому капиталу?

8. Как определяется длительность периода внешнего финансирования инвестиционного про-екта?

9. Какие существуют виды инфляции и инфляция какого из этих видов заложена в данное практическое занятие?

10. Как должны соотноситься ставка рефинансирования ЦБ РФ и темп инфляции?

11. В каких ценах осуществляется выработка схемы финансирования инвестиционного проек-та?

12. Как рассчитывается базисный общий индекс инфляции?

13. Какой показатель инфляции изменяется (не изменяется) по шагам расчёта?

14. С какой целью и как денежные потоки в текущих ценах конвертируются в денежные пото-ки в прогнозных ценах?

15. При какой схеме финансирования проект реализуется на действующем, а при какой – на вновь создаваемом предприятии?

16. Почему не все критерии эффективности инвестиционного проекта определяются с учетом инфляции?

17. Кто выступает инвестором (кредитором) проекта при выработке

· первой;

· второй

· третьей

схемы его финансирования?

18. Какой из параметров внешнего финансирования проекта – ПФИ или ЕИ (WACC) – учиты-вает финансовые обязательства по привлекаемому капиталу?

19. Какой параметр – ЕИ или WACC – использовался как норма дисконта при выработке

· первой;

· второй;

· третьей

схемы финансирования проекта и почему?

20. При какой схеме финансирования на всех шагах расчета затраты проекта равны источникам их покрытия?

21. Почему при финансировании проекта за счет собственных средств текущее сальдо трех де-нежных потоков всегда нулевое?

22. Учитывает инфляцию норма рентабельности деятельности предприятия-проектоустроителя или нет?

23. При какой схеме финансирования проект располагает временно свободными денежными средствами?

24. Почему дивиденды по акционерному капиталу выплачиваются от чистой прибыли?

25. Учитывают инфляцию проценты по депозитам или нет?

26. Почему прибыль от операций депонирования не кладется на депозит как временно свобод-ные средства инвестиционного проекта?

27. Какая схема финансирования влияет на операционные денежные потоки?

28. Почему при финансировании проекта за счет акционерного капитала чистая прибыль в последний год внешнего финансирования всегда равна нулю?

29. Дивиденды от какой прибыли выплачиваются на дооперационной стадии реализации про-екта?

30. Почему в денежных потоках инвестиционного проекта не учитывается налог на дивиден-ды?

31. Почему в период финансирования проекта за счет акционерного капитала текущее сальдо трех денежных потоков положительное на всех (кроме последнего) шагах расчета?

32. Учитывает инфляцию величина годовых дивидендов по акциям или нет?

33. Является или нет чистый доход (чистый дисконтированный доход) проекта доходом акцио-неров?

34. Критерии какой эффективности – акционерного капитала или коммерческой эффективнос-ти проекта – определялись при его финансировании по второй схеме?

35. Какие существуют виды банковских ставок и какая из них использовалась в данном прак-тическом задании?

36. Применима ли формула Фишера для расчета банковской процентной ставки в Вашем вари-анте данного практического занятия?

37. При какой схеме финансирования проект использует заемные средства и как определяется потребность в них по годам?

38. Почему в процессе получения кредита проценты по нему не выплачиваются, а капитализи-руются?

39. В течении какого периода реализации проекта капитализируются проценты по банковскому кредиту и почему?

40. По формуле каких процентов – простых или сложных – капитализируются обязательства по кредиту?

41. Почему график прироста задолженности по кредиту на один шаг длиннее графика потреб-ности в заемных средствах?

42. Чему равна сумма субсидий и дотаций, а также сумма кредита без учета процентов по ин-вестиционному проекту в целом?

43. На каких шагах расчета цена авансированного капитала постоянна и почему?

44. Что изменяется по шагам расчёта при третьей схеме финансирования – норма дисконта ин-вестора (кредитора) или доля его вложений в проект?

45. Как учитывается инфляция в нормативе дисконтирования бюджетных ассигнований?

46. Чему равна цена авансированного капитала в год ликвидации проекта?

47. При какой схеме финансирования величина потребности в нем учитывает финансовые обя-зательства по привлекаемому капиталу?
48. При какой схеме финансирования проекта норма дисконта изменялась (не изменялась) по шагам расчета и почему?

49. Какая схема финансирования предполагает наибольшие (наименьшие) финансовые обяза-тельства по привлекаемому капиталу? Какой критерий эффективности инвестиционного проекта позволяет судить об этом?

50. Почему в период финансирования проекта за счет заемных средств и средств, привлекае-мых на безвозмездной основе, текущее сальдо трех денежных потоков положительное на всех шагах расчета?

51. Является или нет чистый доход (чистый дисконтированный доход) проекта показателем бюджетной эффективности субсидий и дотаций?

52. Для какой схемы финансирования проекта сальдо трех его денежных потоков в первый год реализации равно нулю и почему?

53. Как формулируется условие финансовой реализуемости (состоятельности) инвестицион-ного проекта и как он выглядит по этому условию при

· первой;

· второй;

· третьей

схеме своего финансирования?

54. Что делать, если на каком-либо шаге расчета не выполняется условие финансовой реализуе-мости (состоятельности) инвестиционного проекта?

55. Какие критерии эффективности проекта изменяются (не изменяются) при разных схемах его финансирования и почему?

56. Почему критерии эффективности инвестиционного проекта не считались в дефлированных ценах?

57. Дайте оценку влияния схемы финансирования инвестиционного проекта на его эффек-тивность?
Литература

Темы 4 и 5 курса лекций по дисциплине и аналогичные темы любых учебников и учеб-ных пособий по инвестициям и инвестиционной деятельности.

Таблица 1
Варианты индивидуальных заданий 

	Номер варианта
	Исходные данные, %

	
	Темп инфляции,
объявленный
Правительст-вом РФ
на текущий год
	Норма рентабель-ности деятельности предприятия-проектоуст-роителя
	Процентная ставка по депозитам
	Годовые дивиденды по акциям
	Годовые проценты по банковскому кредиту
	Ставка рефинансиро-вания Центробанка РФ

	1
	4,0
	14,0
	21,0
	18,0
	23,0
	9,6

	2
	4,4
	13,0
	20,7
	17,5
	23,4
	10,0

	3
	5,0
	12,5
	20,4
	17,5
	23,8
	9,0

	4
	5,2
	15,0
	20,1
	17,0
	24,2
	10,3

	5
	4,6
	13,5
	19,8
	17,0
	24,6
	11,0

	6
	4,8
	14,0
	19,5
	16,5
	25,0
	10,0

	7
	5,0
	15,0
	19,2
	16,0
	25,4
	9,8

	8
	5,1
	13,5
	18,9
	16,0
	25,8
	10,5

	9
	4,3
	14,0
	18,6
	15,5
	26,2
	11,0

	10
	4,5
	14,5
	18,3
	15,5
	26,6
	10,0

	11
	4,1
	15,0
	21,0
	17,0
	23,0
	9,0

	12
	4,7
	13,5
	20,7
	18,0
	23,4
	9,9

	13
	4,9
	13,0
	20,4
	17,5
	23,8
	11,0

	14
	4,4
	15,0
	20,1
	17,5
	24,2
	10,0

	15
	4,1
	14,5
	19,8
	17,0
	24,6
	9,0

	16
	4,6
	15,5
	19,5
	16,5
	25,0
	9,7

	17
	5,4
	13,5
	19,2
	16,5
	25,4
	11,0

	18
	4,8
	14,0
	18,9
	16,0
	25,8
	10,0

	19
	4,7
	14,5
	18,6
	16,0
	26,2
	10,4



	20
	4,5
	15,0
	18,3
	15,5
	26,6
	10,1

	21
	4,9
	13,5
	21,0
	15,5
	23,0
	10,9

	22
	5,1
	13,0
	20,7
	16,5
	23,4
	10,2

	23
	5,3
	15,0
	20,4
	18,0
	23,8
	9,5

	24
	5,2
	14,0
	20,1
	17,5
	24,2
	9,2

	25
	4,0
	14,5
	19,8
	17,5
	24,6
	10,8

	26
	4,1
	14,5
	19,5
	17,0
	25,0
	9,4

	27
	4,3
	13,5
	19,2
	17,0
	25,4
	9,3

	28
	5,3
	14,0
	18,9
	16,5
	25,8
	10,3

	29
	5,0
	15,0
	18,6
	16,0
	26,2
	9,9

	30
	5,1
	13,0
	18,3
	15,5
	26,6
	10,7


Таблица 2
Учет влияния инфляции на денежные потоки инвестиционного проекта и график его финансирования

	Элементы денежных потоков инвестиционного проекта
	Номер шага расчета

	
	1
	2
	tмон
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11

	Базисный общий индекс инфляции по денежному потоку в целом 
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(

	Текущее сальдо денежного потока от инвестиционной деятельности в прогнозных ценах
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	
	
	
	
	(

	Текущее сальдо денежного потока от операционной деятельности в прогнозных ценах
	
	
	
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(

	Текущее сальдо денежного потока от инвестиционной и операционной деятельности в прогнозных ценах
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(

	Накопленное сальдо денежного потока от инвестиционной и операционной деятельности в прогнозных ценах
	(
	(
	ПФИ
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(

	График финансирования инвестиционного проекта в прогнозных ценах
	(
	(
	(
	
	
	
	
	
	
	
	


Таблица 3
Проверка условия финансовой реализуемости (состоятельности) инвестиционного проекта (финансирование за счет средств предприятия-проектоустроителя) и исходные данные для расчета критериев его эффективности

	Элементы денежных потоков инвестиционного проекта
	Номер шага расчета

	
	1
	2
	tмон
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11

	Собственные средства организации-проектоустроителя (текущее сальдо денежного потока от финансовой деятельности в прогнозных ценах)
	(
	(
	(
	
	
	
	
	
	
	
	

	Текущее сальдо денежного потока от инвестиционной, операционной и финансовой деятельности в прогнозных ценах
	0
	0
	0
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(

	Накопленное сальдо денежного потока от инвестиционной, операционной и финансовой деятельности в прогнозных ценах
	0
	0
	0
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(

	Выполнение условия финансовой реализуемости (состоятельности)
	да
	да
	да
	да/нет
	да/нет
	да/нет
	да/нет
	да/нет
	да/нет
	да/нет
	да/нет

	Фактор (множитель) текущей стоимости (коэффициент дисконтирования)
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(

	Дисконтированное текущее сальдо денежного потока от инвестиционной и операционной деятельности в прогнозных ценах
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(

	Накопленное дисконтированное сальдо денежного потока от инвестиционной и операционной деятельности в прогнозных ценах
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(


Таблица 4
Критерии эффективности инвестиционного проекта с учетом влияния инфляции (финансирование за счет средств предприятия-проектоустроителя)

	Наименование критерия и его обозначение
	Единицы измерения
	Величина критерия

	Чистый доход ЧДИ
	(
	(

	Чистый дисконтированный доход ЧДДИ
	(
	(

	Потребность в дополнительном финансировании ПФИ
	(
	(

	Потребность в дополнительном финансировании с учетом дисконта ДПФИ
	(
	(

	Срок окупаемости РРИ
	(
	(

	Срок окупаемости с учетом дисконтирования DPPИ
	(
	(


Дисконт проекта__________________________

Дисконт потребности в дополнительном финансировании___________________

Таблица 5
Денежный поток от финансовой деятельности (финансирование за счет акционерного капитала) в прогнозных ценах

	Элементы денежных потоков инвестиционного проекта
	Номер шага расчета

	
	1
	2
	tмон
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11

	Акционерный капитал
	ПФИ 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	(

	Чистая прибыль под выплату дивидендов
	(
	(
	0
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(

	Выплата дивидендов по акциям
	(
	(
	0
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(

	Текущее сальдо денежного потока от финансовой деятельности
	(
	(
	0
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(


Таблица 6
Денежный поток от операционной деятельности, включая операции депонирования, в прогнозных ценах

	Элементы денежного потока от операционной деятельности
	Номер шага расчета

	
	1
	2
	tмон
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11

	Вложения на депозит
	(
	(
	0
	
	
	
	
	
	
	
	

	Проценты по депозиту
	(
	(
	0
	
	
	
	
	
	
	
	

	Получение депонированных сумм
	(
	(
	0
	
	
	
	
	
	
	
	

	Налог на прибыль от операций депонирования
	(
	(
	0
	
	
	
	
	
	
	
	

	Чистая прибыль от операций депонирования
	(
	(
	0
	
	
	
	
	
	
	
	

	Текущее сальдо денежного потока от операционной деятельности, включая операции депонирования
	(
	(
	0
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(


Таблица 7
Проверка условия финансовой реализуемости (состоятельности) инвестиционного проекта (финансирование за счет акционерного капитала) и исходные данные для расчета критериев его эффективности

	Элементы денежных потоков инвестиционного проекта
	Номер шага расчета

	
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11

	Текущее сальдо денежного потока от инвестиционной и операционной деятельности в прогнозных ценах
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(

	Накопленное сальдо денежного потока от инвестиционной и операционной деятельности в прогнозных ценах
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(

	Текущее сальдо денежного потока от инвестиционной, операционной и финансовой деятельности в прогнозных ценах
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(

	Накопленное сальдо денежного потока от инвестиционной, операционной и финансовой деятельности в прогнозных ценах
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(

	Выполнение условия финансовой реализуемости (состоятельности)
	да/нет
	да/нет
	да/нет
	да/нет
	да/нет
	да/нет
	да/нет
	да/нет
	да/нет
	да/нет
	да/нет

	Фактор (множитель) текущей стоимости (коэффициент дисконтирования)
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(

	Дисконтированное текущее сальдо денежного потока от инвестиционной и операционной деятельности в прогнозных ценах
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(

	Накопленное дисконтированное сальдо денежного потока от инвестиционной и операционной деятельности в прогнозных ценах
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(


Таблица 8
Критерии эффективности инвестиционного проекта с учетом влияния инфляции (финансирование за счет акционерного капитала)

	Наименование критерия и его обозначение
	Единицы измерения
	Величина критерия

	Чистый доход ЧДИ
	(
	(

	Чистый дисконтированный доход ЧДДИ
	(
	(

	Потребность в дополнительном финансировании ПФИ
	(
	(

	Потребность в дополнительном финансировании с учетом дисконта ДПФИ
	(
	(

	Срок окупаемости РРИ
	(
	(

	Срок окупаемости с учетом дисконтирования DPPИ
	(
	(


Дисконт проекта__________________________

Дисконт потребности в дополнительном финансировании___________________

Таблица 9
Денежный поток от финансовой деятельности (финансирование за счет заемных средств и средств, привлекаемых на безвозмездной основе) в прогнозных ценах

	Элементы денежного потока от финансовой деятельности
	Номер шага расчета

	
	1
	2
	tмон
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10

	Текущая потребность во внешнем финансировании 
	(
	(
	(
	
	
	
	
	
	
	

	Субсидии и дотации
	(
	(
	(
	
	
	
	
	
	
	

	Потребность в заемных средствах
	(
	(
	(
	
	
	
	
	
	
	

	Задолженность по кредиту
	(
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Прирост задолженности по кредиту с учётом капитализации
	
	(
	(
	(
	
	
	
	
	
	

	Погашение кредита
	
	
	
	
	
	
	
	(
	(
	(

	Проценты по кредиту
	
	
	
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(

	Текущее сальдо денежного потока от финансовой деятельности
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(


Таблица 10
Проверка условия финансовой реализуемости (состоятельности) инвестиционного проекта (финансирование за счет заемных средств и средств, привлекаемых на безвозмездной основе) 

	Элементы денежных потоков инвестиционного проекта
	Номер шага расчета

	
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11

	Текущее сальдо денежного потока от инвестиционной, операционной и финансовой деятельности в прогнозных ценах
	0
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(

	Накопленное сальдо денежного потока от инвестиционной, операционной и финансовой деятельности в прогнозных ценах
	0
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(

	Выполнение условия финансовой реализуемости (состоятельности)
	да
	да/нет
	да/нет
	да/нет
	да/нет
	да/нет
	да/нет
	да/нет
	да/нет
	да/нет
	да/нет


Таблица 11
Структура и цена капитала, привлекаемого в проект, а также исходные данные для расчета критериев его эффективности

	Составляющие авансированного капитала и элементы денежных потоков инвестиционного проекта
	Номер шага расчета

	
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11

	Авансированный капитал нарастающим итогом, в т. ч.
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(

	- доля средств, привлекаемых на безвозмездной основе;
	тыс.д.ед.
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(

	
	доли ед.
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(

	- доля заемных средств
	тыс.д.ед.
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	

	
	доли ед.
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	

	Норматив дисконтирования для субсидий и дотаций
	(

	Средневзвешенная цена капитала (цена авансированного капитала)
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(

	Фактор (множитель) текущей стоимости (коэффициент дисконтирования)
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(

	Дисконтированное текущее сальдо денежного потока от инвестиционной и операционной деятельности в прогнозных ценах
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(

	Накопленное дисконтированное сальдо денежного потока от инвестиционной и операционной деятельности в прогнозных ценах
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(


Таблица 12
Критерии эффективности инвестиционного проекта с учетом влияния инфляции (финансирование за счет заемных средств и средств, привлекаемых на безвозмездной основе)

	Наименование критерия и его обозначение
	Единицы измерения
	Величина критерия

	Чистый доход ЧДИ
	(
	(

	Чистый дисконтированный доход ЧДДИ
	(
	(

	Потребность в дополнительном финансировании ПФИ
	(
	(

	Потребность в дополнительном финансировании с учетом дисконта ДПФИ
	(
	(

	Срок окупаемости РРИ
	(
	(

	Срок окупаемости с учетом дисконтирования DPPИ
	(
	(


Дисконт проекта__________________________

Дисконт потребности в дополнительном финансировании___________________

Таблица 13
Сравнительная таблица критериев эффективности инвестиционного проекта для разных схем его финансирования 

	Наименование критерия эффективности проекта
	Финансирование за счет собственных средств предприятия-проектоустроителя
	Финансирование за счет акционерного капитала
	Финансирование за счет заемных средств и средств, привлекаемых на безвозмездной основе

	Чистый доход
	ЧДИ
	ЧДИ
	ЧДИ

	Чистый дисконтированный доход 
	ЧДДИ
	ЧДДИ
	ЧДДИ

	Дисконт проекта
	ЧДИ – ЧДДИ
	ЧДИ – ЧДДИ
	ЧДИ – ЧДДИ

	Потребность в дополнительном финансировании 
	ПФИ
	ПФИ
	ПФИ

	Потребность в дополнительном финансировании с учетом дисконта 
	ДПФИ
	ДПФИ
	ДПФИ

	Срок окупаемости 
	РРИ
	РРИ
	РРИ

	Срок окупаемости с учетом дисконтирования 
	DPPИ
	DPPИ
	DPPИ


7.1. Сравнительный анализ лизинга и кредита как способов приобретения оборудования
Общие условия лизинга и кредита

Величина кредита принимается равной стоимости оборудования с НДС. Кре-дит берется на тот же срок, в течение которого осуществляются лизинговые плате-жи. Данный горизонт планирования длительностью 10 лет, разбивается на шаги рас-чета (периоды начисления), равные году.

Балансовая стоимость оборудования принимается равной его стоимости без НДС. Величина НДС в стоимости приобретаемого оборудования находится по фор-муле
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Амортизация на полное восстановление стоимости оборудования начисляется линейным методом и составляет 10 % в год. Налоговое окружение:
- ставка налога на имущество 2,2 %;

- ставка НДС 18 %;

- ставка налога на прибыль 20 %.

Налог на имущество начисляется с учётом амортизации оборудования и упла-чивается в отчетном периоде его начисления. Величина снижения налога на при-быль от сокращения базы его начисления за счет налога на имущество равна произ-ведению текущего значения этого налога и ставки налога на прибыль. Суммы сни-жения налога на прибыль от сокращения базы его начисления учитываются в следу-ющем после отчетного периода году.
Денежные потоки в условиях лизинга

Лизинговые платежи осуществляются ежегодно в течение срока действия до-говора лизинга. Величина годового лизингового платежа ЛПt  определяется по фор-муле
ЛПt = АОt  + ПКt  + КВt + ДУt  + НДСt  
, где АОt  – величина амортизационных отчислений;
ПКt  – плата за используемые лизингодателем кредитные ресурсы для приобретения оборудования – предмета лизинга;
КВt  – комиссионное вознаграждение лизингодателю (лизинговая маржа);
ДУt  – плата лизингодателя за дополнительные услуги лизингополучателю, преду-смотренные договором лизинга;

НДСt  – налог на добавленную стоимость, уплачиваемый лизингополучателем по услугам лизингодателя.
Амортизационные отчисления АОt  рассчитываются по формуле
АОt  = ( БС ∙ На  ) / 100  
, где БС – балансовая стоимость оборудования – предмета лизинга;

На  – норма амортизационных отчислений, %.
Плата за используемые лизингодателем кредитные ресурсы ПКt  определяется по формуле
ПКt  = [ ( КРt  + КРt+1  ) / 2 ∙ Стк  ] / 100
, где КРt  и КРt+1  – кредитные ресурсы на начало и на конец t-ого года соответст-венно;
Стк  – ставка по кредиту, процентов годовых.
Комиссионное вознаграждение лизингодателю КВt  рассчитывается по форму-ле
КВt  = [ ( ОСt  + ОСt+1  ) / 2 ∙ Ств  ] / 100
, где ОСt  и ОСt+1  – остаточная стоимость оборудования – предмета лизинга на нача-ло и на конец t-ого года соответственно;
Ств  – ставка вознаграждения лизингодателю, %.

Плата за дополнительные услуги лизингодателя ДУt  определяется по формуле
ДУt  = ( Р1  + Р2  + … + Рn  ) / Т 

, где Р1  , Р2  , … , Рn  – расходы лизингодателя по каждой из n услуг за весь срок действия договора лизинга;

Т – срок действия договора лизинга, 0 ≤ t ≤ Т.
Налог на добавленную стоимость, уплачиваемый лизингополучателем по услу-гам лизингодателя, НДСt  рассчитывается по формуле

НДСt  = ( Вt  ∙ Стндс  ) / 100
, где Вt  – выручка лизингодателя от сделки по договору лизинга, определяемая по формуле
Вt  = АОt + ПКt  + КВt  + ДУt ;
Стндс  – ставка налога на добавленную стоимость, %.
Пример расчета лизинговых платежей приведен в таблицах 1, 2 и 3 для следу-ющих условий договора лизинга:
√ стоимость оборудования – предмета лизинга – с НДС 160 млн. руб.;
√ срок действия договора лизинга 10 лет;
√ норма амортизационных отчислений на полное восстановление стоимости предмета лизинга 10 %, способ начисления амортизации – линейный;
√ процентная ставка по кредиту, использованному лизингодателем для приоб-ретения предмета лизинга, 35 % годовых. График использования кредитных ресур-сов соответствует динамике изменения остаточной балансовой стоимости предмета лизинга;
√ ставка вознаграждения лизингодателю 15 % годовых;
Таблица 1
Кредитные ресурсы, используемые для приобретения предмета лизинга, тыс. руб.
	Год
	Кредитные ресурсы на начало года КРt
	Кредитные ресурсы, использованные в этом году
	Кредитные ресурсы на конец года КРt+1

	1
	160000
	160000 ∙ 10 / 100 = 16000
	160000 – 16000 = 144000

	2
	144000
	160000 ∙ 10 / 100 = 16000
	144000 – 16000 = 128000

	3
	128000
	160000 ∙ 10 / 100 = 16000
	128000 – 16000 = 112000

	4
	112000
	160000 ∙ 10 / 100 = 16000
	112000 – 16000 = 96000

	5
	96000
	160000 ∙ 10 / 100 = 16000
	96000 – 16000 = 80000

	6
	80000
	160000 ∙ 10 / 100 = 16000
	80000 – 16000 = 64000

	7
	64000
	160000 ∙ 10 / 100 = 16000
	64000 – 16000 = 48000

	8
	48000
	160000 ∙ 10 / 100 = 16000
	48000 – 16000 = 32000

	9
	32000
	160000 ∙ 10 / 100 = 16000
	32000 – 16000 = 16000

	10
	16000
	160000 ∙ 10 / 100 = 16000
	16000 – 16000 = 0


Таблица 2

Среднегодовая стоимость предмета лизинга, тыс. руб.

	Год
	Стоимость предмета лизинга на начало года ОСt
	Сумма амортизационных отчислений этого года АОt
	Стоимость предмета лизинга на конец года ОСt+1

	1
	135593*
	135593 ∙ 0,1 = 13559
	135593 – 13559 = 122034

	2
	122034
	135593 ∙ 0,1 = 13559
	122034 – 13559 = 108475

	3
	108475
	135593 ∙ 0,1 = 13559
	108475 – 13559 = 94916

	4
	94916
	135593 ∙ 0,1 = 13559
	94916 – 13559 = 81357

	5
	81357
	135593 ∙ 0,1 = 13559
	81357 – 13559 = 67798

	6
	67798
	135593 ∙ 0,1 = 13559
	67798 – 13559 = 54239

	7
	54239
	135593 ∙ 0,1 = 13559
	54239 – 13559 = 40680

	8
	40680
	135593 ∙ 0,1 = 13559
	40680 – 13559 = 27121

	9
	27121
	135593 ∙ 0,1 = 13559
	27121 – 13559 = 13559

	10
	13559
	135593 ∙ 0,1 = 13559
	13559 – 13559 = 0


* Стоимость предмета лизинга на начало первого года – это его балансовая стоимость без НДС, равная 160000 / 1,18 = 135593 тыс. руб.

√ дополнительные услуги лизингодателя за весь срок действия договора лизинга – командировочные расходы 4,4 млн. руб., консалтинговые услуги 3,9 млн. руб., обучение персонала 6,2 млн. руб.;
√ ставка налога на добавленную стоимость 18 %.
НДС в составе лизингового платежа принимается к возмещению в полном объёме после каждого данного платежа в следующем после расчетного года году. Величина снижения налога на прибыль от сокращения базы его начисления за счет лизинговых платежей определяется так же, как и аналогичное снижение этого нало-га за счет налога на имущество (см. раздел «Общие условия лизинга и кредита»).
Таблица 3
Лизинговые платежи, тыс. руб.

	Год
	Амортиза-ционные отчисле-ния АОt
	Плата за кредитные ресурсы ПКt
	Комиссионное вознаграждение лизингодателю КВt
	Плата за дополнительные услуги лизингодателя ДУt
	Выручка лизинго-дателя Вt
	НДС по услугам договора лизинга НДСt
	Лизинговые платежи ЛПt

	1
	13559
	[(160000+144000)/2] ∙
∙ 0,35 = 53200
	[(135593+122034)/2] ∙ ∙ 0,15 = 19322
	(4400+3900+6200) /10= = 1450
	13559 + 53200 + +19322+1450 = 87531
	87531 ∙ 0,18 =      = 15756
	87531+15756== 103287

	2
	13559
	[(144000+128000)/2] ∙ ∙ 0,35 = 47600
	[(122034+108475)/2] ∙ ∙ 0,15 = 17288
	(4400+3900+6200) /10= = 1450
	13559+ 47600+ 17288+  + 1450 = 79897
	79897 ∙ 0,18 =      = 14381
	79897+14381== 94278

	3
	13559
	[(128000+112000)/2] ∙ ∙ 0,35 = 42000
	[(108475+94916) / 2] ∙ ∙ 0,15 = 15254
	(4400+3900+6200) /10= = 1450
	13559+ 42000+ 15254+ + 1450 = 72263
	72263 ∙ 0,18 =      = 13007
	72263+13007== 85270

	4
	13559
	[(112000+96000) / 2] ∙ ∙ 0,35 = 36400
	[(94916 + 81357) / 2] ∙ ∙ 0,15 = 13220
	(4400+3900+6200) /10= = 1450
	13559+ 36400+ 13220+ + 1450 = 64629
	64629 ∙ 0,18 =      = 11633
	64629+11633== 76262

	5
	13559
	[(96000 + 80000) / 2] ∙ ∙ 0,35 = 30800
	[(81357 + 67798) / 2] ∙ ∙ 0,15 = 11187
	(4400+3900+6200) /10= = 1450
	13559+ 30800+ 11187+ + 1450 = 56996
	56996 ∙ 0,18 =      = 10259
	56996+10259== 67255

	6
	13559
	[(80000 + 64000) / 2] ∙ ∙ 0.35 = 25200
	[(67798 + 54239) / 2] ∙ ∙ 0,15 = 9153
	(4400+3900+6200) /10= = 1450
	13559+ 25200 + 9153+ + 1450 = 49362
	49362 ∙ 0,18 =      = 8885
	49362+8885 = = 58247

	7
	13559
	[(64000 + 48000) / 2] ∙ ∙ 0,35 = 19600
	[(54239 + 40680) / 2] ∙ ∙ 0,15 = 7119
	(4400+3900+6200) /10= = 1450
	13559+ 19600 + 7119+ + 1450 = 41728
	41728 ∙ 0,18 =      = 7511
	41728+7511 = = 49239

	8
	13559
	[(48000 + 32000) / 2] ∙ ∙ 0,35 = 14000
	[(40680 + 27121) / 2]∙ ∙ 0,15 = 5085
	(4400+3900+6200) /10= = 1450
	13559+14000 + 5085 + + 1450 = 34094
	34094 ∙ 0,18 =      = 6137
	34094+6137 = = 40231

	9
	13559
	[(32000 + 16000) / 2] ∙ ∙ 0,35 = 8400
	[(27121 + 13559) / 2] ∙ ∙ 0,15 = 3051
	(4400+3900+6200) /10= = 1450
	13559 + 8400 + 3051 + + 1450 = 26460
	26460 ∙ 0,18 =      = 4763
	26460+4763 = = 31223

	10
	13559
	[(16000 + 0) / 2] ∙         ∙ 0,35 = 2800
	[(13559+0) /2] ∙ 0,15 = = 1017
	(4400+3900+6200) /10= = 1450
	13559 + 2800 + 1017 + + 1450 = 18826
	18826 ∙ 0,18 =      = 3389
	18826+3389 = = 22215


Текущее сальдо платежей и доходов по лизингу на t-ом шаге расчета (табл. 4) определяется по формуле

Текущее сальдо платежей и расходов по лизингу = – Лизинговые платежи – Налог на имущество + НДС к возмещению в составе лизингового платежа + Снижение налога на прибыль от сокращения базы его начисления.

Норматив дисконтирования принимается равным норме доходности деятель-ности лизингополучателя. Коэффициент дисконтирования определяется по таблице 1 методических указаний к практическому занятию № 4.1 «Оценка эффективности инвестиционного проекта динамическим методом» данного Практикума.
Денежные потоки при кредитовании
Погашение кредита осуществляется в течение четырех последних лет срока действия кредитного договора равными долями. В год погашения части кредита проценты берутся с его величины, включающей эту часть. НДС, содержащийся в стоимости покупаемого оборудования, принимается к возмещению в полном объёме после окончательного расчета по кредиту с банком. Величина снижения налога на прибыль от сокращения базы его начисления за счет процентов по кредиту и амор-тизации определяется так же, как и аналогичное снижение этого налога за счет на-лога на имущество (см. раздел «Общие условия лизинга и кредита»).
Текущее сальдо платежей и доходов по кредиту на t-ом шаге расчета (табл. 5) определяется по формуле

Текущее сальдо платежей и расходов по кредиту = – Погашение кредита – Проценты по кредиту – Налог на имущество + НДС к возмещению в составе стоимости оборудования + Снижение налога на прибыль от сокращения базы его начисления.
Норматив дисконтирования принимается равным норме доходности деятель-ности предприятия – покупателя оборудования. Коэффициент дисконтирования оп-ределяется так же, как и при лизинге (см. раздел «Денежные потоки в условиях лизинга»).
Порядок выполнения задания
1. Заполнить титульный лист отчета из рабочей тетради с исходными данными сво-его варианта индивидуального задания из таблицы 6.
2. Используя данные своего варианта и пример, приведенный в разделе «Денежные потоки в условиях лизинга» (таблицы 1, 2 и 3), рассчитать лизинговые платежи.
3. Для своего индивидуального задания составить и рассчитать платежи и доходы по лизингу (таблица 4) и по кредиту (таблица 5).
4.Произвести сравнение накопленных платежей и доходов для обоих способов при-обретения оборудования (таблица 7). Сделать вывод, за счет каких составляющих итогового платежного баланса один метод развития производственной базы предп-риятия оказался лучше другого. При формулировке вывода учитывать дополни-
Таблица 4

Платежи и доходы по лизингу

	Платежи и доходы
	Номер шага расчёта

	
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11
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Таблица 5
Платежи и доходы по кредиту
	Платежи и доходы
	Номер шага расчёта
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	(
	(
	(
	(
	

	Проценты по кредиту
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	

	Налог на имущество
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	0
	

	НДС к возмещению в составе стоимости оборудования
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	(

	Снижение налога на прибыль от сокращения базы его начисления за счёт:
	
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(

	- процентов по кредиту;
	
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(

	- амортизации;
	
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(

	- налога на имущество
	
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	0

	Текущее сальдо платежей и доходов по кредиту
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(

	Коэффициент дисконтирования
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(

	Текущее дисконтированное сальдо платежей и доходов по кредиту
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(
	(


Таблица 6
Варианты индивидуальных заданий
	Номер вари-анта
	Стоимость оборудования с НДС, млн. руб.
	Ставка по кредиту, %
	Комиссионное вознагражде-ние лизинго-дателю, %
	Услуги лизингодателя, млн. руб.
	Норма доходности деятельности лизинго-получателя (покупателя), %

	
	
	для лизинго-дателя
	для покупа-теля
	
	командиро-вочные расходы
	консалтинго-вые услуги
	обучение персонала
	

	1
	12,0
	34
	35
	6
	2,4
	4,9
	3,3
	8

	2
	12,4
	34
	34
	7
	2,6
	4,8
	3,7
	9

	3
	12,8
	34
	33
	8
	2,8
	4,7
	4,0
	10

	4
	13,2
	34
	32
	9
	3,0
	4,6
	4,3
	11

	5
	13,6
	34
	31
	10
	3,2
	4,5
	4,4
	12

	6
	14,0
	34
	30
	11
	3,4
	4,4
	4,7
	13

	7
	14,4
	34
	29
	12
	3,6
	4,3
	5,0
	14

	8
	14,8
	34
	28
	13
	3,8
	4,2
	5,3
	15

	9
	15,2
	34
	27
	14
	4,0
	4,1
	5,6
	16

	10
	15,6
	34
	26
	15
	4,2
	4,0
	5,9
	17

	11
	16,0
	34
	25
	16
	4,4
	3,9
	6,2
	8

	12
	16,4
	33
	25
	17
	4,6
	3,8
	6,5
	9

	13
	16,8
	32
	25
	18
	4,8
	3,7
	6,8
	10

	14
	17,2
	31
	25
	19
	5,0
	3,6
	7,1
	11

	15
	17,6
	30
	25
	20
	5,2
	3,5
	7,4
	12

	16
	18,0
	29
	25
	20
	7,4
	2,6
	4,9
	13

	17
	18,4
	28
	25
	19
	7,1
	2,5
	4,8
	14

	18
	18,8
	27
	25
	18
	6,8
	2,4
	4,7
	15

	19
	19,2
	26
	25
	17
	6,5
	2,3
	4,6
	16

	20
	19,6
	25
	25
	16
	6,2
	2,2
	4,5
	17

	21
	20,0
	26
	26
	15
	5,9
	2,1
	4,4
	8

	22
	20,4
	27
	27
	14
	5,6
	2,0
	4,3
	9

	23
	20,8
	28
	28
	13
	5,3
	1,9
	4,2
	10

	24
	21,2
	29
	29
	12
	5,0
	1,8
	4,1
	11

	25
	21,6
	30
	30
	11
	4,7
	1,7
	4,0
	12

	26
	22,0
	31
	32
	10
	4,4
	1,6
	3,9
	13

	27
	22,4
	33
	31
	9
	4,3
	1,5
	3,8
	14

	28
	22,8
	34
	28
	8
	4,0
	1,4
	3,7
	15

	29
	23,2
	29
	25
	7
	3,7
	1,3
	3,6
	16

	30
	23,6
	28
	33
	6
	3,3
	1,2
	3,5
	17


Таблица 7
Сопоставление платежей и доходов по лизингу и кредиту

	Платежи и доходы
	Лизинг
	Кредит

	Лизинговые платежи
	(
	

	Кредит с процентами
	
	(

	НДС к возмещению
	(
	(

	Налог на имущество
	(
	(

	Снижение налога на прибыль от сокращения базы его начисления
	(
	(

	Накопленное сальдо платежей и доходов 
	(
	(

	Накопленное дисконтированное сальдо платежей и доходов 
	(
	(


тельные, не обосновываемые расчетом, индивидуальные свойства лизинга и кредита (таблица 8):
Таблица 8

Сравнительная характеристика лизинга и кредита

	Лизинг
	Кредит

	Гибкая многовариантная система без жесткого регулирования, процедура предоставления иму-щества в аренду проще, доступнее, мобильнее, менее рискованна; существуют разнообразные схемы лизинга, способные удовлетворить раз-нообразные интересы клиента
	Жестко регламентированная система, ограни-ченная нормативами деятельности коммерчес-ких банков, с высокими требованиями к финан-совой устойчивости клиента

	Залогом является имущество, предоставляемое в лизинг
	Требуется залог как гарантия возврата долга, за-логовое имущество может быть арестовано при невыполнении договорных обязательств. При работе с кредитующим банком соблюдаются бо-лее жесткие требования по долговым обяза-тельствам, чем при лизинге

	Лизинговые платежи не привязаны к инфляции
	Кредитные платежи привязаны к инфляции

	Имущество, взятое в лизинг, не меняет соот-ношения заемного и собственного капитала в балансе лизингополучателя. Возможности полу-чения при необходимости дополнительных зай-мов не снижаются
	Имущество, купленное в кредит, меняет соот-ношение заемного и собственного капитала в балансе заемщика, уменьшает возможность по-лучения дополнительных займов у кредитных организаций

	При лизинге лизинговые платежи полностью относят на себестоимость продукции
	При кредитовании на себестоимость продукции относят только проценты по кредиту

	При лизинге сокращается налог на прибыль, по-тому что к расходам, уменьшающим налого-облагаемую базу, относят лизинговые платежи в полном объеме
	Налогооблагаемая база при кредитовании про-екта, связанного с покупкой имущества, макси-мальна, от её величины рассчитывается и пла-тится налог на прибыль

	Лизинговая компания при оформлении сделки все непредвиденные расходы и риски прини-мает на себя. В её профессиональные обязан-ности входят подготовка и экспертиза всех со-путствующих документов, проверка надежнос-ти продавцов имущества и кредитующих орга-низаций, выбор оптимальных финансовых схем, решение других непредвиденных вопросов
	При приобретении имущества за счёт кредита заёмщик самостоятельно занимается вопросами оформления договоров, покупки, доставки, рас-таможивания, страхования имущества, реше-нием других проблем. Возникает риск непред-виденных потерь и убытков ввиду необхо-димости заниматься непрофильной деятель-ностью


5. Проверить правильность и полноту выполнения расчетов у преподавателя и за-щитить отчет по практическому занятию, устно ответив на контрольные вопросы (см. далее). При защите отчета быть готовым ответить на вопросы, связанные с усложнением задачи сравнительного анализа лизинга и кредита за счет:
· использования ускоренной (с коэффициентом до 3) амортизации предмета ли-зинга;
· учёта в величине лизинговых платежей авансового платежа, вносимого лизин-годателем в размере 10–50 % от стоимости предмета лизинга;
· страхования предмета лизинга (только в том случае, когда он учитывается на балансе лизингополучателя). Ставка страхования составляет 0,3–0,5 процентов годовых от стоимости предмета лизинга с НДС;

· предоставления лизингополучателю отсрочки первого лизингового платежа на срок до 6 месяцев;

· уменьшения величины кредита за счет использования собственных средств арен-датора. Из практики лизинговой деятельности известно, что кредит лизингода-телю составляет, как правило, 70–80 % стоимости предмета лизинга, остальное (20–30 %) – его собственные средства;
· уменьшения времени полезного использования арендованного или купленного имущества за счет наличия периодов поставки и запуска оборудования в течение срока действия договора лизинга или кредитного договора соответственно;
· использования разных графиков лизинговых платежей – аннуитетного, регрес-сивного или сезонного;
· продажи предмета лизинга арендатору по окончании срока действия договора лизинга. Остаточная стоимость имущества после его полной ускоренной аморти-зации может составлять 1–7 % от его первоначальной цены с НДС.

Контрольные вопросы

1. Что является предметом лизинга в данном практическом задании?
2. Какие существуют признаки классификации видов лизинга? К какому из них по этим приз-накам относится анализируемая в данном практическом задании его разновидность?
3. Чему равна балансовая стоимость оборудования? Как соотносится её величина для лизинга и для кредита?
4. Кто является балансодержателем оборудования при лизинге и при кредите?

5. Структура лизингового платежа.

6. Как изменится структура лизингового платежа, если предмет лизинга будет учитываться на балансе арендодателя?

7. Кому – лизингодателю или лизингополучателю – возмещается НДС в стоимости приобрета-емого оборудования и в составе лизингового платежа?

8. Чем определяется график использования арендодателем кредитных ресурсов?
9. Отличаются или нет графики возмещения НДС при лизинге и при кредите?

10. Почему налог на имущество изменяется по шагам расчёта? Одинакова или нет динамика этого изменения для лизинга и для кредита и почему?

11. Почему таблицы платежей по лизингу и по кредиту на один шаг длиннее горизонта пла-нирования?
12. За счет каких затрат – единовременных или текущих – снижается налог на прибыль при лизинге и при кредите и для кого?

13. Чему равна норма дисконта при лизинге и при кредите?

14. Зачем нужна процедура дисконтирования при расчете платежей по лизингу по кредиту?

15. Каким критерием оценивается оптимальность выбора для предприятия той или иной формы приобретения оборудования?
16. Какие ещё, кроме лизинга и кредита, существуют формы инвестирования в основные фон-ды?
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3. Раздел 7.7 темы 7 курса лекций по дисциплине и аналогичные разделы любых учебников и учебных пособий по инвестициям и инвестиционной деятельности.
8.1. Оценка инвестиционной привлекательности предприятия методом средневзвешенного

Общие условия
Инвестиционная привлекательность определяется по трем (столбец 1 табл. 1) группам (разделам) параметров (факторов), характеризующих его деятельность (столбец 2 табл. 1). Коэффициенты весомости учитываемых параметров (факторов) внутри соответствующих их групп (разделов) (столбец 3 табл. 1) и внутри итогового рейтинга (столбец 4 табл. 1) определялись методом экспертных оценок по бальной системе.

Количественная оценка инвестиционной привлекательности конкретного пред-приятия производится сравнением фактических значений её параметров (факторов) для данного предприятия с эталонными (максимальными) значениями этих же па-раметров (факторов). Градация балльных оценок факторов инвестиционной привле-кательности (столбец 3 табл. 2) в зависимости от их возможных абсолютных зна-чений (столбец 2 табл. 2), также определялась методом экспертных оценок.
Фактические значения параметров финансового состояния определяются по данным бухгалтерской отчетности предприятия за последний полный год деятель-ности – формы № 1 «Бухгалтерский баланс», формы № 2 «Отчет о финансовых результатах» и формы № 3 «Отчет об изменениях капитала» – по следующим формулам:

· коэффициент соотношения заемных и собственных средств КЗС
КЗС = ЗК / СК

, где ЗК – заемный капитал (раздел ΙV «Долгосрочные обязательства» и раздел V «Краткосрочные обязательства» пассива баланса);

СК – собственный капитал (раздел III «Капитал и резервы» пассива баланса);

-
коэффициент текущей ликвидности КТЛ
КТЛ = (ДС + КФВ + ДЗ + З) / (ККР + КЗ) 

, где ДС, КФВ, ДЗ и З – соответственно денежные средства, краткосрочные финан-совые вложения, дебиторская задолженность и запасы (раздел ΙΙ «Оборотные акти-вы» актива баланса);

ККР  и КЗ – соответственно краткосрочные кредиты и кредиторская задолженность (раздел V «Краткосрочные обязательства» пассива баланса);

· коэффициент оборачиваемости активов КОА
КОА = 2   ВН / (СКНГ + СККГ)

, где ВН – выручка-нетто (статья «Выручка от реализации товаров, продукции (работ, услуг)» отчета о финансовых результатах);

СКНГ, СККГ – собственный капитал на начало и конец года соответственно (из отчета об изменениях капитала);

· рентабельность продаж по чистой прибыли КРП
КРП = ЧП / ВН
, где ЧП – чистая прибыль (статья «Чистая прибыль (убыток) отчетного периода» отчета о финансовых результатах);

· рентабельность собственного капитала по чистой прибыли КРСК
КРСК = 2   ЧП / (СКНГ + СККГ).

Фактические значения параметров рыночного окружения и корпоративного управления выбираются либо с учетом рекомендаций таблицы 2, либо по данным профильных служб управления предприятием.

Рассчитанные (для раздела 1 рейтинга) и выбранные (для его 2 и 3 разделов) аб-солютные фактические значения параметров инвестиционной привлекательности оцениваемого предприятия, а также соответствующие этим значениям балльные оценки данных факторов сводятся в таблицу 3. При этом для предприятий разных организационно-правовых форм некоторые факторы инвестиционной привле-кательности исключаются из расчета как не присущие той или иной из них (табл. 4). По заполненной с учетом этого таблице 3 оцениваются следующие количественные показатели инвестиционной привлекательности данного предприятия:

· интегральный коэффициент инвестиционной привлекательности предп-риятия КИП

КИП = 
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, где n – число факторов, учитываемых при оценке инвестиционной привлекатель-ности. Например, для предприятия в форме ОАО n = 19, а для предприятия в форме ООО n = 13 (см. табл. 4);

Хmax – сумма максимальных значений этих факторов по всем разделам рейтинга. Для приведенных выше примеров предприятий разных организационно-правовых форм Хmax  равно 3,00 и 2,12 соответственно (см. табл.2);

Xi – балльная оценка i-го фактора с учетом его весомости (1 ≤ i ≤ 19 для предп-риятия в форме ОАО, см. табл. 4);

· частный коэффициент инвестиционной привлекательности КФС, характе-ризующий финансовое состояние предприятия

КФС = 
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, где n = 5 – число факторов раздела 1 «Финансовое состояние предприятия»;

X1max= 1,26 – сумма максимальных значений этих факторов по данному разделу (см. табл.2);

· частный коэффициент инвестиционной привлекательности КРО, характери-зующий рыночное окружение предприятия
КРО=
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, где n = 7 – число факторов раздела 2 «Рыночное окружение предприятия»;
X2max = 0,78 – сумма максимальных значений этих факторов по данному разделу (см. табл.2);

· частный коэффициент инвестиционной привлекательности ККУ, характери-зующий корпоративное управление на предприятии

ККУ =
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, где n = 7 – число факторов раздела 3 «Корпоративное управление на предприятии», определяемое его организационно-правовой формой (см. табл. 4);

X3max – сумма максимальных значений факторов по данному разделу (см. табл.2), учитываемых для предприятия данной организационно-правовой формы.

Таблица 1
Коэффициенты весомости параметров (факторов) и групп (разделов) рейтинга инвестиционной привлекательности предприятия

	Группа (раздел) рейтинга
	Параметр (фактор) инвестиционной привлекательности
	Коэффициент весомости параметра (фактора) внутри группы (раздела)
	Коэффициент весомости параметра (фактора) внутри итогового рейтинга

	1
	2
	3
	4

	Группа (раздел) 1 «Финансовое состояние предприятия»
	1.1. Коэффициент соотношения заемных и собственных средств КЗС
	0,10
	0,04

	
	1.2. Коэффициент текущей ликвидности КТЛ
	0,25
	0,11

	
	1.3. Коэффициент оборачиваемости активов КОА
	0,30
	0,13

	
	1.4. Рентабельность продаж по чистой прибыли КРП
	0,20
	0,08

	
	1.5. Рентабельность собственного капитала по чистой прибыли КРСК
	0,15
	0,06

	
	ИТОГО коэффициент весомости группы (раздела) 1 «Финансовое состояние предприятия»
	1,00
	0,42


Окончание таблицы 1

	1
	2
	3
	4

	Группа (раздел) 2 «Рыночное окружение предприятия»
	2.1. Инвестиционный климат региона
	0,12
	0,03

	
	2.2. Инвестиционная привлекательность отрасли
	0,12
	0,03

	
	2.3. Географический рынок сбыта продукции
	0,22
	0,06

	
	2.4. Стадия жизненного цикла продукции
	0,15
	0,04

	
	2.5. Степень конкуренции на рынке
	0,22
	0,06

	
	2.6. Экологическая нагрузка на природную среду
	0,08
	0,02

	
	2.7. Развитость транспортной инфраструктуры
	0,09
	0,02

	
	ИТОГО коэффициент весомости группы (раздела) 2 «Рыночное окружение предприятия»
	1,00
	0,26

	Группа (раздел) 3 «Корпоративное управление на предприятии»
	3.1. Доля голосов  в уставном капитале, неподконтрольных менеджменту
	0,16
	0,05

	
	3.2. Доля государственной собственности в уставном капитале
	0,16
	0,05

	
	3.3. Доля акций в свободном обращении на вторичном рынке
	0,16
	0,05

	
	3.4. Условия выплаты вознаграждения членам совета директоров
	0,11
	0,04

	
	3.5. Финансовая прозрачность и раскрытие информации
	0,20
	0,06

	
	3.6. Соблюдение прав мелких акционеров по управлению предприятием
	0,10
	0,03

	
	3.7. Дивидендные выплаты
	0,11
	0,04

	
	ИТОГО коэффициент весомости группы (раздела) 3 «Корпоративное управление на предприятии»
	1,00
	0,32

	ИТОГО коэффициент весомости рейтинга инвестиционной привлекательности предприятия в целом
	1,00


Таблица 2

Балльная оценка факторов 

инвестиционной привлекательности предприятия 

	Фактор инвестиционной привлекательности
	Абсолютное значение фактора
	Балльная оценка фактора
	Коэффициент весомости фактора (столб. 4 табл.1)
	Балльная оценка фактора Xi с учетом его весомости (столб.3
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столб.4)

	1
	2
	3
	4
	5

	Раздел 1 «Финансовое состояние предприятия»

	1.1. Коэффициент отношения заемных и собственных средств
	меньше 0,2
	3
	
	0,12

	
	от 0,2 до 0,5
	2
	0,04
	0,08

	
	больше 0,5
	1
	
	0,04

	1.2. Коэффициент текущей ликвидности
	больше 1,7
	3
	
	0,33

	
	от 1,2 до 1,7
	2
	0,11
	0,22

	
	меньше 1,2
	1
	
	0,11

	1.3. Коэффициент оборачиваемости активов
	больше 0,6
	3
	
	0,39

	
	от 0,4 до 0,6
	2
	0,13
	0,26

	
	меньше 0,4
	1
	
	0,13


Продолжение таблицы 2

	1
	2
	3
	4
	5

	1.4. Рентабельность продаж по чистой прибыли (%)
	больше 16
	3
	
	0,24

	
	от 8 до 16
	2
	0,08
	0,16 

	
	меньше 8
	1
	
	0,08

	1.5. Рентабельность собственного капитала по чистой прибыли (%)
	больше 8
	3
	
	0,18

	
	от 3 до 8
	2
	0,06
	0,12

	
	меньше 3
	1
	
	0,06

	Сумма максимальных значений X1max в баллах по разделу 1 «Финансовое состояние предприятия»
	1,26


	Раздел 2 «Рыночное окружение предприятия»

	2.1. Инвестиционный климат региона, в котором находится предприятие
	благоприятный
	3
	
	0,09

	
	неблагоприятный
	2
	0,03
	0,06

	
	крайне неблагопри-ятный
	1
	
	0,03

	
	(берется по рейтингу журнала «Эксперт»)
	
	
	

	2.2. Инвестиционная привлекательность отрасли, к которой относится предприятие
	высокая (нефте-газодобыча, нефтепереработка, электроэнергетика, связь)
	3
	
	0,09

	
	средняя (черная и цветная металлургия, машиностроение, химическая, пищевая и стекольная промышленность)
	2
	0,03
	0,06

	
	низкая (стройматериалы, легкая, лесная, деревообрабатывающая, целлюлозно-бумажная промышленность и др.)
	1
	
	0,03

	2.3. Географический рынок сбыта продукции основного производства
	зарубежный и российский
	3
	
	0,18

	
	российский
	2
	0,06
	0,12

	
	региональный
	1
	
	0,06

	2.4. Стадия жизненного цикла продукции
	рост
	3
	
	0,12

	
	зрелость
	2
	0,04
	0,08

	
	старение
	1
	
	0,04

	2.5. Степень конкуренции на рынке (для продукции основного производства)
	низкая
	3
	
	0,18

	
	средняя
	2
	0,06
	0,12

	
	высокая
	1
	
	0,06


Продолжение таблицы 2

	1
	2
	3
	4
	5

	2.6. Экологическая нагрузка на природную среду
	незначительная
	3
	
	0,06

	
	значительная
	2
	0,02
	0,04

	
	разрушительная
	1
	
	0,02

	2.7. Развитость транспортной инфраструктуры
	три вида транспорта
	3
	
	0,06

	
	два вида транспорта
	2
	0,02
	0,04

	
	один вид транспорта
	1
	
	0,02

	Сумма максимальных значений X2max в баллах по разделу 2 «Рыночное окружение предприятия»
	0,78

	Раздел 3 «Корпоративное управление на предприятии»

	3.1. Доля голосов в уставном капитале, неподконтрольных менеджменту (доля акций неаффилированных лиц)
	более 50%
	3
	
	0,15

	
	от 25% до 50%
	2
	0,05
	0,10

	
	до 25%
	1
	
	0,05

	3.2. Доля государственной собственности в уставном капитале
	до 10%
	3
	
	0,15

	
	от 10% до 25%
	2
	0,05
	0,10

	
	более 25%
	1
	
	0,05

	3.3. Доля акций в свободном обращении на вторичном рынке (доля акций, сменивших, по данным реестродержателя, владельца в оцениваемый период)
	более 50%
	3
	
	0,15

	
	от 25% до 50%
	2
	0,05
	0,10

	
	до 25%
	1
	
	0,05

	3.4. Условия выплаты вознаграждения членам совета директоров
	зависит от финансовых результатов
	3
	
	0,12

	
	размер вознаграждения фиксирован
	2
	0,04
	0,08

	
	вознаграждение не выплачивалось
	1
	
	0,04

	3.5.Финансовая прозрачность и раскрытие информации 
	раскрытие предусмотренной законодательством отчетности в СМИ и в сети Интернет
	3
	
	0,18

	
	информация раскрывается частично и нерегулярно
	2
	0,06
	0,12

	
	трудности в получении информации
	1
	
	0,06


Окончание таблицы 2

	1
	2
	3
	4
	5

	3.6. Соблюдение прав мелких акционеров по управлению предприятием
	рассылка по почте уведомлений и документов для голосования на собрании акционеров
	3
	
	0,09

	
	рассылка по почте уведомлений о собрании акционеров, запрет уставом общества заочного голосования
	2
	0,03
	0,06

	
	уведомления не рассылаются, публикация о собрании акционеров только в СМИ
	1
	
	0,03

	3.7. Дивидендные выплаты (за последний финансовый год)
	выплачивались по обыкновенным и привилегированным акциям
	3
	
	0,12

	
	выплачивались только по привилегированным акциям
	2
	0,04
	0,08

	
	дивиденды не выплачивались
	1
	
	0,04

	Сумма максимальных значений X3max в баллах по разделу 3 «Корпоративное управление на предприятии»
	0,96

	Сумма максимальных значений Xmax в баллах по всем разделам 

 рейтинга
	3,00


Таблица 3

Исходные данные для оценки инвестиционной привлекательности 

	Наименование фактора Xi инвестиционной привлекательности
	Абсолютное фактическое (рассчитанное или выбранное) значение этого фактора Xi (столб. 2 табл. 2)
	Балльная оценка фактора Xi
с учетом его весомости

(столб. 5 табл. 2)

	1
	2
	3

	1.1. Коэффициент соотношения заемных и собственных средств
	рассчитанное значение
	X1.1

	1.2. Коэффициент текущей ликвидности
	рассчитанное значение
	X1.2

	1.3. Коэффициент оборачиваемости активов
	рассчитанное значение
	X1.3

	1.4. Рентабельность продаж по чистой прибыли
	рассчитанное значение
	X1.4

	1.5. Рентабельность собственного капитала по чистой прибыли
	рассчитанное значение
	X1.5


Окончание таблицы 3

	1
	2
	3

	Фактическое суммарное количество баллов по разделу 1
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	2.1. Инвестиционный климат региона
	выбранное значение
	X2.1

	2.2. Инвестиционная привлекательность отрасли
	выбранное значение
	X2.2

	2.3. Географический рынок сбыта продукции
	выбранное значение
	X2.3

	2.4. Стадия жизненного цикла продукции
	выбранное значение
	X2.4

	2.5. Степень конкуренции на рынке
	выбранное значение
	X2.5

	2.6. Экологическая нагрузка на природную среду
	выбранное значение
	X2.6

	2.7. Развитость транспортной инфраструктуры
	выбранное значение
	X2.7

	Фактическое суммарное количество баллов по разделу 2
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	3.1. Доля голосов в уставном капитале, неподконтрольных менеджменту
	выбранное значение
	X3.1

	3.2. Доля государственной собственности в уставном капитале
	выбранное значение
	X3.2

	3.3. Доля акций в свободном обращении на вторичном рынке
	выбранное значение
	X3.3

	3.4. Условия выплаты вознаграждения членам совета директоров
	выбранное значение
	X3.4

	3.5. Финансовая прозрачность и раскрытие информации
	выбранное значение
	X3.5

	3.6. Соблюдение прав мелких акционеров по управлению предприятием
	выбранное значение
	X3.6

	3.7. Дивидендные выплаты
	выбранное значение
	X3.7

	Фактическое суммарное количество баллов по разделу 3
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	Фактическое суммарное количество баллов по всем разделам
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Уровень инвестиционной привлекательности в зависимости от величины ко-эффициентов КИП, КФС , КРО  и ККУ  ранжируется с помощью табл. 5. Расчет и оцен-ка этого уровня для конкретного предприятия с помощью данных коэффициентов производится заполнением табл. 6. По данным сначала этой таблицы, а затем и табл. 3 делается вывод о том, по какому из локальных рейтингов оцениваемое предпри-ятие выглядит наихудшим образом, а затем указываются те факторы данного рей-тинга, изменением которых можно его повысить и приводятся конкретные рекомен-дации по повышению значений этих факторов.
Таблица 4

Факторы инвестиционной привлекательности, учитываемые (+)

или не учитываемые (-) при ее оценке для предприятий

различных организационно-правовых форм

	Фактор инвестиционной привлекательности
	Организационно-правовая форма предприятия

	
	ОАО
	ЗАО
	ООО
	МУП, ГУП, ИП

	Коэффициент соотношения заемных и собственных средств
	+
	+
	+
	+

	Коэффициент текущей ликвидности
	+
	+
	+
	+

	Коэффициент оборачиваемости активов
	+
	+
	+
	+

	Рентабельность продаж по чистой прибыли
	+
	+
	+
	+

	Рентабельность собственного капитала по чистой прибыли
	+
	+
	+
	+

	Инвестиционный климат региона
	+
	+
	+
	+

	Инвестиционная привлекательность отрасли
	+
	+
	+
	+

	Географический рынок сбыта продукции
	+
	+
	+
	+

	Стадия жизненного цикла продукции
	+
	+
	+
	+

	Степень конкуренции на рынке
	+
	+
	+
	+

	Экологическая нагрузка на природную среду
	+
	+
	+
	+

	Развитость транспортной инфраструктуры
	+
	+
	+
	+

	Доля голосов в уставном капитале, неподконтрольных менеджменту
	+
	+
	–
	–

	Доля государственной собственности в уставном капитале
	+
	–
	–
	–

	Доля акций в свободном обращении на вторичном рынке
	+
	–
	–
	–

	Условия выплаты вознаграждения членам совета директоров
	+
	+
	–
	–

	Финансовая прозрачность и раскрытие информации
	+
	+
	–
	–

	Соблюдение прав мелких акционеров по управлению предприятием
	+
	–
	–
	–

	Дивидендные выплаты
	+
	+
	+
	–

	Общее число факторов, используемых для оценки инвестиционной привлекательности
	19
	16
	13
	12


Таблица 5

Уровень инвестиционной привлекательности предприятия
	Коэффициенты инвестиционной привлекательности
	Уровень инвестиционной привлекательности

	0,80 – 1,00
	высокий

	0,50 – 0,79
	средний

	менее 0,49
	низкий


Таблица 6

Расчет коэффициентов и оценка уровня 

инвестиционной привлекательности предприятия
	Виды оцениваемой инвестиционной привлекательности
	Фактическое суммарное количество баллов
	Сумма макси-мальных значений

в баллах
	Коэффициенты инвестицион-ной привлека-тельности
	Уровень инвес-тиционной при-влекательности (столбец 2 таб-
лицы 5)

	По финансовому состоянию предприятия (КФС)
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	КФС
	

	По рыночному окружению предприятия (КРО)
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	По корпоративному управлению на предприятии (ККУ)
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	Интегральная (КИП)
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Образец отчета по практическому занятию

Исходная документация – бухгалтерский баланс и отчет о финансовых резуль-татах ОАО «ВПК» за календарный год (в отчет по практическому занятию не включаются).
Бухгалтерский баланс ОАО «ВПК», тыс. руб.

	Актив
	Код показателя
	На начало отчетного года
	На конец отчетного периода

	I. ВНЕОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ
Нематериальные активы
	110
	–
	–

	Основные средства
	120
	37156
	38961

	Незавершенное строительство
	130
	893
	302

	Доходные вложения в материальные ценности
	135
	–
	–

	Долгосрочные финансовые вложения
	140
	–
	 –

	Отложенные налоговые активы
	145
	–
	8

	Прочие внеоборотные активы
	150
	–
	–

	Итого по разделу I
	190
	38049
	39271

	II. ОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ
Запасы,
	210
	29452
	21790

	в том числе:

сырье, материалы и другие аналогичные ценности
	211
	23138
	18052

	животные на выращивании и откорме
	212
	–
	–

	затраты в незавершенном производстве
	213
	3222
	1325

	готовая продукция и товары для перепродажи
	214
	2217
	1304

	товары отгруженные
	215
	–
	–

	расходы будущих периодов
	216
	872
	1109

	прочие запасы и затраты
	217
	3
	–

	Налог на добавленную стоимость по приобретенным ценностям
	220
	290
	335

	Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются более чем через 12 месяцев после отчетной даты),
	230
	–
	–

	в том числе покупатели и заказчики
	231
	–
	–

	Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются в течение 12 месяцев после отчетной даты),
	240
	23823
	27695

	в том числе покупатели и заказчики
	241
	19560
	23317

	Краткосрочные финансовые вложения
	250
	–
	–

	Денежные средства
	260
	1327
	423

	Прочие оборотные активы
	270
	208
	4

	Итого по разделу II
	290
	55100
	50267

	БАЛАНС
	300
	93149
	89538


	Пассив
	Код показате-ля
	На начало отчетного периода
	На конец отчетного периода

	III. КАПИТАЛ И РЕЗЕРВЫ
Уставный капитал
	410
	16500
	16500

	Собственные акции, выкупленные у акционеров
	411
	–
	–

	Добавочный капитал
	420
	–
	–

	Резервный капитал,
	430
	150
	1375

	в том числе:

резервы, образованные в соответствии с законодательством
	431
	–
	–

	резервы, образованные в соответствии с учредительными, документами
	432
	150
	1375

	Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)
	470
	44848
	52901

	Итого по разделу III
	490
	61498
	70776

	IV. ДОЛГОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА
Займы и кредиты
	510
	23042
	–

	Отложенные налоговые обязательства
	515
	–
	121

	Прочие долгосрочные обязательства
	520
	–
	–

	Итого по разделу IV
	590
	23042
	121

	V. КРАТКОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА
Займы и кредиты
	610
	–
	9511

	Кредиторская задолженность,
	620
	8348
	9019

	в том числе: 

поставщики и подрядчики
	621
	1786
	3652

	задолженность перед персоналом организации
	622
	1894
	1705

	задолженность перед государственными внебюджетными фондами
	623
	716
	623

	задолженность по налогам и сборам
	624
	3562
	2460

	прочие кредиторы
	625
	390
	579

	Задолженность перед участниками (учредителями) по выплате доходов
	630
	111
	111

	Доходы будущих периодов
	640
	150
	–

	Резервы предстоящих расходов
	650
	–
	–

	Прочие краткосрочные обязательства
	660
	–
	–

	Итого по разделу V
	690
	8609
	18641

	БАЛАНС
	700
	93149
	89538


Отчет о финансовых результатах ОАО «ВПК», тыс. руб.
	Показатель
	За отчетный период
	За аналогичный период предыдущего года

	наименование
	код
	
	

	Доходы и расходы по обычным видам деятельности
Выручка (нетто) от продажи товаров, продукции, работ, услуг (за минусом налога на добавленную стоимость, акцизов и аналогичных обязательных платежей)
	010
	152279
	216277

	Себестоимость проданных товаров, продукции, работ, услуг
	020
	123045
	176878

	Валовая прибыль (стр. 010 + 020)
	029
	29234
	39399

	Коммерческие расходы
	030
	441
	1703

	Управленческие расходы
	040
	12546
	15958

	Прибыль (убыток) от продаж 
(стр. 029 + 030 + 040)
	050
	16247
	21738

	Прочие доходы и расходы
Проценты к получению
	060
	5
	88

	Проценты к уплате
	070
	2729
	2505

	Доходы от участия в других организациях
	080
	–
	–

	Прочие доходы
	090
	626
	5328

	Прочие расходы
	100
	2590
	6343

	Прибыль (убыток) до налогообложения
	140
	11559
	18306

	Отложенные налоговые активы
	141
	8
	–

	Отложенные налоговые обязательства
	142
	121
	–

	Текущий налог на прибыль
	150
	2168
	5171

	Платежи за счет прибыли
	180
	–
	26

	Чистая прибыль (убыток) отчетного периода
	190
	9278
	13109


Исходные данные для оценки инвестиционной привлекательности ОАО «ВПК» 
(в скобках указана балльная оценка соответствующего фактора согласно таблице 2 общих условий)
	Наименование фактора инвестиционной привлекательности
	Абсолютное фактическое (рассчитанное или выбранное) значение этого фактора
	Балльная оценка фактора с учетом его весомости

	1.1. Коэффициент соотношения заемных и собственных средств
	(121 + 18641) / 70776 = 0,2651 (2)
	0,08

	1.2. Коэффициент текущей ликвидности
	(50267) / 18641 = 2,6966 (3)
	0,33

	1.3. Коэффициент оборачиваемости активов
	(2 ∙ 152279) / (61498 + 70776) = 
 = 2,3025 (3)
	0,39

	1.4. Рентабельность продаж по чистой прибыли, %
	9278 / 152279 = 6,09 % (1)
	0,08

	1.5. Рентабельность собственного капитала по чистой прибыли, %
	(2 ∙ 9278) / (61498 + 70776) = 
 = 14,03 % (3)
	0,18

	Фактическое суммарное количество баллов по разделу 1
	1,06

	2.1 .Инвестиционный климат региона
	Неблагоприятный (2)
	0,06

	2.2. Инвестиционная привлекательность отрасли
	Низкая (1)
	0,03

	2.3. Географический рынок сбыта продукции
	Российский (2)
	0,12

	2.4. Стадия жизненного цикла продукции
	Зрелость (2)
	0,08

	2.5. Степень конкуренции на рынке
	Средняя (2)
	0,12

	2.6. Экологическая нагрузка на природную среду
	Незначительная (3)
	0,06

	2.7. Развитость транспортной инфраструктуры
	Два вида транспорта (2)
	0,04

	Фактическое суммарное количество баллов по разделу 2
	0,51

	3.1. Доля голосов в уставном капитале, неподконтрольных менеджменту
	До 25 % (1)
	0,05

	3.2. Доля государственной собственности в уставном капитале
	До10 % (3)
	0,15

	3.3. Доля акций в свободном обращении на вторичном рынке
	До25 % (1)
	0,05

	3.4. Размер вознаграждения членам совета директоров
	Зависит от финансовых результатов (3)
	0,12

	3.5. Финансовая прозрачность и раскрытие информации
	Раскрытие предусмотрено в СМИ (3)
	0,18

	3.6. Соблюдение прав мелких акционеров по управлению предприятием
	Рассылка по почте уведомлений и документов для голосования на собрании акционеров (З)
	0,09

	3.7. Дивидендные выплаты
	Выплачиваются по обыкновенным и привилегированным акциям (3)
	0,12

	Фактическое суммарное количество баллов по разделу 3 
	0,76

	Фактическое суммарное количество баллов по всем разделам
	2,33


Расчет коэффициентов и оценка уровня инвестиционной привлекательности 

ОАО «ВПК»

	Виды оцениваемой инвестиционной привлекательности
	Фактическое суммарное количество баллов
	Сумма макси-мальных значений в баллах
	Коэффициенты инвестиционной привлека-тельности
	Уровень инвестицион-ной привле-кательности

	По финансовому состоянию предприятия
	1,06
	1,26
	0,84
	высокий

	По рыночному окружению предприятия
	0,51
	0,78
	0,65
	средний

	По корпоративному управлению на предприятии
	0,76
	0,96
	0,79
	средний

	Интегральная
	2,33
	3
	0,78
	средняя


Выводы: Хуже всего в контексте инвестиционной привлекательности оцениваемое предприятие выглядит по внешнему (рыночному) окружению. Самый низкий фактор этого локального рейтинга (инвестиционная привлекательность отрасли) изменить нельзя, поэто-му резервом повышения инвестиционной привлекательности по разделу 2 интегрального рейтинга следует считать факторы 2.3, 2.4, 2.5 и 2.6 данного раздела.
Рекомендации: Чтобы поднять указанные факторы до балльной оценки 3, следует рас-ширить рынок сбыта, обновить ассортимент выпускаемой продукции, повысить конкурен-тоспособность предприятия и улучшить внешнюю транспортную инфраструктуру. Эффек-тивность предлагаемых мер по повышению инвестиционной привлекательности предпри-ятия необходимо обосновать повторным расчетом данного локального рейтинга.
Контрольные вопросы

1. Зачем нужна оценка инвестиционной привлекательности предприятия?
2. В каком интервале могут изменяться значения интегрального и частных коэффициентов инвестиционной привлекательности предприятия?

3. Балльные оценки факторов каких разделов рейтинга инвестиционной привлекательности предприятия определяются экспертным путем и почему?
4. Какой из определяемых локальных рейтингов инвестиционной привлекательности предп-риятия является наиболее достоверным и почему?

5. Как соотносятся локальные рейтинги инвестиционной привлекательности предприятия по относительной весомости?
6. Какие из локальных рейтингов инвестиционной привлекательности предприятия характе-ризуют его внешнюю, а какие – внутреннюю среду?

7. Предприятия какой организационно-правовой формы являются наиболее представи-тельными с точки зрения числа учитываемых при оценке их инвестиционной привлека-тельности факторов?
8. Какие из локальных рейтингов инвестиционной привлекательности оцениваются для бюд-жетных предприятий и учреждений?
9. Почему в таблице для выполнения задания отсутствует максимальная сумма баллов для рейтинга корпоративного управления?

10. Для каких организаций и учреждений неприменима данная методика оценки инвести-ционной привлекательности и почему?

11. Можно ли использовать данную методику для оценки инвестиционной привлекательности территории – муниципального образования, субъекта федерации или страны?
12. Какие из учитываемых факторов инвестиционной привлекательности не могут быть изме-нены усилиями самого оцениваемого предприятия?

13. Как оценить инвестиционную привлекательность многономенклатурного (многопро-фильного) предприятия?

14. Кто такие «аффилированные лица» и как их наличие (отсутствие) влияет на инвести-ционную привлекательность предприятия?
15. Какой из учитываемых факторов инвестиционной привлекательности предприятия харак-теризует транспарентность его хозяйственной деятельности?

16. Позволяет или нет данная методика сравнивать по инвестиционной привлекательности предприятия, отличающиеся друг от друга размерами и видами деятельности, и, если да, то почему?

Варианты индивидуальных заданий
Формы №№ 1, 2 и 3 бухгалтерской отчетности любых предприятий за календарный год.

Литература

Тема 8 курса лекций по дисциплине и аналогичные темы любых учебников и учебных пособий по инвестициям и инвестиционной деятельности.
8.2. Оценка инвестиционной привлекательности предприятия методом SWOT-анализа

Общие условия
Как и предыдущий способ оценки инвестиционной привлекательности предп-риятия, SWOT-анализ базируется на методе средневзвешенного. Отличия же заклю-чаются в следующем:

· бóльшее число учитываемых локальных рейтингов (обобщенных характе-ристик) – не три, как в предыдущем случае, а четыре, из которых два оценивают внутреннюю среду предприятия (strength – сила, сильные стороны и weakness – слабость, слабые стороны), а два – его внешнюю деловую среду (opportunities – возможности и threats – угрозы);

· сколь угодно большое число частных критериальных показателей (учиты-ваемых факторов) внутри каждой обобщенной характеристики, перечень и балль-ность которых формирует сам аналитик (эксперт). Так, в нашем примере в составе каждой обобщенной характеристики (S, W, O и T) учтено, как будет показано ниже, по 10 таких показателей;

· оценка степени парной корреляции между всеми учитываемыми частными критериальными показателями внутри каждого отдельного локального рейтинга (обобщенной характеристики) и определение их весомости (значимости) с учетом этой корреляции.

Сильные стороны (обобщенная характеристика S):

· увеличение прибыли за счет роста объема продаж;

· преимущества в области издержек;

· адекватные финансовые ресурсы;

· преимущества (защищенность) в области конкуренции;

· лидер (доля) рынка;

· хорошая репутация у покупателей;

· современная технология и новое оборудование;

· высокая компетентность персонала;

· высокая мотивация на развитие бизнеса;

· наличие инновационных способностей и возможностей их реализации.

Слабые стороны (обобщенная характеристика W):

· очень узкая производственная линия;

· низкая прибыльность деятельности;

· высокая доля заемных средств в структуре источников финансирования;

· уязвимость конкурентной позиции;

· слабое представление о рынке;

· неэффективный маркетинг;

· высокая степень износа оборудования;

· низкая квалификация персонала;

· неэффективная и громоздкая структура управления;

· невосприимчивость к технологическим инновациям.

Возможности (обобщенная характеристика O):

· благоприятные правовые условия ведения бизнеса;

· наличие и объем государственной поддержки;

· рост существующего рынка;

· выход на новые рынки;

· вертикальная интеграция в более крупную структуру;

· расширение производственной кооперации;

· использование лизинга;

· попадание в условия особой экономической зоны;

· использование аутсорсинга;

· наличие готовых к внедрению инноваций.

Угрозы (обобщенная характеристика T):

· увеличение налоговой нагрузки;

· падение курса национальной валюты;

· рост инфляции;

· увеличение ставок по кредитам;

· уменьшение объема существующего рынка;

· увеличение минимального размера оплаты труда;

· ужесточение экологических требований;

· рост стоимости сырья, материалов, энергоресурсов;

· вторжение на рынок нового конкурента;

· слияния среди компаний-конкурентов.

Вес (весомость, значимость) вышеперечисленных частных критериальных показателей внутри своих обобщенных характеристик устанавливается с помощью матриц попарного сравнения, пример которой приведен в виде таблицы 1. При за-полнении этих матриц используется пятибалльная шкала предпочтения / непред-почтения (таблица 2):

Таблица 2

Шкала и баллы предпочтения / непредпочтения

	Шкала
	Баллы

	предпочтения
	1
	2
	3
	4
	5

	непредпочтения
	1
	0,50
	0,33
	0,25
	0,20


Основная диагональ матрицы сравнения (табл. 1) заполняется нулями, иск-лючающими сравнение показателя с самим собой. Направление и очередность за-полнения (сравнения) показаны стрелками (там же). Баллы в строке записываются в пользу показателя, отмеченного в начале строки. Сопряженные баллы предпоч-тения / непредпочтения записываются в связанном со строкой столбце таблицы 1. При «равновесности» показателей обоим присваивается по единице. Вес показателя определяется делением его счетного итого на общее счетное (контрольное) итого.

По весу частных критериальных показателей (последний правый столбец матриц попарного сравнения) и их балльной оценке (таблица 3) определяются ве-
Таблица 3

Интервалы балльных оценок частных критериальных показателей по видам обобщенных характеристик

	Обобщенная характеристика
	Интервал балльных оценок её частных критериальных показателей

	
	минимум
	максимум

	S (сильные стороны) и

О (возможности)
	+ 1
	+ 10

	W (слабые стороны) и

Т (угрозы)
	–10
	–1


личины обобщенных характеристик (таблица 4, тот же пример). По этим величинам производится позиционирование (комплексная оценка) предприятия в системе коор-динат S – W (ось Y) и O – T (ось X), см. рисунок 1.

Таблица 1

Матрица попарного сравнения частных критериальных показателей на примере обобщенной характеристики S
	Наименование частных критериальных показателей
	Увеличение прибыли за счет роста объема продаж
	Преимущества в области издержек
	Адекватные финансовые ресурсы
	Преимущества (защищенность) в области конкуренции
	Лидер (доля) рынка
	Хорошая репутация у покупателей
	Современная технология и новое оборудование
	Высокая компетентность персонала
	Высокая мотивация на развитие бизнеса
	Наличие инновационных способностей и возможностей их реализации
	Счетное итого
	Вес показателя

	Увеличение прибыли за счет роста объема продаж
	0
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Преимущества в области издержек
	
	0
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Адекватные финансовые ресурсы
	
	
	0
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Преимущества (защищенность) в области конкуренции
	
	
	
	0
	
	
	
	
	
	
	
	

	Лидер (доля) рынка
	
	
	
	
	0
	
	
	
	
	
	
	

	Хорошая репутация у покупателей
	
	
	
	
	
	0
	
	
	
	
	
	

	Современная технология и новое оборудование
	
	
	
	
	
	
	0
	
	
	
	
	

	Высокая компетентность персонала
	
	
	
	
	
	
	
	0
	
	
	
	

	Высокая мотивация на развитие бизнеса
	
	
	
	
	
	
	
	
	0
	
	
	

	Наличие инновационных способностей и возможностей их реализации
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	0
	
	

	Контрольное итого
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	1,00


Таблица 4

Расчет величины обобщенной характеристики S (сильные стороны)

	Частные критериальные показатели
	Балл показателя
	Его весомость (значимость)
	Балльная оценка показателя с учетом его весомости

	1
	2
	3
	4 = 2 ∙ 3

	Увеличение прибыли за счет роста объема продаж
	
	
	

	Преимущества в области издержек
	
	
	

	Адекватные финансовые ресурсы
	
	
	

	Преимущества (защищенность) в области конкуренции
	
	
	

	Лидер (доля) рынка
	
	
	

	Хорошая репутация у покупателей
	
	
	

	Современная технология и новое оборудование
	
	
	

	Высокая компетентность персонала
	
	
	

	Высокая мотивация на развитие бизнеса
	
	
	

	Наличие инновационных способностей и возможностей их реализации
	
	
	

	Итого
	1,00
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Рис. 1. Позиционирование (комплексная оценка) предприятия 

по итогам SWOT-анализа

Решение данной задачи может быть осуществлено с помощью пакета средств MS Excel по прилагаемой к данному практикуму программе.
Образец отчета по практическому занятию

Матрица попарного сравнения частных критериальных показателей сильных сторон (обобщенная характеристика S)

	Наименование частных критериальных показателей
	Увеличение прибыли за счет роста объема продаж
	Преимущества в области издержек
	Адекватные финансовые ресурсы
	Преимущества (защищенность) в области конкуренции
	Лидер (доля) рынка
	Хорошая репутация у покупателей
	Современная технология и новое оборудование
	Высокая компетентность персонала
	Высокая мотивация на развитие бизнеса
	Наличие инновационных способностей и возможностей их реализации
	Счетное итого
	Вес показателя

	Увеличение прибыли за счет роста объема продаж
	0
	1
	2
	3
	4
	5
	0,50
	0,33
	0,25
	0,20
	16,28
	0,11

	Преимущества в области издержек
	1
	0
	1
	2
	3
	4
	5
	0,50
	0,33
	0,25
	17,08
	0,12

	Адекватные финансовые ресурсы
	0,50
	1
	0
	1
	2
	3
	4
	5
	0,50
	0,33
	17,33
	0,12

	Преимущества (защищенность) в области конкуренции
	0,33
	0,50
	1
	0
	1
	2
	3
	4
	5
	0,50
	17,33
	0,12

	Лидер (доля) рынка
	0,25
	0,33
	0,50
	1
	0
	1
	2
	3
	4
	5
	17,08
	0,12

	Хорошая репутация у покупателей
	0,20
	0,25
	0,33
	0,50
	1
	0
	1
	2
	3
	4
	12,28
	0,08

	Современная технология и новое оборудование
	2
	0,20
	0,25
	0,33
	0,50
	1
	0
	1
	2
	3
	10,28
	0,07

	Высокая компетентность персонала
	3
	2
	0,20
	0,25
	0,33
	0,50
	1
	0
	1
	2
	10,28
	0,07

	Высокая мотивация на развитие бизнеса
	4
	3
	2
	0,20
	0,25
	0,33
	0,50
	1
	0
	1
	12,28
	0,08

	Наличие инновационных способностей и возможностей их реализации
	5
	4
	3
	2
	0,20
	0,25
	0,33
	0,50
	1
	0
	16,28
	0,11

	Контрольное итого
	16,28
	12,28
	10,28
	10,28
	12,28
	17,08
	17,33
	17,33
	17,08
	16,28
	146,50
	1,00


Матрица попарного сравнения частных критериальных показателей слабых сторон (обобщенная характеристика W)

	Наименование частных критериальных показателей
	Очень узкая производственная линия
	Низкая прибыльность деятельности
	Высокая доля заемных средств в структуре источников финансирования
	Уязвимость конкурентной позиции
	Слабое представление о рынке
	Неэффективный маркетинг
	Высокая степень износа оборудования
	Низкая квалификация персонала
	Неэффективная и громоздкая структура управления
	Невосприимчивость к технологическим инновациям
	Счетное итого
	Вес показателя

	Очень узкая производственная линия
	0
	1
	1
	2
	2
	3
	3
	4
	4
	5
	25,00
	0,13

	Низкая прибыльность деятельности
	1
	0
	2
	2
	3
	3
	4
	4
	5
	5
	29,00
	0,16

	Высокая доля заемных средств в структуре источников финансирования
	1
	0,50
	0
	3
	3
	4
	4
	5
	5
	0,20
	25,70
	0,14

	Уязвимость конкурентной позиции
	0,50
	0,50
	0,33
	0
	4
	4
	5
	5
	0,20
	0,20
	19,73
	0,11

	Слабое представление о рынке
	0,50
	0,33
	0,33
	0,25
	0
	5
	5
	0,20
	0,20
	0,25
	12,06
	0,07

	Неэффективный маркетинг
	0,33
	0,33
	0,25
	0,25
	0,20
	0
	0,20
	0,20
	0,25
	0,25
	2,26
	0,01

	Высокая степень износа оборудования
	0,33
	0,25
	0,25
	0,20
	0,20
	5
	0
	0,25
	0,25
	0,33
	7,06
	0,04

	Низкая квалификация персонала
	0,25
	0,25
	0,20
	0,20
	5
	5
	4
	0
	0,33
	0,33
	15,56
	0,08

	Неэффективная и громоздкая структура управления
	0,25
	0,20
	0,20
	5
	5
	4
	4
	3
	0
	0,50
	22,15
	0,12

	Невосприимчивость к технологическим инновациям
	0,20
	0,20
	5
	5
	4
	4
	3
	3
	2
	0
	26,40
	0,14

	Контрольное итого
	4,36
	3,56
	9,56
	17,90
	26,40
	37,00
	32,20
	24,65
	17,23
	12,06
	184,92
	1,00


Матрица попарного сравнения частных критериальных показателей возможностей (обобщенная характеристика O)

	Наименование частных критериальных показателей
	Благоприятные правовые условия ведения бизнеса
	Наличие и объем государственной поддержки
	Рост существующего рынка
	Выход на новые рынки
	Вертикальная интеграция в более крупную структуру
	Расширение производственной кооперации
	Использование лизинга
	Попадание в условия особой экономической зоны
	Использование аутсорсинга
	Наличие готовых к внедрению инноваций
	Счетное итого
	Вес показателя

	Благоприятные правовые условия ведения бизнеса
	0
	0,20
	0,20
	0,20
	0,25
	0,25
	0,25
	0,33
	0,33
	0,33
	2,34
	0,02

	Наличие и объем государственной поддержки
	5
	0
	0,25
	0,25
	0,33
	0,33
	0,33
	0,50
	0,50
	0,50
	7,99
	0,05

	Рост существующего рынка
	5
	4
	0
	0,33
	0,50
	0,50
	0,50
	1
	1
	1
	13,83
	0,09

	Выход на новые рынки
	5
	4
	3
	0
	1
	1
	1
	2
	2
	2
	21,00
	0,14

	Вертикальная интеграция в более крупную структуру
	4
	3
	2
	1
	0
	2
	2
	3
	3
	3
	23,00
	0,15

	Расширение производственной кооперации
	4
	3
	2
	1
	0,50
	0
	3
	4
	4
	4
	25,50
	0,17

	Использование лизинга
	4
	3
	2
	1
	0,50
	0,33
	0
	5
	5
	5
	25,83
	0,17

	Попадание в условия особой экономической зоны
	3
	2
	1
	0,50
	0,33
	0,25
	0,20
	0
	4
	3
	14,28
	0,10

	Использование аутсорсинга
	3
	2
	1
	0,50
	0,33
	0,25
	0,20
	0,25
	0
	2
	9,53
	0,06

	Наличие готовых к внедрению инноваций
	3
	2
	1
	0,50
	0,33
	0,25
	0,20
	0,33
	0,50
	0
	8,11
	0,05

	Контрольное итого
	36,00
	23,20
	12,45
	5,28
	4,07
	5,16
	7,68
	16,41
	20,33
	20,83
	151,41
	1,00


Матрица попарного сравнения частных критериальных показателей угроз (обобщенная характеристика T)

	Наименование частных критериальных показателей
	Увеличение налоговой нагрузки
	Падение курса национальной валюты
	Рост инфляции
	Увеличение ставок по кредитам
	Уменьшение объема существующего рынка
	Увеличение минимального размера оплаты труда
	Ужесточение экологических требований
	Рост стоимости сырья, материалов, энергоресурсов
	Вторжение на рынок нового конкурента
	Слияния среди компаний-конкурентов
	Счетное итого
	Вес показателя

	Увеличение налоговой нагрузки
	0
	5
	0,20
	4
	0,25
	3
	0,33
	2
	0,50
	1
	16,28
	0,11

	Падение курса национальной валюты
	0,20
	0
	4
	0,25
	3
	0,33
	2
	0,50
	1
	1
	12,28
	0,08

	Рост инфляции
	5
	0,25
	0
	3
	0,33
	2
	0,50
	1
	1
	5
	18,08
	0,12

	Увеличение ставок по кредитам
	0,25
	4
	0,33
	0
	2
	0,50
	1
	1
	5
	0,20
	14,28
	0,09

	Уменьшение объема существующего рынка
	4
	0,33
	3
	0,50
	0
	1
	1
	5
	0,20
	4
	19,03
	0,13

	Увеличение минимального размера оплаты труда
	0,33
	3
	0,5
	2
	1
	0
	1
	5
	0,20
	4
	17,03
	0,11

	Ужесточение экологических требований
	3
	0,5
	2
	1
	1
	1
	0
	2
	0,50
	1
	12,00
	0,08

	Рост стоимости сырья, материалов, энергоресурсов
	0,50
	2
	1
	1
	0,20
	0,20
	0,50
	0
	3
	0,33
	8,73
	0,06

	Вторжение на рынок нового конкурента
	2
	1
	1
	0,20
	5
	5
	2
	0,33
	0
	4
	20,53
	0,14

	Слияния среди компаний-конкурентов
	1
	1
	0,20
	5
	0,25
	0,25
	1
	3
	0,25
	0
	11,95
	0,08

	Контрольное итого
	16,28
	17,08
	12,23
	16,95
	13,03
	13,28
	9,33
	19,83
	11,65
	20,53
	150,19
	1,00


Внимание! Сопряженные с соответствующим столбцом баллы всех строк матриц попарного сравнения обобщенных характеристик S, W, O и T данного примера – условные, их при выпол-нении своего индивидуального задания не повторять!
Расчет обобщенной характеристики S (сильные стороны)

	Частные критериальные показатели
	Балл показателя
	Его весомость (значимость)
	Балльная оценка показателя с учетом его весомости

	Увеличение прибыли за счет роста объема продаж
	1
	0,11
	0,11

	Преимущества в области издержек
	2
	0,12
	0,24

	Адекватные финансовые ресурсы
	3
	0,12
	0,36

	Преимущества (защищенность) в области конкуренции
	4
	0,12
	0,48

	Лидер (доля) рынка
	5
	0,12
	0,60

	Хорошая репутация у покупателей
	6
	0,08
	0,48

	Современная технология и новое оборудование
	7
	0,07
	0,49

	Высокая компетентность персонала
	8
	0,07
	0,56

	Высокая мотивация на развитие бизнеса
	9
	0,08
	0,72

	Наличие инновационных способностей и возможностей их реализации
	10
	0,11
	1,10

	Итого
	1,00
	5,14


Расчет обобщенной характеристики W (слабые стороны)

	Частные критериальные показатели
	Балл показателя
	Его весомость (значимость)
	Балльная оценка показателя с учетом его весомости

	Очень узкая производственная линия
	–1
	0,13
	–0,13

	Низкая прибыльность деятельности
	–2
	0,16
	–0,32

	Высокая доля заемных средств в структуре источников финансирования
	–3
	0,14
	–0,42

	Уязвимость конкурентной позиции
	–4
	0,11
	–0,44

	Слабое представление о рынке
	–5
	0,07
	–0,35

	Неэффективный маркетинг
	–6
	0,01
	–0,06

	Высокая степень износа оборудования
	–7
	0,04
	–0,28

	Низкая квалификация персонала
	–8
	0,08
	–0,64

	Неэффективная и громоздкая структура управления
	–9
	0,12
	–1,08

	Невосприимчивость к технологическим инновациям
	–10
	0,14
	–1,40

	Итого
	1,00
	–5,12


Расчет обобщенной характеристики O (возможности)

	Частные критериальные показатели
	Балл показателя
	Его весомость (значимость)
	Балльная оценка показателя с учетом его весомости

	Благоприятные правовые условия ведения бизнеса
	10
	0,02
	0,20

	Наличие и объем государственной поддержки
	9
	0,05
	0,45

	Рост существующего рынка
	8
	0,09
	0,72

	Выход на новые рынки
	7
	0,14
	0,98

	Вертикальная интеграция в более крупную структуру
	6
	0,15
	0,90

	Расширение производственной кооперации
	5
	0,17
	0,85

	Использование лизинга
	4
	0,17
	0,68

	Попадание в условия особой экономической зоны
	3
	0,10
	0,30

	Использование аутсорсинга
	2
	0,06
	0,12

	Наличие готовых к внедрению инноваций
	1
	0,05
	0,05

	Итого
	1,00
	5,25


Расчет обобщенной характеристики T (угрозы)

	Частные критериальные показатели
	Балл показателя
	Его весомость (значимость)
	Балльная оценка показателя с учетом его весомости

	Увеличение налоговой нагрузки
	–10
	0,11
	–1,10

	Падение курса национальной валюты
	–9
	0,08
	–0,72

	Рост инфляции
	–8
	0,12
	–0,96

	Увеличение ставок по кредитам
	–7
	0,09
	–0,63

	Уменьшение объема существующего рынка
	–6
	0,13
	–0,78

	Увеличение минимального размера оплаты труда
	–5
	0,11
	–0,55

	Ужесточение экологических требований
	–4
	0,08
	–0,32

	Рост стоимости сырья, материалов, энергоресурсов
	–3
	0,06
	–0,18

	Вторжение на рынок нового конкурента
	–2
	0,14
	–0,28

	Слияния среди компаний-конкурентов
	–1
	0,08
	–0,08

	Итого
	1,00
	–5,60


Внимание! Баллы, приведенные в столбце «Балл показателя» таблиц расчета обобщенных характеристик S, W, O и T данного примера, также являются услов-ными, при выполнении своего индивидуального задания их динамика и величины должны быть другими!
Позиция предприятия по оси S–W = 5,14 + (–5,12) = + 0,02.

Позиция предприятия по оси O–T = 5,25 + (–5,60) = – 0,35.

Позиционирование (комплексная оценка) предприятия по итогам SWOT–анализа

[image: image33]
Выводы: предприятие не обладает сколько-нибудь значимым внутренним по-тенциалом и потому инвестиционно привлекательным считаться не может. К тому же функционирует оно в резко неблагоприятной внешней среде, что делает его шансы на привлечение внешнего капитала нулевыми.

Контрольные вопросы

1. По скольким частным критериальным показателям может оцениваться каждая из обоб-щенных характеристик?

2. Зачем производится попарное сравнение частных критериальных показателей между собой?

3. Как изменится качество результатов SWOT-анализа, если балльность шкалы предпоч-тения / непредпочтения увеличится (уменьшится)?

4. Откуда берутся балльные оценки частных критериальных показателей?

5. Нужна ли для SWOT-анализа бухгалтерская отчетность?

6. По скольким локальным рейтингам формируется результат SWOT-анализа? Какие из этих рейтингов являются внутренними, а какие – внешними?

7. Приведите примеры внешних (внутренних) частных критериальных показателей-анти-подов.

8. Приведите примеры частных критериальных показателей, которые нельзя изменить уси-лиями оцениваемого предприятия?

Варианты индивидуальных заданий

Информация о хозяйственной деятельности любого предприятия, а также о внешних условиях этой деятельности.

Литература
Тема 8 курса лекций по дисциплине и аналогичные темы любых учебников и учебных пособий по инвестициям и инвестиционной деятельности.
8.3. Сравнительная характеристика инвестиционного климата субъектов РФ
Общие условия

Опираясь на приведенные ниже примеры инвестиционных паспортов областей Российской Федерации:

- составить инвестиционный паспорт любого другого субъекта федерации;

- оценить привлекательность характеризуемых в приводимых инвестиционных паспортах российских губерний с точки зрения внешнего инвестора;
- выделить негативные черты инвестиционного климата этих субъектов РФ.

Инвестиционный паспорт Владимирской области

Роль губернии в российской истории

Владимирская область – один из древнейших историко-художественных центров русской земли. Территории, которые в нее входят, издавна составляли ядро Владимиро-Суздальского кня-жества, а с конца XVIII века – Владимирской губернии.

Владимирское Великое Княжество (1157 – 1362 гг.) образовалось в связи с переносом вели-ким князем Андреем Боголюбским столицы Ростово-Суздальского княжества в г. Владимир на Клязьме. Существует несколько точек зрения на дату основания города. По одной версии он ос-нован князем Владимиром Святославичем в 990 году, по другой – в 1108 году князем Владимиром Мономахом. При князе Андрее Боголюбском и его преемниках город достиг расцвета.

Во второй половине XII – начале XIII веков Великое Владимирское Княжество было круп-нейшим экономическим, политическим и культурным центром Руси. Перенесение политического центра Руси во Владимир сыграло большую роль в формировании великорусской народности и русской нации. Экономическое и политическое влияние Владимиро-Суздальского княжества было подорвано в 1238 году разорительным монголо-татарским нашествием.

Культура Великого Владимирского Княжества оставила глубокий след в истории всей Севе-ро-Восточной Руси. Владимирская архитектурная школа оказала влияние на каменное зодчество Москвы и других русских городов. Среди выдающихся памятников Владимиро-Суздальской архи-тектуры ХП-ХШ веков – белокаменные Успенский и Дмитриевский соборы, Золотые ворота, цер-ковь Покрова-на-Нерли.

Политические и культурные традиции Великого Владимирского Княжества были воспри-няты Московским Великим Княжеством в период образования Русского централизованного госу-дарства.

В 1778 году была образована Владимирская губерния, в том же году преобразованная в наместничество, в состав которого вошли 14 уездов: Александровский, Владимирский, Гороховец-кий, Вязниковский, Киржачский, Ковровский, Меленковский, Муромский, Переславский, Покров-ский, Судогодский, Суздальский, Шуйский, Юрьев-Польский. Владимирская губерния являлась одной из наиболее развитых в промышленном отношении Владимирская губерния являлась одной из наиболее развитых в промышленном отношении губерний европейской части России. С XVII века в ней развивается текстильное производство (мануфактуры в Иваново-Вознесенске, Шуе, Вязниках, Муроме и др.). В Меленковском уезде действовали железоделательные заводы Боташе-вых. Во второй половине XVIII века основаны стекольные заводы Мальцовых в Судогодском уез-де (ныне Гусь-Хрустальный район). Большинство промышленных заведений размещалось в селах и слободах.

В XIX веке Владимирская губерния – один из центров текстильного производства, здесь вырабатывается 31 процент хлопчатобумажных тканей, производимых в России.

Большое распространение получили в губернии кустарные промыслы. Ведущее значение имело ткачество. С конца XVII века известен иконописный промысел (Шуя, Палех, Мстера). Все-российскую славу получили владимирские и суздальские каменщики, покровские и гороховецкие плотники.

В конце XIX века площадь губернии – 42,8 тыс. кв. верст, население – 1570000 человек, здесь было свыше 1350 фабрик, около 150 тыс. рабочих.

Революционные события 1917 года и гражданская война практически не коснулись Влади-мирского края. Крупные перемены наступили с началом проведения индустриализации: были по-строены предприятия текстильной, машиностроительной, приборостроительной и стекольной отраслей.

В 1929 году после ликвидации Владимирской губернии ее территории находились в составе трех областей – Ивановской, Горьковской и Московской.

В годы Великой Отечественной войны большой вклад в победу внесли оборонные предп-риятия и, в первую очередь, Ковровский завод, на котором действовало знаменитое конструк-торское бюро оружейников во главе с В.А.Дегтяревым.

14 августа 1944 года была создана Владимирская область в ее нынешних границах.

В 1945 году была пущена в эксплуатацию первая очередь Владимирского тракторного заво-да. В 1950-70-е годы построен и реконструирован ряд крупных промышленных предприятий. Владимирская область стала одной из наиболее промышленно развитых областей России.

Географическое положение и природные ресурсы
Владимирская область, являясь частью Центрального федерального округа, отличается вы-годным географическим положением. Она расположена в центре европейской части России, имеет развитую сеть автомобильных и железных дорог. Территорию пересекают три важные железно-дорожные магистрали: Москва – Нижний Новгород, Москва – Ярославль, Москва – Казань.

Область занимает площадь 29 тысяч квадратных километров (0,17 % территории Российской Федерации, 69 место по РФ). Она протянулась на 170 км от севера на юг и на 280 км — с запада на восток. На западе и юго-западе граничит с Московской областью, на севере – с Ярославской и Ивановской областями, на юге – с Рязанской, на востоке и юго-востоке – с Нижегородской обла-стью.

Областным центром является город Владимир, расположенный на международном туристи-ческом маршруте «Золотое кольцо», с населением 351,5 тыс. человек, в 190 километрах восточнее столицы России.

Численность населения – 1 млн. 574 тыс. человек (1,1 % от населения РФ, 30 место). Область – одна из густонаселённых, с плотностью 54,3 человека на 1 кв. километр. Национальный состав: русские – 95,8 %, украинцы – 1,3 %, татары – 0,6 %, белорусы – 0,4 %.

Климат умеренно-континентальный. Средняя температура воздуха в январе составляет – 7,9 градусов, в июле + 19,5 градусов.

По территории области протекают сотни больших и малых рек, общей протяженностью бо-лее 8,6 тыс. км. Одна из крупных рек – Клязьма. На юго-восточной окраине по границе с Ниже-городской областью она впадает в Оку, которая имеет важное транспортное значение. По ней проходит пассажирская линия Москва – Нижний Новгород. Насчитывается также около 300 озер общей площадью 5 тыс. га. Большинство из них мелкие, бессточные, многие зарастают торфяным слоем. Происхождение озер различно. Многочисленные озера-старицы разбросаны по долинам рек. Самое крупное из них – Урвановское – длиной 12 км.

В Мещерской низменности и на северо-западе области имеются озера древних аллюви-альных долин: Исихра, Святое и др. Озера карстового происхождения, расположенные в низовьях Клязьмы и в центре Вязниковского района (северо-восток области), имеют сильно минерали-зованную воду и связаны между собой подземными водотоками. Наиболее крупное и глубокое из них – озеро Кщара. В Александровском и Юрьев-Польском районах встречаются небольших раз-меров озера ледникового происхождения.

В области преобладают почвы двух типов – серые лесные, связанные с широколиственными лесами, и дерново-подзолистые, сформировавшиеся под хвойными и смешанными лесами в усло-виях умеренно континентального климата.

Стимулы для инвестора

Создание благоприятного инвестиционного климата является одной из важнейших задач ру-ководства области. За последние несколько лет Законодательное собрание Владимирской области приняло ряд документов, целью которых является предоставление льготных условий инвесторам, осуществляющим свою деятельность на территории региона.

В частности, с 1995 года на территории Владимирской области действует решение № 140, предусматривающее льготы для тех предприятий с иностранными инвестициями, которые зани-маются производственной деятельностью.
В соответствии с указанным решением предприятия, внесенные в областной реестр предп-риятий с иностранными инвестициями, занимающиеся производственной деятельностью, при ус-ловии, что оплаченная доля иностранных инвестиций в уставном фонде составляет не менее 30 процентов, в первые два года не уплачивают налог на прибыль в части, подлежащей зачислению в областной бюджет, если выручка, полученная от осуществления производственной деятельности, превышает 70 процентов общей суммы выручки от реализованной ими продукции (работ, услуг). Эти предприятия в третий и четвертый год работы уплачивают налог на прибыль в областной бюджет в размере, соответственно, 25 и 50 процентов от суммы налога на прибыль, подлежащей зачислению в областной бюджет, если выручка от осуществления производственной деятельности составляет свыше 90 процентов общей суммы выручки от реализованной ими продукции (работ, услуг).
На протяжении последних 5 лет экономика Владимирской области является перспективным инвестиционным рынком, как для национальных, так и для иностранных инвесторов.

Так, в последние несколько лет около пятой части инвестиций имели нероссийское происхо-ждение, и общая сумма иностранных вложений составила около 300 млн. долларов США. Веду-щей по привлечению иностранных инвестиций является пищевая промышленность, далее следует электроэнергетика, на третьем месте – стекольная промышленность.

Наибольший объем иностранного капитала был вложен в экономику области партнерами из Германии (38,3 %), Италии (35,6 %), Кипра (32 %) и США.

Оценка составляющих инвестиционной привлекательности

С целью выявления степени инвестиционной привлекательности отраслей промышленности Владимирской области был проведен анализ совокупности количественных и качественных харак-теристик этих отраслей. Первые характеризуют динамику производственной, финансовой и трудо-вой активности в соответствующих отраслях. Вторые связаны с описанием маркетинговых особен-ностей отраслей (потенциальный рынок сбыта, существующая конкуренция, география поставщи-ков и т.п.), с их экспортно-импортными возможностями.

На основании данных исследования выявлены следующие группы отраслей по степени их инвестиционной привлекательности:

Группа «А» (высокая привлекательность, перспективность, слабые негативные тенденции):
· стекольная промышленность
· пищевая промышленность
· цветная металлургия
· электроэнергетика
· машиностроение и металлообработка (электротехническая и автомобильная промыш-ленность).
Продукция данной группы отраслей имеет значительный как зарубежный, так и наци-ональный рынок сбыта, однако производство в основном зависит от поставок «не местных» сырья и комплектующих.

Группа «В» (средняя привлекательность):
· машиностроение и металлообработка (тракторное и сельскохозяйственное машинострое​ние, железнодорожное машиностроение, военно-промышленный комплекс)
· лесная, деревообрабатывающая промышленность
· химическая промышленность
· промышленность строительных материалов.
В указанных отраслях хотя и происходят некоторые положительные изменения, но они носят незначительный характер. Основными проблемами отраслей группы В, влияющими на их инвес-тиционную привлекательность, являются: морально и физически устаревшие основные фонды, от-сутствие возможностей значительного их обновления.

Группа «С» (низкая привлекательность):
· легкая промышленность
· топливная промышленность
· сельское хозяйство.
Для этой группы характерны проблемы, аналогичные группе В. Также отмечается низкий уровень управления (менеджмента) на предприятиях указанных отраслей.

Стабильный характер иностранных капиталовложений последних лет в региональную эконо-мику является результатом не только наличия объективных экономических факторов, но и итогом целенаправленной работы руководства области по созданию благоприятного инвестиционного климата, считающейся одной из наиболее важных функций областной админис​трации на совре-менном этапе.

При этом стратегия развития внешнеэкономических отношений в области закреплена рядом нормативно-правовых документов, целевыми программами привлечения иностранных инвести-ций, развития экспортной базы и инфраструктуры внешнеэкономической деятельности.

Во Владимирской области созданы основы правовой, инфраструктурной, информационной базы для привлечения инвестиций, разработаны механизмы по защите прав как иностранных, так и национальных инвесторов. Все это, помноженное на развитую транспортную сеть, выгодное гео-графическое положение, является залогом успеха для тех, кто хочет вести дело с размахом, с перспективой, с выгодой.

Привлечение капиталов

На территории Владимирской области зарегистрировано более 300 предприятий с иностран-ными инвестициями. Около половины всех зарегистрированных – это предприятия с партнерами из стран дальнего зарубежья. Наибольший интерес к совместному предпринимательству проявили фирмы из Германии (10 % от общего количества), США (9 %), Италии (8 %).

Предприятия с иностранными инвестициями играют все возрастающую роль в развитии экономики области. По статистическим данным предприятиями этой категории производится око-ло шестой части всей промышленной продукции региона, на их производствах занято около 3 % от всех работающих в промышленности.

В конце 2000-х годов была утверждена концепция долгосрочной программы развития внеш-неэкономической деятельности области. Этим документом определены стратегические напра-вления до 2015 года.
Законодательное собрание области приняло закон «О дополнительных льготах организа-циям, реализующим инвестиционные проекты с участием иностранных инвестиций в приоритет-ных отраслях народного хозяйства». Этот закон:

· определяет перечень поощрений иностранных инвестиций как экономического, так и ор-ганизационного характера;
· прописывает конкретный и прозрачный механизм получения иностранных инвестиций, делает указанные льготы действительно функциональными и востребованными;

· вводит единую форму представления инвестиционных проектов, что дает возможность равнозначно оценить их эффективность и дать заключение об их значимости;

· закрепляет перечень приоритетных отраслей региональной экономики, проекты в кото-рых особо значимы и являются предпочтительными. (к приоритетным отраслям промышленности относятся машино- и приборостроение, цветная металлур​гия, пищевая промышленность, легкая промышленность, химическая, стекольная, деревообрабатывающая, сельское хозяйство, произво-дство стройматериалов, инфраструктура внешнеэкономической деятельности, транспорт, связь, туризм);

· ранжирует бизнес-проекты по объему инвестиций, что дает возможность дифферен-цированно подходить к вопросам стимулирования;

· определяет, что меры стимулирования, предусмотренные законом, распространяются только на одобренные инвестиционные проекты, реализуемые в соответствии с заключенным с администрацией области инвестиционным договором.

В настоящее время проводится работа по внесению поправок в действующий закон, пре-дусматривающих для организаций, реализующих крупные инвестиционные проекты, полное ос-вобождение от уплаты налога на имущество.

Закон устанавливает дополнительные льготы организациям, реализующим инвестиционные проекты с участием иностранных инвестиций в приоритетных отраслях народного хозяйства Вла-димирской области, условия и порядок их предоставления. Закон способствует созданию благо-приятных условий для инвестиционной деятельности, обеспечению защиты интересов и прав ино-странных инвесторов вне зависимости от форм собственности.

Внешнеэкономическая деятельность
Предприятия и организации области ежегодно отправляют продукцию на экспорт в 92 стра-ны мира на более чем 100 миллионов долларов США. В товарной структуре областного экспорта наибольший удельный вес (32 %) имеют не сырьевые товары, а продукция машиностроения – ос-нова промышленного потенциала области. Спросом зарубежных партнеров пользуются локомо-тивы и подвижной состав, вагоны, путевое оборудование, тракторы, мотоциклы, грузовые автомо-били, металлорежущие станки и т.д. Традиционными товарами обла​стного экспорта являются так-же хлопчатобумажные ткани, фанера, изделия из меди, электрические двигатели и генераторы, стекло, лабораторное и медицинское оборудование, изделия из пластмассы, продукты питания, то-вары народного потребления. Наибольший объем экспортных поставок осуществляется в Герма-нию, Италию, Казахстан, Украину, Латвию, Иран, Китай, Корею. 
Импорт области вырос до 132,1 млн. долларов. В товарной структуре импорта наибольший удельный вес традиционно имеют машины и оборудование (25 %), которые предприятия и органи-зации области ввозят преимущественно из Германии и Италии для технического переосна​щения производства. Высок удельный вес продукции химической промышленности – 13,7 %, продо-вольственных товаров и сельскохозяйственного сырья – 42,7 %.

Заметную роль во внешнеторговой деятельности области играют бывшие союзные респуб-лики. Примерно третья часть всего областного внешнеторгового оборота приходится на страны СНГ. Важное значение имеют традиционные взаимовыгодные экономические отношения между предприятиями и организациями бывших союзных республик.

По уже сложившейся традиции предприятия легкой промышленности области закупают хло-пковое волокно в Казахстане и Узбекистане, продукты питания, изделия из пластмассы, чугунные трубы – на Украине, медь – в Узбекистане. Основными товарами областного экспорта в страны СНГ являются локомотивы и подвижной состав, машины и оборудование, электрические машины, хлопчатобумажные ткани, льняная пряжа, лесоматериалы.

В десятку основных торговых партнеров области входят Молдова, Германия, Украина, Узбе-кистан, Италия, Югославия, Чехия, Испания, Ливия, Литва.

Традиционными товарами областного импорта являются также продукты питания (мясо све-жемороженое, мясо домашней птицы, молоко и сливки, сахар и др.), фармацевтические продукты, продукция целлюлозно-бумажной промышленности, изделия из пластмассы, автобусы, грузовые и легковые автомобили и т.д.

В географической структуре внешней торговли области наибольший удельный вес имеют развитые страны, на их долю приходится 32,8 % всего объема областного внешнеторгового обо-рота. В этих странах пользуется спросом машиностроительная продукция, цветные металлы, ле-соматериалы и целлюлозно-бумажные изделия, а также продукция химической промышленности Владимирской области. 
Инвестиционный паспорт Волгоградской области

Главные ворота на юг России
Волгоградская область с севера на юг и с запада на восток протянулась более чем на 400 км. Общая протяженность границ области – 2221,9 км, в том числе с Саратовской областью (29,9 %), Ростовской (26,8 %), Астраханской (11,4 %), Воронежской (11,3 %), Республикой Калмыкией (10,9 %) и Казахстаном (9,7 %).

Волгоградская область имеет выгодное географическое положение, являясь главными воро-тами на юг России с выходом на Иран, Ирак через Кавказ и Индию, через Республику Казахстан. Занимает площадь 112,9 тыс. кв. км (78 % составляют земли сельскохозяйственного назначения). Численность населения области – 2673,1 тыс. человек (городское – 75,2 %, сельское – 24,8 %).

На территории области 1506 населенных пунктов, находящихся в составе 39 муниципальных образований (6 городов областного подчинения и 33 сельских района). Они объединены в 8 реги-ональных округов (Волжский, Иловлинский, Калачевский, Михайловский, Новоаннинский, Пал-ласовский, Урюпинский и Фроловский).

Через территорию области проходят важные железнодорожные, автомобильные, водные и воздушные трассы. Общая протяженность железнодорожных путей составляет 1,6 тыс. км, внут-ренних судоходных путей – 1,5 тыс. км, автомобильных дорог – более 14 тыс. км (83 % дорог об-щего пользования имеют твердое покрытие). Низовья Волги и Дона, связанные Волго-Донским судоходным каналом, создают благоприятные условия для транспортировки различных грузов че-рез область из портов государств Европы в зоны судоходства Африки, Ближнего и Среднего Востока.
Город-герой Волгоград

Центр региона (с 1589 до 1925 г. – Царицын, до 1961 г. – Сталинград) город Волгоград – порт на реке Волге, начальный пункт Волго-Донского канала, железнодорожный узел расположен на правом берегу реки Волги. Протяженность более 70 км. Территория 0,58 тыс. кв. м. Население – около миллиона жителей. Численность жителей на 1 кв. м – 1769.

В составе города 8 районов – Ворошиловский, Дзержинский, Кировский, Красноармейский, Краснооктябрьский, Советский. Тракторозаводский и Центральный. Имеются рабочие поселки: Водстрой, Горьковский, Гумрак, Южный.

Современный Волгоград – один из крупнейших промышленных центров Поволжья. Главные отрасли промышленности – машиностроение и металлообработка. Крупнейшие заводы – ПО «Волгоградский», «Волгограднефтемаш», «Баррикады», «Красный Октябрь», судостроительный, сталепроволочноканатный, измерительной аппаратуры, трубный, цветной металлургии (в т.ч. алюминиевый завод).

Климатические условия

Климат области засушливый, с резко выраженной континентальностью. Северо-западная часть находится в зоне лесостепи, восточная – в зоне полупустынь, приближаясь к настоящим пустыням. Среднегодовое количество осадков выпадает на северо-западе (до 500 мм), на юго-вос-токе – менее 300 мм. Абсолютный максимум температуры (42 –  44 градуса тепла) наблюдается обычно в июле – августе.

Географическое положение

Рельеф разнообразен, от низменной равнины в Заволжье до возвышенной расчлененной тер​ритории на севере и западе области. Область расположена в пределах двух почвенных зон – чер-ноземной и каштановой. По условиям тепло- и влагообеспеченности и особенностям состава почв территория Волгоградской области делится на четыре агроклиматические зоны – степная, сухосте-пная, пустынная и полупустынная. Расположенная в зоне сухих степей и полупустынь Волгог-радская область относится к малолесным регионам. При общей площади 113 тыс. кв. км, леса в об-ласти занимают лишь 4,3%.

Реки

По территории области протекает около 200 рек и речек. Они относятся к бассейнам Азовс-кого и Каспийского морей, Прикаспийскому и Сарпинскому бессточным бассейнам. Бóльшая часть территории региона дренируется Доном с его притоками – Хопром, Медведицей, Иловлей, Чиром, Донской Царицей, Мышковой, Аксаем, Курмоярским Аксаем – всего 165 рек. Волжский бассейн занимает узкую полосу вдоль долины Волги и включает 30 водотоков.

Волга и Дон с крупными притоками используются как водные транспортные магистрали. На них построены крупные ГЭС, созданы водохранилища, дающие возможность использовать воду для выработки гидроэнергии и на орошение полей. Волга и Дон соединены судоходным каналом, благодаря которому проложен глубоководный путь между Балтийским, Белым, Каспийским и Азовским морями.

Волга – самая большая река европейской части России. Она берет начало на Валдайской воз-вышенности из ключа, лежащего на высоте около 225 м над уровнем моря, недалеко от деревни Волго-Верховье Осташковского района Тверской области и впадает в Каспийское море на отметке минус 28 м. Общая длина Волги 3531 км. По территории Волгоградской области Волга протекает своим нижним течением на протяжении 318 км.

Дон берет начало на южном склоне Среднерусской возвышенности вблизи г. Епифани Туль-ской области. По территории Волгоградской области Дон протекает на протяжении 537 км.

Полезные ископаемые

Волгоградская область обладает высоким запасом природных ресурсов для развития мине-рально-сырьевой базы на основе сосредоточенных в недрах разнообразных полезных ископаемых – углеводородного сырья (нефть, конденсат, газ), химического (калийные, магниевые, натриевые соли, фосфориты) и цементного сырья для металлургической промышленности (формовочные пе-ски), промышленности стройматериалов(карбонатные породы и песчаники для производства щеб-ня и бутового камня, пески и глины различного назначения), железных руд, а также руд цветных и редких металлов (титаноциркониевые россыпи) и т.д. Значительны запасы подземных вод, в том числе минеральных.

Область относится к старым нефтедобывающим районам со сравнительно высоким освое-нием нефтяных ресурсов. На её территории открыто 93 нефтяных и газовых месторождения, из них выработанных – 9, в консервации – 20, в разведке – 1 и в разработке – 63. Добыча нефти в 2009 г. составила около 3,5 млн. тонн.

В Волгоградской области насчитывается 209 месторождений и 110 проявлений твердых по-лезных ископаемых, из которых 47 разрабатываются (это составляет 22,5 % от общего коли-чества). Среди них выделяются группы агрохимического сырья (поваренная и каменная соль, маг-ниевая соль-бишофит, фосфориты, торф), сырье для промышленности стройматериалов (карбона-тные породы для производства извести, строительного щебня и бетонов, пески различного назна-чения, глины и суглинки для производства керамического кирпича, черепицы и керамзитового гравия, песчаники для производства строительного щебня, бутового камня и бетонов), цементное сырье и железные руды. Разработка месторождений осуществляется преимущественно открытым способом. Площадь отчужденных земель под карьеры составляет около 4000 га или 0,04 % от общей территории области.

В пределах области широко представлены натриевые (каменная или поваренная), калийные и магниевые соли, на базе которых возможно создание крупных производств по их переработке.

В 60-е годы на территории области были разведаны Камышинское и Трёхостровское место-рождения желваковых фосфоритов с суммарными запасами фосфоритовой руды 15,2 млн. тонн. Эти месторождения подготовлены к освоению и являются самыми крупными из всех известных в Поволжье. Глауконит, как полезное ископаемое, относится к нетрадиционным видам сырья, и его использование в различных отраслях хозяйства имеет пока ограниченный характер.

Месторождения и проявления торфа расположены в северо-западной части области. В целом учтены 16 месторождений с балансовыми запасами категории С 922 тыс. т. и забалансовыми 1033 тыс. т.

Минерально-сырьевая база кирпичного сырья представлена 53-мя разведанными месторож-дениями. Из них эксплуатируется 5 (пролицензировано 15, остальные 10 подготавливаются к раз-работке). Общие запасы глин и суглинков промышленных категорий составляют 58136 тыс. кубо-метров. Созданная в настоящее время минерально-сырьевая база кирпичного сырья позволяет пол-ностью удовлетворить текущие и перспективные нужды области на длительный период (свыше 25 лет).

Керамзит используется как лёгкий заполнитель в бетоны и железобетоны и как теплоизо-ляционный материал для различных засыпок. Он является наиболее распространённым из искусст-венных пористых заполнителей.

В качестве естественных каменных материалов употребляются песчаники, известняки, доло-миты и доломитизированные известняки, которые используются для производства строительного щебня и бутового камня.

Высокопрочный щебень для производства бетонов поставляется, в основном, из других об-ластей и республик.

Строительные пески область не ввозит из других регионов, а полностью обеспечивается за счёт местных ресурсов. Добыча на таких месторождениях осуществляется открытым способом.

Область принадлежит к числу крупных производителей цемента в России. Весь объём произ-водства сосредоточен на единственном цементном заводе, расположенном в г. Михайловке.

Подземные и минеральные воды
В экономическом и социальном развитии Волгоградской области подземные воды играют существенную роль, особенно в тех районах, где они являются практически единственным источ-ником хозяйственно-питьевого и технического водоснабжения. Кроме того, являясь надежными, экологически чистыми и безопасными в санитарно-эпидемиологическом плане, по сравнению с поверхностными источниками, подземные воды играют приоритетную роль в водоснабжении и тех населенных пунктов области, где поверхностные воды имеются в достаточном количестве. На территории области к настоящему времени разведано 6 участков минеральных вод бальнео-логического значения.

Чем привлекателен регион?
Волгоградская область является одним из наиболее динамично развивающихся промыш-ленно-аграрных регионов Южного федерального округа РФ, привлекательным для отечественных и иностранных инвесторов. Согласно данным рейтингового агентства «Эксперт-РА», Волгоград-ская область занимает 21 место (2010 г. – 22 место, 2009 г. – 25 место) по инвестиционному потен-циалу среди регионов Российской Федерации.

Эффективность проводимой инвестиционной политики характеризуется ежегодным ростом объемов инвестиций в экономику за счет всех источников финансирования. По сравнению с 2010 годом в сопоставимых ценах объем инвестиций в основной капитал вырос в 2011 году в 1,6 раза (2010 год –16 млрд. руб​лей, 2009 год – 39,8 млрд. рублей).

Основным источником инвестиций являются привлеченные средства – 57 % от общего объема инвестиций (кредиты банков, бюджет​ные средства), доля собственных средств предп-риятий составляет порядка 43 % от общего объема инвестиций (в том числе, прибыль, остающаяся на предприятиях – 17,4 %; амортизация – 24,5 %).

Высокая доля инвестиций приходится на обрабатывающие производства, особенно в произ-водстве пищевых продуктов и нефтепродуктов (26 % от общего объема инвестиций).

Увеличивается инвестирование в сельское хозяйство. По наличию сельскохозяйственных угодий в составе субъектов Российской Федерации Волгоградская область занимает третье место после Алтайского края и Оренбургской области. Уникальные почвенно-климатические условия позволяют организовать крупное производство высококачественного продовольственного зерна, крупяных культур, маслосемян подсолнечника и горчицы, овощей, фруктов, продукции живот-новодства. Потребности в инвестициях перерабатывающей промышленности из расчета возмож-ных производства и переработки сельхозпродукции весьма значительны.

За 2006-2011 годы в развитие сельского хозяйства вложено инвестиций в основной капитал свыше 7 млрд. рублей. На развитие перерабатывающих отраслей агропромышленного комплекса в 20104 году было направлено 1 млрд. рублей, что превысило уровень 2009 года на 15 %.

Администрацией Волгоградской области особое значение придается привлечению иност-ранных инвестиций в экономику региона в качестве основного инициатора в создании образа отк-рытого региона для иностранного капитала.

За 1999 – 2011 годы в экономику области было вложено 740,1 млн. долларов США инвести-ций, в том числе прямых – 333,3 млн. Вклады в основном производились в предприятия металлур-гии, топливно-энергетического комплекса и перерабатывающих отраслей. Кроме того, иностран-ным инвесторам предлагается возможность инвестировать в другие значимые для государства проекты, такие как реконструкция Волгоградского международного аэропорта, Волго-Донского судоходного канала, строительство мостового перехода через реку Волга, Центра по трансплан-тации почки и диализа и ряд других.

Активизации инвестиционной деятельности способствует наличие развитой финансовой ин-фраструктуры. На территории Волгоградской области осуществляют практическую деятельность 6 региональных кредитных организаций, 45 филиалов инорегиональных кредитных организаций. Общая величина ресурсов кредитных организаций области составила более 34,5 млрд. рублей, из них собственные – более 3,5 млрд. рублей, привлеченные – 31 млрд. рублей.

Администрация Волгоградской области и Волгоградская областная Дума проводят активную политику совершенствования нормативно-правовой базы инвестиционной деятельности. Приняты и действуют более десятка законодательных актов, способствующих привлечению инвестиций в регион, среди которых региональные законы «Об инвестиционной деятельности в Волгоградской области», «О порядке предоставления государственных гарантий в Волгоградской области», «О международных связях и внешнеэкономической деятельности Волгоградской области».
Инвестиционный паспорт Вологодской области

Географическое положение

Область образована 23 сентября 1937 года и расположена на севере Европейской части Рос-сии в поясе умеренно-континентального климата в 500 км от Москвы. По площади она является одной из крупных областей Российской Федерации и составляет почти 1 % ее территории (145,7 тыс. кв. км). Наибольшая протяженность области с севера на юг – 385 км, с запада на восток – 650 км. 

Для области характерен умеренно-континентальный климат с продолжительно холодной зимой, относительно коротким теплым летом. Средняя температура января на западе области 11°, на востоке – 14°, июля соответственно + 16° и + 18°. Период с положительными температурами составляет 195-210 дней. Средняя годовая сумма осадков всех видов – 480-500 мм на востоке области и 560-600 мм на западе, что намного больше величины испаряемости.

Вологодская область граничит на севере с Архангельской, на востоке – с Кировской, на юге – с Костромской и Ярославской, на юго-западе – с Тверской и Новгородской, на западе – с Ленинградской областями, на северо-западе – с Республикой Карелия.

Близость крупных промышленных центров, транспортных магистралей, соединяющих Цен-тральную Россию с Уралом и Сибирью, позволяют развивать эффективные деловые связи с други-ми регионами и с зарубежьем.

Доминирующие отрасли промышленности – черная металлургия, химическая промыш-ленность (г. Череповец), машиностроение, металлообработка, лесная, деревообрабатывающая и целлюлозно-бумажная промышленность (г. Вологда, г. Сокол). Легкая промышленность предс-тавлена предприятиями по первичной обработке льна, двумя крупными льнокомбинатами, круже-вным, швейным, трикотажными производствами.

Ведущая отрасль сельского хозяйства – молочное животноводство, на которое приходится 70 % всей продукции сельского хозяйства. Производственно-промышленный потенциал агропромы-шленного комплекса позволяет обеспечить потребности населения в мясе, молоке, в куриных яй-цах, картофеле.

В топливно-энергетическом комплексе главное место занимает энергетика. 50 % элек-троэнергии область получает от энергосистем других областей – Тверской, Костромской, Киров-ской, Ленинградской и Ярославской.

В области широко развита транспортная инфраструктура.

Область разделена на 26 административных районов, 4 города областного и 11 районного подчинения. Наиболее крупные из них – Вологда, Череповец, Великий Устюг и Сокол.

Областной центр – город Вологда – основан в 1147 году. Крупнейший индустриальный центр области – г. Череповец.

Вологодчина сыграла важную роль в формировании русской нации, внесла богатейший вклад в сокровищницу российской и мировой культуры.

В современных условиях удобное географическое положение области, ее природные ресур-сы, высокий уровень квалификации специалистов, программно-целевой подход к управлению эко-номикой, благоприятные возможности для развития предпринимательства, создаваемые админи-страциями области, городов и районов, открывают новые интересные возможности.

Высшим должностным лицом Вологодской области является губернатор, который представ-ляет область в отношениях с федеральными органами государственной власти и с органами госу-дарственной власти других субъектов РФ. Постоянно действующим представительным и законо-дательным органом государственной власти Вологодской области является Законодательное Соб-рание. Оно состоит из 32 депутатов, избираемых населением на основе всеобщего равного и пря-мого избирательного права тайным голосованием.

Агропромышленный комплекс

Сельское хозяйство – одна из важнейших отраслей экономики области, на долю которой приходится 7,7 % валового регионального продукта. Объем производства продукции сельского хо-зяйства всеми сельхозтоваропроизводителями области в 2011 году в действующих ценах, по рас-четам, составил 14114,5 млн. рублей, или 96,9 % в сопоставимой оценке к 2010 году. В структуре продукции сельского хозяйства наибольшую долю составляет продукция сельхозорганизаций (52,9 %), доля населения – 46,0 %, доля крестьянских (фермерских) хозяйств – 1,1 %.

Область находится в зоне рискованного земледелия. Растениеводство в значительной мере подчинено потребностям животноводства. Более половины посевов составляют кормовые культу-ры (многолетние и однолетние травы). В структуре посевов зерновые занимают 25 %, это в ос-новном ячмень и овес.

Наибольшую значимость в повышении эффективности сельскохозяйственного производства приобрела работа по реализации областной целевой Программы оздоровления экономики неплате-жеспособных хозяйств АПК Вологодской области на 2008-2013 годы. Выделяемые в рамках этой Программы бюджетные средства направляются сельхозтоваропроизводителям области на приоб-ретение семян, минеральных удобрений, комбикормов, техники, а также на капитальный ремонт и капитальные вложения на реконструкцию и строительство производственных объектов.

В настоящее время в Программе задействованы 77 предприятий, 20 из которых созданы в 2010 году. За 5 лет работы Программы 24 предприятия были присоединены к финансово устойчи-вым предприятиям, сохранили имущественный комплекс и увеличили производство продукции.

В последние годы возрастает роль частного сектора. К началу января 2012 года на личные хозяйства населения приходилось 15,5 % поголовья крупного рогатого скота, 20,9 % свиней, 98,3 % овец и коз.

В целях социальной защиты сельского населения в области действует программа «Развитие личных подсобных хозяйств на 2010-2015 годы». На выделяемые из областного бюджета сельхоз-организациям денежные средства в районах организованы закупки молока от населения, часть денежных средств выделяется непосредственно владельцам личных подсобных хозяйств на приоб-ретение скота, пчелосемей, семян.

В результате аграрной реформы в отрасли сформировалось многоукладное сельское хозяйст-во, где наряду с рентабельными сельхозпредприятиями и личными подсобными хозяйствами раз-виваются крестьянско-фермерские хозяйства. В области зарегистрировано 1040 крестьянских (фермерских) хозяйств.

В области ведется работа по возрождению и развитию системы сельской кредитной коопера-ции, оказывается государственная поддержка кредитным кооперативам. За 2012 год создано 5 но-вых кредитных кооперативов первого уровня в 3 муниципальных районах области. Всего по сос-тоянию на 1 января 2013 года в области зарегистрировано 16 кредитных ко​оперативов.

В целях обеспечения агропромышленного комплекса Вологодской области высококвали-фицированными кадрами предусмотрены и финансируются из областного бюджета обучение по целевой подготовке специалистов в Вологодской государственной сельскохозяйственной акаде-мии им. Н.В. Верещагина (в 2004 году обучалось 465 студентов, выпуск составил 56 человек), пе-реподготовка кадров, повышение квалификации специалистов и руководителей (обучено 664 че-ловека), повышение квалификации рабочих кадров (подготовлено 547 человек).

Для устойчивого развития сельских территорий, улучшения условий жизни сельского насе-ления, повышения престижности сельского труда в 2008 году была разработана и утверждена це-левая программа «Социальное развитие села до 2015 года». В рамках данной программы за 2010 год освоено 193,8 млн. руб., введено 18,97 км распределительных газовых сетей, 4,2 км водопро-вода в сельской местности. Одним из разделов программы является жилищное строительство сельской местности, за 2009 год введено 15,6 тыс. кв. м жилья (100 % к плану).

Малый бизнес

Современный бизнес – это процесс построения национальной экономической базы. Не сек-рет, что малое и среднее предпринимательство выступают создателями конкурентной среды, од-ним из основных работодателей и рыночных субъектов, источником научно-технического прог-ресса и инноваций

По состоянию на 1 января 2010 года в области насчитывается 6085 малых предприятий, или 74 % от общего количества действующих в области организаций. Более трети малых предприятий занимаются торговлей, в сфере промышленности функционируют 15,8 %, в строительстве – 17,2 %. На малых предприятиях работают 70,6 тыс. чел., в т.ч. на постоянной основе – 63,3 тыс. чел.
Индивидуальных предпринимателей зарегистрировано 80,5 тыс. чел.

Система государственной поддержки малого бизнеса базируется на нормах федерального и областного законодательства, функционирует через механизм федеральных и региональных прог-рамм, объектов инфраструктуры поддержки предпринимательства.

Нормативно-правовые условия функционирования малого бизнеса в области в 2011 г. оце-нены предпринимателями как наиболее высокие за последние три года. Значительно возросла сте-пень удовлетворенности предпринимателей налоговой системой в целом и в части, определяемой региональной властью. В результате введения специальных налоговых режимов сумма налога, по-длежащего уплате на одного налогоплательщика, применяющего упрощенную систему налого-обложения среди юридических лиц, снизилась в 4 раза, среди индивидуальных предпринимателей – в 2 раза.

По единому налогу на вмененный доход подлежащая уплате сумма налога к уровню преды-дущего года среди юридических лиц составила одну треть, а среди индивидуальных предприни-мателей – чуть более 80 процентов. Снижение налоговой нагрузки позволило субъектам малого предпринимательства направить средства (в размере более 250 млн. рублей) на развитие произ-водства.

Постановлением Правительства области № 848 «О государственной поддержке малого пред-принимательства» закреплено финансирование государственной поддержки малого бизнеса из средств фонда развития области. Для активизации работы в сфере государственного стимули-рования развития малого предпринимательства в Вологодской области проводится работа по раз-работке и принятию положения о частичной компенсации субъектам малого предпринимательства сумм расходов, произведенных ими по уплате процентов по кредитам банков.

Организована работа по привлечению малых инновационных предприятий к участию в прог-рамме «Старт», проводимой Фондом содействия развитию малых форм предприятий в научно-тех-нической сфере. В прошлом году инновационное предложение технопарка «Производство и осна-щение медицинских учреждений оборудованием для предстерилизационной очистки медицин-ского инструмента» выиграло тендер по федеральной программе «Старт».

Подготовка предпринимательских кадров

Вопросам налогового администрирования и инвестиционного кредитования на покупку но-вой техники, транспорта, производственного оборудования и другим эффективным финансовым инструментам был посвящен проведенный в марте текущего года круглый стол на тему «Нало-гообложение как фактор стимулирования предпринимательской инициативы в условиях примене-ния антикризисных стратегий, привлечение ресурсов кредитных организаций».

Новым методам управления развитием предпринимательства на муниципальном уровне пос-вящены курсы повышения квалификации заместителей глав и специалистов местного самоуп-равления, курирующих вопросы малого бизнеса, с выездными практическими занятиями. При ор-ганизационном содействии управления по качеству, инновационной деятельности и предприни-мательству проведен круглый стол и стартовала международная Интернет-конференция «Кадро-вое обеспечение малого бизнеса: проблемы, задачи, решения».

Информационная и консалтинговая деятельность

Мотивационным инструментом морального и социально-общественного характера высту-пает ежегодный областной конкурс «Вологодский предприниматель года». В июне нынешнего го-да подведены итоги IV конкурса по 8 номинациям – Вологодский бизнес-олимп, бизнес-репута-ция, бизнес-открытие, бизнес-инновация, социум, Вологодская марка, фермер года, сельский биз-нес-олимп, лучший менеджер малого бизнеса. Участниками конкурса по представленным органа-ми местного самоуправления рекомендациям стали 40 организаций и предпринимателей из 17 районов области. Успешно реализуется информационный проект агентства «Вологодский бизнес-журнал». На Интернет-сайте Вологодской торгово-промышленной палаты открыта «горячая линия» по правовым, экономическим и информационным вопросам.

Осуществляется конструктивное взаимодействие с объектами инфраструктуры поддержки бизнеса. На сайте межрегионального информационного центра (МИЦ) «Вологда – Москва» реа-лизованы рубрики с информацией об экономической и деловой жизни в регионах России. Ре-гулярно проводится мониторинг деятельности предприятий хозяйственного комплекса, по итогам года – анализ деятельности субъектов малого предпринимательства на основании данных муници-пальных образований.

Развитие инфраструктуры
В настоящее время в области реализуются целевые программы поддержки и развития малого бизнеса в 17 муниципальных образованиях, в 19-ти районах созданы Советы предпринимателей.

Почти пять лет в области работает МИЦ «Вологда – Москва», он входит в единую информа-ционную сеть 60-ти регионов России. База данных содержит информацию о 2000 предприятий, в т.ч. о 440 предприятиях Вологодской области, которая по мере необходимости пополняется и ак-туализируется. 

В г. Череповце успешно функционирует Агентство городского развития, которое предлагает полный комплекс услуг как действующим, так и вновь создаваемым предприятиям, а также инди-видуальным предпринимателям. Агентством реализуются программы «Самозанятость», «Бизнес-инкубатор», «Информация – обучение», «Консалтинг – комплексная поддержка малого и среднего бизнеса», «Финансовая поддержка». Восьми субъектам малого бизнеса предоставлены оборудо-ванные офисные помещения. Подготовлены учредительные документы для 26 предприятий, ока-зано значительное число консультаций по бухгалтерскому учету и оптимизации налогообложения. Проводится ежедневный мониторинг собственников нежилых помещений.

В реализации мероприятий по поддержке женщин-предпринимателей среднего и малого биз-неса в Вологодской области прорабатываются условия создания ресурсного центра для женщин в рамках международного проекта «Балтийское море» с обучением бизнес-консультантов, веб-адми-нистраторов и онлайн-консультантов.

Сотрудничество областного технопарка с рядом российских и совместных предприятий обе-спечивает заказами производственные мощности Вологодчины. Заключаются контракты на пос-тавку комплектов ультразвукового оборудования для структур северной железной дороги, для ОАО «Чепецкий механический завод», для ОАО «Ярославский завод дизельной аппаратуры». Подписан первый экспортный договор, предусматривающий поставку технологического оборудо​вания на Петропавловский ликеро-водочный завод (Казахстан). В стадии согласования находятся совместные проекты с ассоциацией «Росметиз», ФГУП «Росспиртпром», ОАО «Российские же​лезные дороги». Реализуя данные проекты, Вологодский технопарк внедряет инновационные раз-работки, обеспечивает занятость населения и занимает собственную нишу среди объектов инфра-структуры.

Вологда – столица региона

В двух километрах северо-восточнее городского массива Вологды, в излучине реки Вологды, расположен Спасо-Прилуцкий монастырь, основанный в 1371 году Дмитрием Прилуцким – вид-ным деятелем русской церкви второй половины XIV века, сподвижником Сергия Радонежского.

Датой основания города принято считать 1147 год, когда, по преданию, вологодский чудо-творец Герасим пришел на реку Вологду на «великий лес» и застал там деревянную церковь Вос-кресения, вокруг которой и раскинулся «средний посад малого Торжка». Древний русский город служил «воротами» на Север, был крупным торгово-ремесленным центром, форпостом Москвы в борьбе с иноземными завоевателями.

В 1555 году Россия заключила торговый договор с Англией. В то время морской торговый путь проходил через Белое море и северные реки.
Царь Иван Грозный стремился превратить город в свою северную резиденцию, в связи с этим началось строительство грандиозного Кремля, закладывается величавый Софийский кафед-ральный собор (1568-1571 гг.).

До конца XVII века Вологда сохраняла роль форпоста на Севере России. Вологжане сража-лись на поле Куликовом, отражали нападение польско-литовских захватчиков.

В начале XVIII века в Вологде бывал Петр I. В память о его пребывании в доме голландских купцов Гоутманов был организован первый городской музей.

С именем Вологды связаны многие страницы в истории русской культуры. Вологодская зем-ля дала России немало выдающихся деятелей науки, литературы, искусства. Среди них поэт К. Ба-тюшков, писатель В. Гиляровский, знаменитый художник-баталист В. Верещагин, физиолог Н. Введенский, авиаконструктор С. Ильюшин, летчик-космонавт П. Беляев. Каждый из них провел часть жизни в этом северном городе. И в настоящее время богата земля Вологодская талантами – известны на всю страну имена вологодских литераторов О. Фокиной, Н. Рубцова, С. Викулова, А. Яшина, В. Белова и многих других.

В древней Вологде были развиты ремесла: столярные, плотницкие. «Дом, где резной пали-сад...». Кто не помнит этих слов из когда-то очень популярной песни о Вологде. И сейчас немало домов на Вологодчине украшено этими де​ревянными кружевами.

А с начала XIX века в Вологде зародилось кружевоплетение. Вологодские кружева пользу-ются особой известностью. Слава от них давно перешагнула рубежи нашей страны. Изделия воло-годских кружевниц получили высокую оценку на Парижской, Брюссельской и других между-народных выставках. Вологодские кружева представлены кружевной фабрикой «Снежинка».

А вологодское масло... Оно приобрело огромную известность не только в нашей стране, но и за рубежом.

Инвестиционный паспорт Рязанской области
По объемам производства промышленной продукции Рязанская область занимает ведущее место в Центральном федеральном округе. В регионе имеется более 100 инвестиционных и инно-вационных проектов на сумму необходимых финансовых вложений около 500 миллионов долла-ров США. По показателю «Объем инвестиций в основной капитал» Рязанщина занимает десятое место в ЦФО РФ, а по темпам их вложения – седьмое место. В региональном законе «О государ-ственной поддержке инвестиционной деятельности в Рязанской области» представлен обширный комплекс мер поддержки как иностранных, так и российских предпринимателей.
Первыми, известными из летописных источников, обитателями Рязанской земли были пле-мена угро-финской группы – мерь, весь, мурома, мещера, мордва и другие, давшие многие сохра-нившиеся до сего времени географические названия на территории Рязанской области. Охота, ры-боловство, дары леса давали пищу, одежду, жилище.

Перемещение славянских племен на восток в конце I тыс. н.э. привело в верхнее и среднее течение Оки – в Мещерский край – племена вятичей и радимичей. Мирное проникновение славян-ских племен завершилось подчинением приокских земель Киевскому княжеству. Дальнейшему их продвижению на восток оказывало эффективное сопротивление государство Камских Болгар.

Хотя в те годы именем Рязань называли целую страну, но ее одноименная столица упомина-ется в Никоновской летописи только в 1096 г. По последним археологическим данным, город Ста-рая Рязань был основан в X веке (в 50 км к юго-востоку от современной Рязани).

Переяславль Рязанский (нынешняя Рязань) впервые упомянут в Следованной Псалтыри: «В лета 6603 (1095 г. в современном летоисчислении) заложен бысть град Переяславль Рязанский...». Его название и возникновение многие историки связывают с именем черниговского князя Ярослава Святославича (внука Ярослава Мудрого).
Несмотря на огромную территорию края, несмотря на разноплеменный состав населения, на-род постепенно крестился, строил церкви и монастыри. С XII в. существовал уже Ольговский Ус-пенский монастырь (современное село Льгово) – один из древнейших в Северо-Восточной Руси. Муромо-Рязанская земля была в это время в ведении Черниговской епархии, но в 1198 г. образу-ется самостоятельная епархия с кафедрой в Старой Рязани.

В селе Ласково близ Переяславля Рязанского по преданию родилась в семье «древолазца бортника» дева Феврония, которая стала княгиней муромской и исцелила своего будущего супру-га князя Петра. Эти события легли в основу блестящего литературного памятника – «Повесть о Петре и Февронии». 
Героическая оборона Рязани (Старой) в 1237 г., первой встретившей полчища Батыя, и под-виг Евпатия Коловрата составляют яркую страницу российской истории. После разрушения Ста-рой Рязани, а также последующих нашествий кочевников, ее место в княжестве постепенно зани-мает Переяславль Рязанский, унаследовавший с годами и название прежней столицы.

В 1444 г. при отражении набега татарского царевича Мустафы впервые в летописи упомина-ются казаки рязанские, давшие начало российскому казачеству.

После смерти Олега Ивановича его потомки не преуспели в противостоянии Москве, и Ря-занское княжество, закончив свое существование в 1521 г., официально вошло в состав Московс-кого государства. В Переяславль назначается московский наместник окольничий Хабар Симский.

В ХVI-ХVII вв. Рязанский край, являясь южной границей государства, страдая от частых разорительных набегов кочевников, никогда не прекращал своей созидательной деятельности. Необычайное трудолюбие и жизнестойкость народа позволяли быстро залечивать раны, развивать хозяйство.

В середине XV в. великий князь Московский Василий II Темный жалует Городец Мещерс-кий с окрестными землями татарскому царевичу Касимхану, который пришел на русскую службу из Казани и активно проводил политику Москвы в крае. Далее возникает удельное Касимовское княжество (царство), просуществовавшее до 1681 г., где мирно жили православные русские и му-сульмане-татары. Касимовский хан Симеон Бекбулатович в 1575 г. был соправителем царя Ивана IV Грозного.

Крупные царские вотчины были на территории современного Скопинского района, и мест-ному воеводе предписывалось разводить свиней, овец, домашнюю птицу, заводить пасеки, дер-жать до 500 лошадей. Государство закупало здесь в больших количествах рожь, пшеницу, овес, гречиху, пшено, птицу и мясо.

В конце XVI в. делом государственной важности было строительство Большой засечной чер-ты – системы оборонительных сооружений, с которой связано возникновение и развитие в крае многих населенных пунктов. В Большую засечную черту входили Шацкая, Рижская, Рязанская, Веневская засечные черты, а в Рязанскую, в свою очередь, Волжская засека.

По административно-территориальному делению в 1708 г. Рязань вошла в Московскую гу-бернию как Переяславль-Рязанский уезд. В 1719 г. по указу «Об устройстве Губерний и об опре-делении в оныя правителей» создается Переяславль-Рязанская провинция, куда входили города Сапожок, Михайлов, Пронск, Гремячев, Печерники.

Рязанская губерния учреждена по указу Екатерины II 28 февраля 1778 г. С этого времени город Переяславль-Рязанский – административный центр губернии – получает имя Рязань. В конце XVIII в. город насчитывал 10 тыс. жителей, где процветали торговля и ремесла, действовали 12 небольших заводов и фабрик. Устойчивое экономическое положение позволяло содержать в Рязани оперно-драматический театр (открыт в 1787 г.), народное училище, типографию, сеть богоугодных заведений, духовное училище и духовную семинарию.

Рязанская губерния в то время подразделялась на следующие уезды – Рязанский, Данко-вский, Егорьевский, Зарайский, Касимовский, Михайловский, Пронский, Раненбургский, Ряжский, Сапожковский, Скопинский, Спасский.

В целом экономика губернии во второй половине XVIII в. развивается стабильно. В трудах вольного экономического общества за 1767 г. находим информацию о Рязанском крае: «Крестьяне содержат разное количество скота. Обыкновенно, если семья не очень большая, крестьянин имеет две лошади, 1-2 коровы, 5-6 овец, несколько свиней, ... гусей во всяком селе и деревне держат довольно. Для откорма в осень их содержат в садки, а битыми солят и коптят... В здешнем народе всякий в звании своем располагается хорошо и семьянистых людей довольно, а живут люди нео-динаково, лет по шестьдесят и по семьдесят, и более... Каждый земледелец тщится во всяком до-вольствии себя видеть».
Наибольшее количество пахотной земли занимали рожь и овес. Кроме того, из злаковых вы-ращивались пшеница, гречиха, горох, чечевица, ячмень, просо. Урожайность зерновых в благо-приятные годы составляла "сам-шесть", "сам-семь" (то есть сбор в шесть-семь раз превышал по-сеянное) и более. Из овощей возделывались капуста, репа, морковь, свекла, брюква, редька, огур-цы, тыква, дыня, арбузы, а с конца XVIII в. – картофель.

Трехпольная система земледелия сохранялась до начала XIX в., но постепенно в хозяйствах крупных землевладельцев она была заменена на многополье.

Во второй половине XIX в. передовое земледелие в губернии представляли крупные земле-владельцы (количество земли более 500 десятин), которых насчитывалось 240. В хозяйствах ис-пользовались многопольные севообороты, разводился скот только продуктивных элитных пород. Имелись большие фруктовые сады (от 10 до 50 десятин) с собственными питомниками, где выра-щивались до 80 сортов яблок и груш. Практически все хозяйства занимались лесонасаждением, облагораживая овраги и другие неудобные земли. По возможности в хозяйствах устраивали вино-куренные, конные, кирпичные заводы.

Первыми в XVIII в. возникли такие отрасли, как металлургия (чугунолитейные заводы, игольные фабрики), текстильное производство (суконные, бумагопрядильные, канатные, полотня-ные фабрики), кожевенное производство. В XIX в. развивается угледобывающее и цементное про-изводство, кирпичные, кафельные, спичечные заводы. На севере губернии возникли стекольные заводы (в 60-е годы – более 20).

В южных уездах Рязанской губернии развитие получили отрасли переработки сельско-хозяйственной продукции – крахмалопаточная, свеклосахарная, маслобойная.

Уездные города губернии представляли собой очаги развития культуры, промышленности и торговли. Крупнейшим таким городом в губернии начала XX века был Скопин. В нем насчи-тывалось 1200 домов с населением 14500 человек. Имелись 9 церквей, 11 учебных заведений (ду-ховное училище, реальное училище, женская гимназия, воскресная школа и другие), 2 читальни, библиотека, 3 аптеки, земская больница, 7 заводов и фабрик, 64 промысловых предприятия, база-ры (2 в неделю), 4 ярмарки в год. Торгово-промышленный оборот Скопина достигал 2,5 млн. руб-лей в год.

В конце XIX начале XX веков крупные села с населением более 4 тыс. человек были не ред-костью в крае (Ухолово, Чернава, Путятино, Песочня, Сараи, Мердушь, Сасово, Ижевское и дру-гие). Их годовой промышленно-торговый оборот составлял от 100 до 900 тыс. рублей. Обычно в таких селах было 2-3 храма, 2 школы, больница, аптека, почта, несколько десятков торговых лавок, около десятка небольших заводов по изготовлению чугуна, сельскохозяйственных машин (конные плуги, молотилки и т.п.), кож, кирпича, крахмала, а также винокуренные, сыродельные, канатные, стекольные производства, маслобойни, мельницы, элеваторы и т.п. Проводились еженедельные базары и ежегодные ярмарки. В одном только Скопинском уезде было 36 сел с населением более полутора тысяч человек.

В 1863 г. Московско-Казанская железная дорога была проведена до Рязани, в 1865 г. начато строительство железной дороги на Козлов (Мичуринск), в 90-е годы XIX в. через Сасово про-тянулась железнодорожная линия на восток России.

Безусловно, развитие железной дороги, наряду с традиционным и уже достаточно развитым речным судоходством, имело важнейшее значение для развития экономики края. В конце XIX в. станция Ухолово отгружала свыше 16 тыс. тонн. зерна, а станция Сасово – около 13 тыс. тонн раз-личных грузов (лес, пиломатериал, хлеб). Рядовая пристань Ватажки отправляла до 16 тыс. тонн хлеба, железа, леса и пиломатериалов.

В 1929 г. практически вся территория Рязанской губернии вошла в состав Московской об-ласти, а в 1937 г. была образована самостоятельная Рязанская область.
Рязанская область находится в центре Европейской части России. Площадь территории – 39,6 тыс. кв. км. В область входит 29 муниципальных образований. Административный центр – г. Рязань (расположен в 200 километрах к юго-востоку от Москвы). Население города – 535 тыс. человек. Рязанская область расположена в понижении между Среднерусской и Приволжской воз-вышенностями в центральной части Русской равнины. Река Ока делит территорию области на две части – северную лесную и южную, включающую зоны широколиственных лесов и лесостепи. Северная часть – пониженная (входит в Мещеру). Реки области относятся главным образом к бассейну реки Оки. По своему режиму это равнинные реки, для них характерно высокое весеннее половодье.

Климат области умеренно континентальный. Средняя температура января минус 10° С, июля +20° С. В год в среднем выпадает 500 мм осадков (25-30 % — в виде снега). Агроклиматические условия неоднородны, они изменяются как при продвижении с севера на юг, так и под влиянием рельефа, ландшафта, типа почвы и других местных особенностей.

Население области на 1 июня 2012 года составило 1201,4 тыс. человек. В Рязанской области проживают люди почти 70 национальностей. Более 96% населения составляют русские. Далее в порядке убывания численности – украинцы, мордва, татары, белорусы.

Религия большинства населения Рязанской области – православие.

Рязанская область – одна из плотнонаселенных и хорошо освоенных областей России. Средняя плотность населения – 32 человека на квадратный километр, в том числе сельского 11,6, что выше чем в среднем по России. Рязанская область является урбанизированным регионом. До-ля городского населения – 69%. Население по области размещается относительно равномерно. Не-которые территориальные различия связаны с размещением городов.

Многовековая история Рязанской области неотделима от судьбы России. Периоды высо-чайшего расцвета сменялись упадком и разорением. 
Самым тяжелым испытанием для Руси стало татаро-монгольское нашествие. Рязанская земля приняла на себя первый и самый страшный удар. В старинных летописях подробно повествуется о героической обороне Рязани в 1237 году. Евпатий Коловрат, сражавшийся с завоевателями, стал одним из национальных героев средневековой Руси. Рязанцы самоотверженным трудом, ратными подвигами, научными открытиями вписали немало славных страниц в отечественную историю. 500 георгиевских кавалеров, 300 Героев Советского Союза и Героев России, 42 полных кавалера ордена Славы дала родине Рязанская земля. Имена академика Ивана Павлова и поэта Сергея Есе​нина, основоположника космонавтики Константина Циолковского и певцов братьев Пироговых, географа, путешественника Петра Семенова-Тяншанского и выдающегося селекционера Ивана Мичурина знают во многих странах мира.

Рязанская область богата полезными ископаемыми – известняками, мергелями, огнеупор-ными и тугоплавкими глинами, песками. Особенно ценны цементные известняки, стекольные и кварцевые пески. Имеются месторождения фосфоритов, гипсоносных пород, бурого железняка, угля, минеральных красок. Важнейшим природным богатством является залегающий мощным пластом, высококачественный торф. На территории области более 500 крупных естественных во-доемов с большими сапропелевыми отложениями. Лесные ресурсы региона характеризуются сле-дующими показателями: общая площадь лесного фонда – 1053 тыс. га, в том числе хвойных пород – 590 тыс. га. В области создан Окский биосферный заповедник, имеющий международное зна-чение, и национальный государственный природный парк.
Промышленность Рязанской области обладает большим научным и производственным по-тенциалом. Более 1800 промышленных предприятий насчитывает индустрия Рязанского края. 
Особенно динамично развиваются следующие обрабатывающие производства:

· производство кожи, изделий из кожи и производство обуви;

· обработка древесины и производство изделий из дерева;

· производство кокса и нефтепродуктов;
· химическое производство;

· металлургическое производство и производство готовых металлических изделий;

· производство электрооборудования, электронного и оптического оборудования.

Энергетический комплекс Рязанской области представлен ОАО «Рязанская ГРЭС» (одной из крупнейших в Европе), ГРЭС-24 ОАО «Рязаньэнерго», ООО «Ново-Рязанская ТЭЦ». Рязанская область является энергоизбыточной и потребляет лишь 40% производимой энергии.

В результате стабилизации работы промышленных предприятий значительно повысилась ин-вестиционная привлекательность региона. На территории области на сегодняшний день заре-гистрировано более 80 предприятий с участием иностранного капитала и 50 филиалов. Объем фак-тических иностранных инвестиций в экономику области за последние шесть с половиной лет составил 182,7 млн. долларов США.

В целом по показателю «Объем инвестиций в основной капитал» Рязанская область занимает 10 место в ЦФО РФ, а по темпам их вложения – 7 место.

В регионе имеется более 100 инвестиционных и инновационных проектов на сумму необ-ходимых финансовых вложений около 0,5 млрд. долл. США, которые представили почти 70 пред-приятий и организаций области в различных отраслях промышленности, сельского хозяйства, в культурной и социальной сферах.
Учитывая важность создания благоприятного инвестиционного климата, в регионе разрабо-таны меры по стимулированию инвестиционной деятельности, которые нашли отражение в законе «О государственной поддержке инвестиционной деятельности на территории Рязанской области». В законе представлен обширный комплекс мер государственной поддержки инвесторам, как оте-чественным, так и зарубежным. Ситуация для притока капитала в область сегодня как никогда благоприятная.

В регионе реализуются следующие крупные проекты с участием отечественного и иностран-ного капитала:

· продолжается реконструкция ЗАО «Рязанская нефтеперерабаты​вающая компания», в ко-торую инвестировано 400 млн. долларов США. Реализация проекта выведет предприятие в лидеры по производству горюче-смазочных материалов мирового качества;

· запущена в эксплуатацию первая очередь горнообогатительного комбината «Мураевня» в Милославском районе, в строительство которого вложено 300 миллионов рублей, а общая стоимость проекта составит 20 миллионов долларов;

· продолжается модернизация комбината «Ибредькрахмалпатока»;

· введен в эксплуатацию Скопинский фармацевтический завод;

· начата реконструкция Михайловского цементного завода.

По объемам производства промышленной продукции среди областей Центрального феде-рального округа Рязанская область занимает одно из ведущих мест. Главным центром промыш-ленного производства является Рязань, где выпускается свыше половины всей продукции.

В сложившихся рыночных условиях многие предприятия осваивают производство новых видов продукции, осуществляют диверсификацию производства.

Успешное завершение программы модернизации и реконструкции ЗАО «Рязанская нефте-перерабатывающая компания» позволит заводу оптимизировать выход нефтепродуктов, произ-водить продукцию, удовлетворяющую растущую потребность в «чистом» и высококачественном топливе в России и Европе. Мощности по переработке нефти составят около 13 млн. тонн в год.

ФГУП «Государственный Рязанский приборостроительный завод» входит в число крупней-ших промышленных предприятий России и является лидером по производству сложных авиаци-онных радиолокационных станций для самолетов МиГ-29, СУ-27, СУ-30 и их модификаций.

Научная и производственная база ОАО «Завод «Красное знамя» позволяет разрабатывать и изготавливать сложные наукоемкие изделия радиотехнического профиля, соответствующие совре-менным требованиям. Более 30 лет завод выполняет заказы Российского авиационно-косми-ческого агентства.

Системы подвижной радиотелефонной связи «Гранит», выпускаемые ОАО «Рязанский ра-диозавод», позволяют оперативно разворачивать многозонные сети транкинговой связи в интересах различных ведомств и служб.
ОАО «Рязанский завод металло-керамических приборов» – единственный в России и странах СНГ по производству герметизированных магнитоуправляемых контактов (герконов). Произ-водственные мощности предприятия рассчитаны на изготовление 200 млн. шт. герконов в год.

Уникальный производственный комплекс – ОАО «Рязанский завод автомобильных агре-гатов» – изготавливает передние и задние оси для автомобилей, гипоидные мосты и запчасти к автомобилям марки «ЗИЛ», автобусам «ЛАЗ», «ПАЗ», «МАРЗ».

Один из крупнейших кожевенных заводов в Европе – ЗАО «Русская кожа» – производит бо-лее 30 % кожи, выпускаемой в России. Уровень механизации и автоматизации производства – 90%. Завод специализируется на выпуске кож для верха обуви, кожи для одежды, мебели и др.

Модельеры ООО «Рязаньвест» предлагают покупателям свыше 70 новых моделей обуви еже-годно. Фабрика работает по немецкой технологии, и высокое качество обуви позволяет экспор-тировать ее во многие страны – Германию, США, Венгрию...

Ведущее предприятие автомобильной промышленности Рязанской области – ОАО «Ско-пинский автоагрегатный завод» – обеспечивает своей продукцией (рычажные амортизаторы и пневматические тормозные краны) не только главные конвейеры в городе Тольятти, но и другие автомобильные заводы страны.

Продукция ОАО «Теплоприбор» пользуется устойчивым спросом на рынке контрольно-из-мерительных приборов для энергетики, нефтегазовой, химической и перерабатывающей промы-шленности, для атомной энергетики, ракетной техники, морского флота.

Продукция с торговой маркой ОАО «Рязанский станкостроительный завод» известна во всем мире более 50 лет. В настоящее время на заводе разработано и освоено производство широкой номенклатуры металлообрабатывающего оборудования для аэрокосмической и нефтегазовой от-раслей, железнодорожного транспорта, топливно-энергетического комплекса, автомобильной и оборонной промышленности.

Самое крупное предприятие в России и СНГ по производству мягких кровельных мате-риалов – ЗАО «Рязанский картонно-рубероидный завод». Помимо традиционных кровельных материалов завод предлагает суперсовременные наплавляемые материалы.

Основным видом деятельности ОАО «Деревообрабатывающий завод» является изготовление оконных и дверных блоков, строгано-погонажных изделий и пиломатериалов. План технического перевооружения деревообрабатывающего производства позволит улучшить экологическую обста-новку, вести глубокую переработку исходного сырья.

Большой вклад в экономику региона вносит ФГУП РКБ «Глобус». Среди предприятий, вхо-дящих в Федеральное агентство по промышленности, РКБ «Глобус» занимает лидирующее место по результатам научно-технической деятельности.

Научно-исследовательский институт газоразрядных приборов – ОАО «Плазма» – является одним из мировых лидеров по разработке , плазменных мониторов с высоким разрешением и ма-лой диагональю, а также плазменных панелей с узким швом герметизации для больших наборных экранов. Уникальные лазерные установки и медицинские аппараты производства ОАО «Плазма» применяются в терапии, офтальмологии, стоматологии, в диагностике и лечении различных забо-леваний.

Заслуженной популярностью пользуются лечебные аппараты ОАО «Елатомский приборный завод» серии «Домашний доктор», которые применяются при самых различных заболеваниях и имеют ярко выраженный лечебный эффект.

Богатый опыт русских рецептов и традиций изготовления и выпечки использует в своем производстве ОАО «Рязаньхлеб». Четыре хлебозавода, входящие в объединение, выпускают более ста наименований хлебобулочных, кондитерских и макаронных изделий, которые пользуются неизменным спросом на различных выставках и конкурсах.

В результате технических и организационных мероприятий мощность кондитерской фабрики  ОАО «Красный Октябрь» возросла до 17750 тонн в год. Введены в эксплуатацию линии по про-изводству помадных и пралиновых сортов конфет, трюфельная линия и т.д. В настоящее время ОАО «Красный Октябрь» вошло в состав крупного кондитерского холдинга ООО «Объединенные кондитеры» с объемом выпуска продукции более 260 тыс. тонн и товарооборотом 17,4 млн. руб.

На территории ЗАО «Касимовская кондитерская фабрика» создано совместное предприятие ООО «Шоколадная фабрика «Мещера», с объемом иностранных инвестиций 1500 тыс. долларов США. Сегодня с конвейера сходит более 30 видов продукции – шоколадные конфеты, батончики, карамель, мармелад и др.

В целях обеспечения реального экономического роста правительством Рязанской области разработана «Программа экономического и социального развития Рязанской области на 2010-2015 гг.». Предполагаемые мероприятия смогут обеспечить приток инвестиций в регион и, как следствие, стабилизацию социального положения и улучшение качества жизни населения.
Сельское хозяйство области специализируется на выпуске продукции животноводства и яв-ляется поставщиком молока, мяса, шерсти, яиц, а также крупным поставщиком овощей, карто-феля, зерна.

Предприятия промышленности и агропромышленного комплекса имеют хорошие перспек-тивы для расширения выпуска конкурентоспособной продукции.

Инвестиционный паспорт Самарской области
Географическое положение
Трудно представить себе более удачное и великолепное месторасположение Самары – адми-нистративного, промышленного и культурного центра Среднего Поволжья. Город стоит в центре бескрайнего степного простора, на высоком левом берегу Волги, окаймленный Жигулевскими го-рами. Основная часть города находится в междуречье Волги и ее левого притока – реки Самары.
Перепад высот берегов Волги достигает от 28 м до 150-200 м. Жигулевские горы рядом с Самарой образуют Самарскую Луку. Самара протянулась на 50 км в длину и 20 км в ширину, за-нимая 46597 га площади. Через ее территорию проходит множество воздушных, железнодорож-ных и водных путей сообщения, автомобильных магистралей, она выгодно связана со всеми зна-чимыми регионами России и другими республиками. Главное значение в водном транспортном пути играет Волга – великая судоходная река, обладающая высокими рыбными запасами и за-нимающая площадь в 53,6 тыс. кв. км. Она связывает Поволжье с Балтийским, Азовским и Чер-ным морями. Самарская область граничит на юге с Саратовской (Нижнее Поволжье), на западе – с Ульяновской (Приволжский район), на севере – с Татарстаном, на востоке – с Оренбургской обла-стью (Уральский район).

На территории Самарской области расположено 11 городов – Самара, Тольятти, Сызрань, Новокуйбышевск, Чапаевск, Отрадный, Жигулевск, Октябрьск, Кинель, Похвистнево, Нефтегорск. 10 из них областного значения, один город – районного подчинения. Кроме того, Самара и Толь-ятти разделены на 12 городских районов. На всю область приходится 1333 сельских населенных пункта – это 324 сельских администрации и волости, а также 27 сельских районов – Алексеевский, Безенчукский, Богатовский, Большеглушицкий, Большечерниговский, Борский, Волжский, Елхов-ский, Исаклинский, Камышлинский, Кинельский, Кинель-Черкасский, Клявлинский, Кошкинский, Красноармейский, Красноярский, Нефтегорский, Пестравский, Похвистневский, Приволжский, Сергиевский, Ставропольский, Сызранский, Хворостянский, Челно-Вершинский, Шенталинский, Шигонский. Поселков городского типа в регионе насчитывается порядка 24.

Климат Самарской области умеренно континентальный, но, по сравнению с западом России, лето здесь значительно теплее, а зима суровее. Поэтому довольно часто устанавливается длитель-ная сухая погода с малым количеством осадков. Среднегодовая температура воздуха равна 3,8° С. Средняя температура наиболее жаркого месяца — июля +20,7° С (колебания от + 18° С до + 25° С), а самого холодного – января –13,8° С (от –16° С до –12° С). Несмотря на это, зимой мороз может достигать до –35° С, а летом устанавливается жаркая погода до +33° С. Среднегодовое количество осадков составляет 372 мм, две трети из которых выпадает в апреле-октябре, а мак-симум осадков приходится на июль-август. Сумма часов солнцестояния невелика – 1500-1700 ча-сов.

Рельеф Самарского края причудлив и разнообразен и в сочетании с растительностью обра-зует неповторимые пейзажные ландшафты. По правобережью Волги протянулась Приволжская возвышенность, в Жигулях достигающая высоты 375 м. Левый берег реки низменный и плоский. В северной части Самарской Луки тянутся Жигулевские горы – одно из красивейших мест на всей Восточно-Европейской равнине. Гористый рельеф – утесы и скалы, глубокие долины – сделали Жигули ценными в эстетическом и научно-познавательном плане.

Вся область расположена в Русской равнине на стыке трех природных зон – лесной, степной и переходной между лесом и степью – лесостепной. Такое географическое положение определяет разнообразие природных зон – от таежных лесов и древнейших торфяных болот до бескрайних степных пространств и бесчисленных водоемов. Большая часть природных ландшафтов разрушена хозяйственной деятельностью человека. Сохранившиеся природные территории объявлены памят-никами природы.

В 1984 г. на Самарской Луке был создан национальный парк «Самарская Лука».

Изумителен своеобразный мир природы в долине Волги. Многочисленные острова покрыты тростником, тополями и ивой, изрезаны протоками и бесчисленными озерками. В северной части распространены широколиственные леса с участками степей, на песчаных речных трассах стоят сосновые боры. На' юге области протянулись степи с темно-каштановыми почвами. Почвенный покров Самарской области подчинен общей широтной зональности и характеризуется типичными черноземами.

В связи с созданием водохранилищ в Самарской области появились возможности развития орошаемого земледелия, возросла площадь пашни, увеличилось производство животноводческой продукции. Это дало возможность разместить в Самаре предприятия мукомольной промыш-ленности. Жаркие летние месяцы в области дают достаточно тепла и света для созревания и выращивания различных сельскохозяйственных культур. В южных районах выращивают куку​рузу, сахарную свеклу, виноград, бахчевые культуры.

Самарская область – поставщик шерсти и мяса, а также ценных осетровых рыб.

Экономический потенциал

По перспективам развития и экономическому потенциалу Самарская область занимает одно из ведущих мест среди регионов Российской Федерации. Инвесторов привлекает в этот регион, как выгодное географическое положение, так и наличие природных ресурсов, уровень образова-ния населения, степень развития науки, внедрение научно-технических достижений, его сово-купная покупательская способность. Инвестиционная привлекательность области постоянно рас-тет, что свидетельствует о большой проделанной работе по улучшению инвестиционного климата. Администрация области прилагает все силы для того, чтобы добиться наилучших результатов, на-правленных на продвижение рыночных преобразований в экономике. По уровню инвес-тиционного потенциала Самарская область занимает пятое место по России, что указывает на её высокую развитость в области важнейшего института рыночной экономики – финансовой ин-фраструктуры (банков, бирж, страховых компаний, фондов). Без инвестиций невозможна эконо-мическая стабильность и экономический рост, поэтому администрация области старается создать такие условия для инвесторов, при которых им будет выгодно работать, вкладывая свой капитал. К работе в области привлекаются, в равной степени, отечественные и иностранные инвесторы.

В Самарской области создаются различные структуры, которые ориентированы на поддерж-ку и сопровождение инвестиционной деятельности. В соответствии с действующим Федеральным законом, инвесторам, работающим на территории области, предоставляются льготы. Основопо-лагающими нормативными документами являются законы Самарской области «О внесении из-менений и дополнений в закон Самарской области «Об инвестициях Самарской области», «О земле», «О внешнем долге», «Об особых экономических зонах на территории Самарской области», постановления региональной власти «Порядок проведения конкурсов инвестиционных проектов, финансируемых кредитными ресурсами областного бюджета», «Положение о порядке передачи в залог имущества Самарской области», «Положение о предоставлении областных государственных гарантий», «Порядок применения льготного налогообложения на территории Самарской области». Все эти правовые акты предоставляют ряд налоговых льгот – на имущество, на прибыль, на поль-зование автомобильными дорогами, на землю и многое другое. Гарантом обеспечения предос-тавления льгот является администрация области. В области действует программа «Региональная инвестиционная инициатива», которая объединяет две основные цели – привлечение российских (национальных) и иностранных инвестиций, стимулирующих экономический рост. Программа ра-ботает по 14 направлениям, охватывая различные сферы жизнедеятельности, проводя переобу-чение финансовому и инвестиционному менеджменту специалистов департамента по экономике и финансам администрации области. Региональные власти оказывают всестороннюю поддержку в работе этой программы. В регионе регулярно проводятся международные, общероссийские и ре-гиональные встречи, конференции, симпозиумы по привлечению инвестиций.

В ближайшем будущем Самарская область имеет перспективу стать центром деловой актив-ности для иностранных партнеров, так как администрация области активно сотрудничает с инвес-тиционными инфраструктурами своего региона.

Администрация поддерживает и ищет новые контакты с международными инвестиционными структурами, консалтинговыми организациями мирового уровня, зарубежными финансовыми инс-титутами, которые осуществляют научные исследования в области инвестиционной деятельности, занимаются разработкой инвестиционных проектов, проводят техническую, технологическую, правовую, финансовую экспертизу, маркетинговые исследования.

В области работает ряд ведущих международных консалтинговых компаний – «Прайс Уотер-хаус», «Буз Ален & Гамильтон» и др. Наряду с американскими компаниями активную консал-тинговую деятельность на территории области развернула французская инвестиционно-консал-тинговая компания Societe Generale Finance Development (SGFD).
Листая страницы истории

Развитие и становление хозяйственного комплекса Поволжья стало складываться еще в до-революционные годы. Бóльшей частью оно обусловливалось тем, что на Волге находились круп-ные перевалочные и торговые пункты, которые привели к образованию крупных торговых цент-ров. Первое время Поволжье было аграрным районом, но после Великой Отечественной войны на-чинается бурное развитие электроэнергетики, освоение ресурсов нефти и газа, создается произ-водство нефтехимической продукции. В Поволжье строятся крупнейшие гидроэлектростанции – Волгоградская, Самарская, Саратовская, Нижнекамская. Эти электростанции сыграли огромное значение в образовании ряда крупных производств на предприятиях  металлургии, машинострое-ния, химической промышленности. Кроме того, в области наметились возможности расширения орошаемого земледелия. В Поволжье появляются новые города.

Самарская область является самым развитым индустриальным регионом Поволжья. Среди 89 субъектов Российской Федерации область по общему объему розничного товарооборота нахо-дится на втором месте, сразу за Москвой. Её экономика испытывала спад, но он был ниже, чем в других регионах России. Влияние мирового финансового кризиса испытали отрасли нефтяной и химической промышленности, машиностроения, военно-промышленного комплекса. В настоящее время Самарская область является одним из немногих российских регионов, преодолевших спад, наметилась стабильность экономики. По экономическому потенциалу Самарская область занимает одно из ведущих мест в Российской Федерации. Она входит в первую десятку регионов с высокой обеспеченностью обязательств собственными доходами и высокой сбалансированностью регио-нального бюджета.

Развитая инфраструктура, динамично развивающаяся промышленность, высокий интеллек-туальный потенциал и низкий инвестиционный риск делают область одной из наиболее привлека-тельных для размещения новых производств. Благоприятным продолжает оставаться образо-вательный уровень населения области – 10-е место по России. На 5-м месте находится область по объему промышленного производства, на 6-м – по уровню бюджетных доходов, на 17-м – по объе-му инвестиций в науку. Область в целом является одним из самых благополучных регионов Рос-сии, превратившись в центр регионального и международного взаимодействия.

Администрация области придает первостепенное значение созданию благоприятных условий для экономического развития и привлечения инвестиций. В области реализуется ряд целевых про​грамм, направленных на содействие подъему производства, развитию малого и среднего бизнеса, а также на решение социальных и экологических проблем.

В области разрабатываются и реализуются различные программы привлечения финансовых средств с международных рынков капитала. В частности, Европейский банк реконструкции и раз-вития осуществляет программы кредитования малого бизнеса с привлечением средств Сбербанка, ВТБ и Газпромбанка.

Высока экономическая активность населения области. Численность экономически активного населения превысила 1,6 млн. человек при общей численности 3,3 млн. Имеются хорошие предпо​сылки для экономического роста благодаря высокому образовательному потенциалу.

Самарская область богата полезными ископаемыми, среди которых – нефть, попутный газ, горючие сланцы, сера, гипс, известняк, битуминозные доломиты. Область считается одним из ос​новных нефтедобывающих районов страны, хотя эта деятельность постоянно снижается. Развита нефтеперерабатывающая промышленность. Ведущей отраслью специализации машиностроитель-ного комплекса является автомобильная промышленность. Среди других отраслей следует отме-тить станкостроение, подшипниковую промышленность.

Сельское хозяйство области размещено в благоприятной по комплексу агроклиматических условий зоне, специализируется на зерново-животноводческом направлении. В структуре растени​еводства, наряду с производством зерна, важную роль играют технические культуры, особенно подсолнечник, выращивается сахарная свекла и конопля. Для животноводства характерна молоч-но-мясная специализация. Овцеводство имеет полутонкорунное, мясошерстное направление. Раз-вито пчеловодство.

В области имеется развитая транспортная инфраструктура. Эксплуатационная длина желез-нодорожных путей общего пользования составляет 1,4 тыс. км, протяженность автомобильных дорог с твердым покрыти​ем – 10,2 тыс. км, внутренних судоходных путей – 525 км. По террито-рии проходят нефтепроводы «Дружба», Мангышлак-Самара, продуктопровод Тольятти-Северный Кавказ.

Центр области – город Самара – обладает мощным промышленным потенциалом и является ведущим индустриальным центром Поволжья. Выгодное географическое положение способст-вовало быстрому развитию города, и к началу XX века Самара превратилась в один из крупней-ших торговых и финансовых центров России. Город входит в первую десятку городов Российской Федерации по объему производимого национального дохода и объему промышленного производ-ства.

Главной отраслью экономики Самары является промышленность, на её предприятиях рабо-тает почти 137 тыс. человек, что составляет 40 % всего занятого населения города. Ведущее место в индустрии Самары принадлежит тяжелой промышленности (77 %). Машиностроительный комп-лекс представлен аэрокосмической, электротехнической и кабельной промышленностью, станко-строением и приборостроением, производством подшипников, оборудования для нефтедобычи, строительства и сельского хозяйства.

В городе выпускается широкий спектр сложной наукоемкой техники – пассажирские самоле-ты семейства ТУ, ракетоносители для спутников и космических кораблей, авиационные и косми-ческие двигатели, металлорежущие станки, широкий ассортимент кабельной продукции.

Большой удельный вес в структуре промышленного производства занимают производст-венные мощности по выпуску алюминиевого проката, нефтепродуктов, шоколадно-кондитерских, ликероводочных, мясных, молочных и макаронных изделий.

Предприятия малого, среднего и крупного бизнеса охватывают все сферы деятельности –  промышленность, строительство, торговлю, связь, науку, финансы, культуру. В городе работает 156 только промышленных предприятий крупного и среднего бизнеса.

Природные ресурсы

Расположившись в одном из красивейших мест, в центре огромной степи, занимая выгодное географическое положение, Самарская область богата запасами природных ресурсов. Имея доста-точно развитую минерально-сырьевую базу, область представлена углеродным сырьем, широким разнообразием минерально-строительного сырья, отдельными видами горно-технического и гор-но-химического сырья, подземными водами, в том числе содержащими гидроминеральное сырье. Важнейшими полезными ископаемыми области являются нефть и газ. Нефть содержит 7 – 11 % парафина, 12,2 % смол, значителен процент легких углеводородов. В то же время она отличается повышенной сернистостью (3 – 3,5 % ), поэтому роль этой нефти велика и как химического сырья. Всего на территории области открыто более 350 месторождений нефти. 80 месторождений нахо-дится в нераспределенном фонде недр, их разработка может быть осуществлена на основе тендера. Специалисты области решают проблему разработки и внедрения эффективных способов повыше-ния нефтеотдачи пластов. Крупнейшим в Самарской области считается Мухановское месторож-дение, но остается значительная часть неразведанных ресурсов нефти (83 – 85 %), которые можно рассматривать в качестве рентабельных для освоения.

Кроме нефти Самарская область располагает большими запасами разнообразного минераль-но-строительного сырья промышленной категории. Это строительный камень, песчано-гравийный материал, пески строительные и силикатные, кирпично-черепичное сырье, битумсодержащие по-роды, гипс и ангидрит, керамзитовое сырье, аглопоритовые глины, стекольное сырье, тугоплавкие глины, цементное сырье. Запасы каменно-строительных материалов считаются крупнейшими в Поволжье.

Горнотехническим сырьем, представленным запасами формовочных песков, область обеспе-чена более чем на 40 лет. Имеются геологические предпосылки выявления месторождений бенто-нитов и цеолитсодержащих пород.

Горно-химическое сырье области представлено фосфоритами, самородной серой, каменной солью, асфальтитами и битумами, природными битумами (прогнозная оценка их на глубинах до 500 м составляет 780 млн. тонн). Богата область и горючими сланцами, добыча и переработка ко-торых ведется на Кашпирском и Дергуновском месторождениях. Область заинтересована в прив-лечении инвестиций для освоения Дергуновского месторождения каменной соли. Ценность уни-кального Кашпирского месторождения горючих сланцев во многом определяется экспортными возможностями продуктов их переработки. Битумы и асфальтиты при использовании эффек-тивных технологий найдут применение в дорожном строительстве. В Самарской области раз-рабатываются Володинское и Сырейско-Каменодольское месторождения самородной серы. На месторождении Ширяевское идет добыча известняка.

Пластовые воды области, ввиду наличия промышленных концентраций некоторых компо-нентов (бром, йод, бор, стронций, рубидий, калий, литий), могут быть использованы при приме-нении соответствующих технологий в качестве источника гидроминерального сырья. Область в достаточной степени обеспечена запасами подземных вод, в том числе лечебно-столовыми, баль-неологическими, минеральными водами, гидроминеральным сырьем.
Инвестиционный паспорт Смоленской области

Географическое положение

Область, в современном понимании, образована 27 сентября 1937 года. Сегодня ее площадь составляет 49786 кв. км. Протяженность с запада на восток по параллели г. Гагарина – 280 км, с севера на юг по меридиану г. Рославля – 250 км. Почти целиком область расположена на Смо-ленско-Московской возвышенности, на западе Восточно-Европейской равнины. В центре и на вос-токе преобладают возвышенности, расчлененные глубоко врезанными речными долинами. Сред-няя высота поверхности около 220 метров над уровнем моря.

Возвышенности пересечены множеством рек и небольших речек (общее число последних – 1149). 60 процентов территории омывается реками Днепровского бассейна (Днепр и истоки свои берет здесь, в Сычевском районе и его главные притоки – Сож и Десна – также находятся в Смоленской области), 25 процентов – реками бассейна Волги (Угра и Вазуза), 15 процентов – реками бассейна Западной Двины. Около 50 смоленских озер имеют ледниковое происхождение.

Некогда всю территорию Смоленщины покрывали леса, сейчас они занимают около одной пятой площади. Чередование лесов и открытых пространств на холмах и в долинах рек создает пейзажи неповторимого очарования.

Климат умеренно-континентальный. Лето теплое (средняя температура июля – плюс 17-18 градусов по Цельсию), зима – умеренно холодная (средняя температура января – минус 8,5 гра-дусов). Годовое количество осадков колеблется от 530 до 650 мм.

В недрах Смоленской области залегает целый ряд полезных ископаемых – низкокалорийные бурые угли (запасы до 1,5 млрд. тонн), торф (запасы около 450 млн. тонн), ряд месторождений строительных материалов (глины, суглинки, доломиты, мел, мергель, известняки и др.). Открыты и широко используются запасы сульфатно-кальциево-магниевых минеральных вод. В озерах обла-сти имеются значительные запасы сапропеля (более 150 млн. кубометров).

Область расположена в зоне смешанных лесов. Общая площадь земель лесного фонда соста-вляет 2093,9 тыс. га, в том числе в ведении государственных органов лесного хозяйства находится 1000,2 тыс. га.

Большое значение придается развитию природных (национальных) парков, которые созданы в целях охраны ландшафтов и уникальных природных комплексов. На территории области обра-зован национальный парк «Смоленское Поозерье» площадью 146,2 тыс. га, из них 112,5 тыс. га – леса.

Земельный фонд Смоленской области составляет 4977,9 тыс. га.

Животный мир области отличается богатством и разнообразием. На ее территории обитают 55 видов млекопитающих, около 260 видов птиц, 40 видов рыб. В лесах широко распространены зайцы, белки, лисы, кабаны, лоси, волки, встречаются медведи, рыси, куницы, ласки, горностаи.

Реки и озера богаты щукой, судаком, лещом, окунем, налимом, другими видами рыб. Все это создает предпосылки для перспективной организации спортивной охоты, рыболовства, кратковре-менного отдыха.

Смоленская область – регион, обладающий большим потенциалом развития. Его составляю-щие:

· выгодное географическое положение;
· высококвалифицированные трудовые ресурсы;
· развитый перерабатывающий комплекс;
· законодательная база, обеспечивающая надежность инвестиций;
· готовность властей региона создавать благоприятные условия для инвесторов.

Бизнес-идеи, способные принести инвестору значительную прибыль

Машиностроение. Разработка комплексной аэродромной метеостанции КАМ-1.

Легкая промышленность. Внедрение технологии изготовления сетчатых шаблонов.

Пищевая промышленность. Производство кондитерских изделий (вафельные торты, сушка в ассортименте). Производство мяса бройлеров. Модернизация вафельного производства. Произ-водство минеральной воды. Реконструкция Воргинской хлебопекарни.

Деревообрабатывающая промышленность. Развитие производства для освоения нового ас-сортимента продукции мебельного комбината. Модернизация древесно-угольной печи.

Транспорт. Строительство новых троллейбусных линий в г. Смоленске. Обновление произ-водственных фондов городского автобусного пассажирского транспорта. Совершенствование гру-зовых автоперевозок на основе обновления парка подвижного состава ООО «Вяземский ямщик».

Культура, туризм и отдых. Строительство второй очереди гостиницы «Вольские дачи». Ре-конструкция памятника культуры – Смоленского унитарного муниципального предприятия (кинотеатр «Октябрь»). Строительство аттракциона «Башня кругового обзора».

Здравоохранение. Модернизация медицинского центра ООО «Эстет».

Жилищно-коммунальное хозяйство и строительство. Производство предварительно изоли-рованных труб. Создание мини-завода в г. Починок по производству экологически чистых тепло-изоляционных блоков «Геокар» из местного сырья – торфа. Строительство нового кирпичного завода. Комплексная система управления твердыми бытовыми отходами в г. Рославль.

Объем продукции и индекс промышленного производства

В прошлом году промышленность области произвела продукции (работ, услуг) в действую-щих ценах на сумму 8418,2 млн. рублей, индекс промышленного производства составил более 100%. Объем продукции с учетом неформальной деятельности сложился в размере 9380,4 млн. рублей.

Всеми категориями производителей отгружено потребителям промышленных товаров на 7809,1 млн. рублей (93 % к произведенной).

Рост объемов производства обеспечен на предприятиях черной и цветной металлургии, лес​ной, деревообрабатывающей и целлюлозно-бумажной, стекольной и фарфорофаянсовой, муко-мольно-крупяной и комбикормовой промышленности (на 15 – 50 %), электроэнергетике, хими-ческой и нефтехимической промышленности, в производстве строительных материалов, в пище-вой промышленности (на 1 – 7 %).

Предпринимательство

За последнее десятилетие в Смоленской области заложены основы для развития малого предпринимательства – приняты нормативные правовые акты, связанные с осуществлением под-держки малого предпринимательства, формируются элементы современной рыночной инфра-структуры, предоставляющей субъектам малого предпринимательства образовательные, информа-ционные, консультационные и финансовые услуги.

Ежегодно увеличивается количество индивидуальных предпринимателей. Субъекты малого предпринимательства осваивают новые виды деятельности, расширяют свое присутствие во всех отраслях экономики. Созданы профессиональные союзы и объединения предпринимателей, что способствует созданию благоприятного делового климата. По данным Смоленского областного комитета государственной статистики, с 2009 года в Смоленской области начали действовать 2,5 тыс. малых предприятий со статусом юридического лица и 45,8 тыс. индивидуальных предпри-нимателей. На малых предприятиях занято 25,7 тыс. человек, включая совместителей и лиц, ра-ботающих по гражданско-правовым договорам.

С учетом индивидуальных предпринимателей и членов крестьянских (фермерских) хозяйств (14,5 тыс. человек, включая наемных работников) численность занятых в сфере малого предп-ринимательства составляет почти 86 тыс. человек. Малыми предприятиями (юридическими лица-ми) было выпущено товаров (услуг) на 3,4 млрд. рублей.

Несмотря на позитивные результаты, деятельность субъектов малого предпринимательства пока не оказывает заметного влияния на экономические показатели Смоленской области: на 1000 жителей приходится 2 малых предприятия (в среднем по Центральному федеральному округу этот показатель равен 8,5, по Российской Федерации – 5,8). Доля продукции малых предприятий в валовом региональном продукте в среднем составляет более 8 процентов (по России – 11-12 про-центов от валового внут​реннего продукта). В общей доле субъектов малого предпринимательства в основных отраслях экономики Смоленской области продолжает доминировать непроизводст-венная сфера деятельности (оптовая и розничная торговля). Основными причинами, препятствую-щими дальнейшему развитию малого предпринимательства в Смоленской области, являются: 
- несовершенство нормативно-правовых актов, связанных с осуществлением поддержки ма-лого предпринимательства в Смоленской области; 
- наличие административных барьеров, дублирование функций контролирующих органов; 
- низкий уровень инфраструктуры поддержки и развития малого предпринимательства в муниципальных образованиях; 
- наличие проблем в приобретении и аренде помещений, оборудования, обеспечении безо​пасности деятельности субъектов малого предпринимательства; 
- неэффективное использование имеющихся излишних производственных площадей, обору-дования, высвобождающихся в результате структурной перестройки государственных и му-ниципальных предприятий; 
- ограниченные возможности в привлечении инвестиций; 
- отсутствие возможности получения кредитов начинающими индивидуальными предприни-мателями; 
- трудности в привлечении внешних финансовых источников, прежде всего кредитов ком-мерческих банков (в связи с отсутствием у малых предприятий необходимого залога); 
- высокие процентные ставки по кредитам, ограниченные сроки предоставления ссуд (до 1 года); 
- большое количество форм отчетности, в том числе налоговой, даже при наличии возмож-ности выбора специальных схем налогообложения (ЕНВД, упрощенная схема и др.).
Опыт реализации на территории Смоленской области федеральных законов «О защите прав юридических лиц и индивидуальных предпринимателей при проведении государственного кон-троля (надзора)», «О лицензировании отдельных видов деятельности», «О государственной реги-страции юридических лиц» показал, что проблемы, связанные с регистрацией субъектов малого предпринимательства, контролем и лицензированием их деятельности, решены не в полной мере. Не решаются вопросы совершенствования механизма использования субъектами малого пред-принимательства имущества, находящегося в государственной собственности.

Дальнейшее развитие малого предпринимательства в Смоленской области возможно только на основе целенаправленной работы по формированию инфраструктуры поддержки и развития малого предпринимательства на уровне муниципальных образований. Одним из основных ин-струментов по поддержке и развитию малого предпринимательства в Смоленской области явля-ется специальная Программа, которая опирается на сформированную в Смоленской области ин-фраструктуру поддержки и развития малого предпринимательства. Целями Программы являются обеспечение благоприятных условий для развития малого предпринимательства, повышение тем-пов роста экономики за счет улучшения качества и эффективности использования внутренних факторов развития, инвестиционной деятельности, обеспечения поддержки субъектов малого предпринимательства органами государственной власти.

Предлагаемый комплекс мероприятий базируется на результатах выполнения предыдущих программ поддержки малого предпринимательства в Смоленской области и, с одной стороны, продолжает реализацию ранее начатых направлений, а с другой стороны – ставит новые задачи, а именно:

· увеличение доходной части областного бюджета и местных бюджетов;

· улучшение инвестиционного климата;

· совершенствование областной нормативной правовой базы по регулированию деятель-ности малого предпринимательства;

· преодоление административных барьеров на пути развития малого предпринимательства;

· решение проблемы занятости населения;

· повышение уровня реальных доходов населения;

· продвижение продукции малых предприятий на межрегиональный и международный рынки.

Реализация мероприятий Программы осуществляется с 2010 по 2014 год. На первом этапе (2010 – 2012 годы) усилия были сконцентрированы на завершении формирования целостной сис-темы, обеспечивающей развитие малого предпринимательства и, в первую очередь, на развитии и внедрении кредитно-финансовых технологий и имущественной поддержки субъектов малого предпринимательства. На втором этапе (2013 – 2014  годы) в результате реализации мероприятий Программы планируется обеспечить изменение отраслевой структуры малого предпри-нимательства в сторону увеличения числа организаций, работающих в производственной сфере, рост налоговых платежей в областной бюджет и местные бюджеты.

После реализации мероприятий Программы будут обеспечены:

· качественное улучшение условий для развития малого предпринимательства и здоровой конкурентной среды;

· повышение эффективности функционирования инфраструктуры поддержки и развития малого предпринимательства в муниципальных образованиях;

· увеличение доли малых предприятий и индивидуальных предпринимателей в произ-водственном секторе экономики;

· сохранение действующих и создание новых малых предприятий;

· снижение уровня безработицы за счет роста количества малых предприятий и инди-видуальных предпринимателей.

Общий объем финансирования составляет 23,85 млн. рублей, в том числе, из средств област-ного бюджета 5,6 млн рублей.
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